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ЩОДО ОКРЕМИХ АСПЕКТІВ ДЕРЖАВНОЇ ПІДТРИМКИ  

КОНЦЕСІОНЕРА 

 

Стаття 5 Закону України «Про державно-приватне партнерство» називає 

концесію однією з форм здійснення державно-приватного партнерства, тобто 

співробітництва між державним партнером, тобто державою Україна, 

Автономною Республікою Крим, територіальними громадами, НАН України, 

національними галузевими академіями наук та приватними партнерами, тобто 

юридичними особами, крім державних та комунальних підприємств, установ, 

організацій, що здійснюється на основі договору (ч. 1 ст. 1 Закону України 

«Про державно-приватне партнерство») [1, ст.ст. 1, 5].  

Концесія є однією з перспективних форм державного-приватного 

партнерства, реалізація концесійних проектів може стати драйвером розвитку 

економіки та способом подолання інфраструктурного дефіциту. 

Для сприяння реалізації таких проектів, відповідно до ст. 35 Закону 

України «Про концесію» концесіонеру може надаватися державна підтримка у 

наступних формах: 

1) виплата плати за експлуатаційну готовність; 

2) придбання концесієдавцем певного обсягу товарів (робіт, послуг), що 

виробляються (виконуються, надаються) концесіонером відповідно до 

концесійного договору; 

3) постачання концесіонеру товарів (робіт, послуг), необхідних для 

виконання концесійного договору; 

4) будівництво (нове будівництво, реконструкція, реставрація, 

капітальний ремонт, технічне переоснащення) об’єктів суміжної 

інфраструктури (залізничних, автомобільних шляхів, ліній зв’язку, засобів 

тепло-, газо-, водо- та електропостачання, інженерних комунікацій тощо), які не 

є об’єктами концесії, але необхідні для виконання концесійного договору [2,  

ст. 35]. 

Зрозуміло, що державна підтримка концесії не повинна повністю 

покривати обсяги ризиків концесіонера та перевищувати інвестицію, проте 

нерідко на практиці проекти потребують більше державної підтримки ніж 

отримують. 

Видається, що для реалізації державної підтримки концесії у договорі 

доцільно передбачати: зобов’язання концесієдавця компенсувати концесіонеру 

частку внесених ним інвестицій на створення або поліпшення об’єкту концесії 
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в рамках виконання концесійного договору, яка не може бути відшкодована 

концесіонером внаслідок встановлення органом державного регулювання цін 

(тарифів) на відповідні послуги нижчими, ніж було передбачено концесійним 

договором; право концесіонера відмовитися від концесійного договору або 

призупинити виконання інвестиційних зобов’язань до затвердження органом 

державного регулювання цін (тарифів) на відповідні послуги на рівні, 

передбаченому концесійним договором; право концесіонера ініціювати 

внесення договором умовах змін до концесійного договору щодо обсягів та 

строків внесення iнвестицій, термінів введення в дію об’єктів концесії, а також 

щодо визначених концесійним договором характеристик суспільно значимих 

послуг. 

Важливою гарантією для концесіонера є те, що він може бути наділений 

спеціальними або ексклюзивними правами, що пов’язані зі здійсненням 

проектів концесії. В свою чергу концесієдавець зобов’язаний сприяти іншій 

строні договору сприяти у отриманні дозвільних документів від органів 

державної влади, що необхідні для реалізації проекту концесії.  

Також слід відзначити ч. 2 ст. 20-1 Закону України «Про державно-

приватне партнерство», яка передбачає, що стягнення коштів з банківських 

рахунків, відкритих приватним партнером за договором, укладеним в рамках 

державно-приватного партнерства, на території України для цілей виконання 

цього договору, не може бути здійснено в безспірному порядку [1, ст. 20-1]. 

Видається, що така норма захищає концесіонера від можливих порушень з боку 

органів державної влади та заохочення для вступу у механізм. 

Підсумовуючи вищевикладене, слід зазначити, що державна підтримка 

концесіонера є важливим чинником у концесійних правовідносинах, проте саме 

концесіонер є інвестором, отже, коштів державного та місцевих бюджетів все 

одно не вистачатиме для забезпечення належної динаміки розвитку та високої 

результативності договорів концесії, якщо концесіонер як інвестор не готовий 

інвестувати, просто кажучи концесієдавець не повинен заміняти собою 

концесіонера і ставати сам інвестором.  
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