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ВСТУП.
Актуальність теми: В умовах глобалізації міжнародної торгівлі особливе місце посідає проблема підвищення ефективності її функціонування в світлі подальшого розвитку права міжнародної торгівлі як системи принципів і норм, які регулюють стосунки суб'єктів світової господарської діяльності.
	Актуальність обраної теми зумовлена процесами глобалізації, що, зокрема, виявляються у появі кардинально нових форм економічної співпраці між суб’єктами господарювання різних країн, формуванні глобального експортно-імпортного світового ринку товарів і послуг, в зростанні обсягів міжнародних фінансових, інвестиційних і інноваційних експортно-імпортних потоків. Необхідність дослідження правового регулювання договірних відносин в сфері міжнародної торгівлі є актуальною для України, оскільки зовнішньоекономічна діяльність завжди була і залишається важливою складовою суспільного розвитку України. Роль зовнішньоекономічної діяльності, передусім пов'язаною зі здійсненням експортно-імпортних операцій торговельних суб'єктів, на які припадає переважна частина всіх здійснюваних у зовнішньоекономічній діяльності операцій, в умовах інтеграціних процесів, у якіх наша країна бере участь, посилюється  [1, c.17-18]. 
	Проте, слід зазначити, що загалом у сфері світової торгівлі на тлі  COVID-19  спосетрігаються значні, переважно негативні зміни. Так, у квітні 2020 року економісти СОТ підрахували, що у 2020 році світова торгівля впаде між 13% і 32%, оскільки пандемія порушує нормальну економічну діяльність та життя у всьому світі.  Особливих збитків зазнала сфера послуг, зокрема ресторанне харчування, готельний бізнес, повітряні перевезення, а також культурні, спортивні та рекреаційні заходи, що загалом становлять понад 40 відсотків світового експорту послуг. Водночас, зростання залишилося позитивним у країнах, де експорт здійснюється через ІТ-послуги, включаючи Україну, експорт послуг з якої зріс на 3 відсотки. Примітно, що криза COVID-19 дозволила фірмам, які інвестували в цифровізацію, забезпечити продуктивність завдяки віддаленій роботі. Ця тенденція, яка вже діяла до пандемії, ще більше посилить ІТ-послуги завдяки таким новим сферам, як інфраструктура кібербезпеки, хмарні обчислення, розвиток платформ послуг та віртуальні робочі місця [2, c. 30 - 31]. 
	Водночас, сподіваємось, що зазначені проблеми, викликані пандемією, є тимчасовими, і міждержавні економічні і культурні зв'язки будуть і надалі розвиватися, що вимагає створення такої правової основи, яка дозволяла б найбільш ефективно забезпечувати інтереси учасників міжнародних відносин. 
	Кажучи про правове регулюваня міжнародних торговельних відносин, зазначимо, що для нього є характерним те, що правове регулювання цих відносин вийшло за національні рамки ще з початку минулого сторіччя. Ці процеси зумовили виникнення і становлення такого процесу, як уніфікація права міжнародної торгівлі, що обумовлювалося декількома чинниками. Першим таким чинником з'явився розвиток міжнародних відносин, забезпечення новими засобами комунікації, мобільності населення, капіталів і товарів, виникнення багаточисельних міжнародних зв'язків. Другим чинником з'явилося усвідомлення необхідності для міжнародних комерційних відносин власного правового регулювання, сконструйованого однаково в різних державах, про що свідчать міжнароді спори приватноправового характеру6 [3, с. 27-32] В результаті об’єднаних зусиль міжнародних інституцій протягом XX сторіччя було розроблено та прийнято міжнародні договори в цій сфер, які складались як з матеріально-правових, так і колізійно-правових норм. Але з плином часу,  починаючи  з 90-х років XX сторіччя – початку XXI сторіччя на зміну міжнародно-правовому центризму, коли в центрі нормотворчості знаходилися держави, що укладали міжнародні конвенції, приходить поліцентрізм і з'являються приватні учасники процесу уніфікації; відбувається перехід від державно-правового регулювання до саморегуляції учасників міжнародних комерційних контрактів, що виявляється в знаходженні ними методів правового регулювання, перш за все у вигляді принципів,  стандартизації загальних умов міжнародних комерційних договорів.. 
Таким чином, проблема сьогодення – встановлення якісно нових форм та правил регулювання відносин міжнародного комерційного обороту. 
     Мета і завдання дослідження. Метою дипломної роботи є формування уявлення про особливості інституту уніфікації права міжнародної купівлі-продажу товарів та спроба виявити сучасні тенденції розвитку цього процесу.
        Із зазначеної мети випливають наступні завдання: 
·  виявити та вивчити умови започаткування процесів уніфікації     права міжнародної торгівлі;
·  здійснити аналіз видів та засобів уніфікації права в сфері міжнародних торговельних відносин в різні історичні періоди;
· вивчити та проаналізувати уніфіковані норми, що складають міжнародну універсальну, регіональну та приватноправову уніфікацію;
·  здійснити аналіз існуючих теоретичних поглядів вітчизняних та зарубіжних авторів з питань уніфікації права взагалі та  уніфікації права міжнародної торгівлі зокрема;
· узагальнити багаторічний досвід уніфікації  та виявити тенденцій подальшого розвитку цього процесу.
     Об'єктом дослідженн є правові відносини, що виникають в процесі міжнародної співпраці та взаємозвязків між субєктами комерційної діяльності різних країн. 
     Предмет дослідження: уніфікація норм, що регулюють договір міжнародної купівлі-продажу товарів. 
       Методи дослідження. Методологічною основою дипломної роботи стали  як загальнонаукові, так і спеціально-юридичні методи й прийоми наукового пізнання: діалектичний, формально-логічний,  системно-структурний, історико-правовий, порівняльно-правовий, формально-догматичний. Діалектичний метод дозволив розкрити наявність закономірностей та об’єктивних обумовленостей становлення та розвитку процесу уніфікації. Історико-правовий метод було застосовано для аналізу генезису міжнародно-правової уніфікації та пояснення особливостей її окремих історичних форм. Порівняльно-правовий – для пояснення відмінностей міжнародно-правової уніфікації у різних контекстах (універсальний, регіональний), а також визначення  їх впливу на змістовні характеристики цих процесів.  Інституційний – для дослідження  ролі інститутів  у процесах уніфікації права. герменевтичний – для пояснення смислової наповненості нормативної 
Теоретичну основу дослідження складають праці вітчизняних та зарубіжних дослідників з теоретичних проблем уніфікації, міжнародного комерційного права, права міжнародної торгівлі, серед яких: Л.П. Ануфрієва, М.П. Бардіна, М.М. Богуславський, Н.Г. Вілкова, Б. Голдман,  Р. Давід, А. С. Довгерт, Н.Г. Дороніна, В.П. Звеков, І.С. Зикин, А.С. Комаров, В. І. Кисіль, С.Н. Лебедев, Л.А. Лунц, А.Л. Маковський, М. Матеуччі, О. О. Мережко, Д.Ф. Рамзайцев, М. Пілотті, В.С. Поздняков, О.Н. Садиков, Є.Д. Стрельцова, М.П. Шестакова, К.Шмітгофф та інш.
Нормативну базу дослідження складають: законодавство України, міжнародні договори універсального та регіонального характеру, а також інші документи, розроблені під егідою міжнародних урядових і неурядових організацій.  
Наукова новизна дослідження та його результатів полягає в наступному:
1)  проведене комплексне дослідження міжнародного законодавства та проаналізована діяльність найбільш вагомих міжнародних інституцій     з уніфікації права міжнародної торгівлі;
2)   виявлено правову природу уніфікації права міжнародної торгівлі, що  відокремелена від інших понять та категорій;
3) проаналізовані та узагальнені думки зарубіжних та вітчизняніх вчених стосовно основних понять та положень щодо уніфікації права, що регулюють міжнародні торгівельні відносини; 
4) окреслено поняття «Lex mercatoria» та виявлено його місце в системі засобів уніфікації права міжнародної торгівлі;
5) зроблено висновок про те, що на сучасному етапі розвитку уніфікації норм, що регулюють міжнародні торгівельні відносини, поряд з її міжнародно-договірними формами універсального і регіонального характеру  йде процес переосмислення традиційних форм уніфікації та вироблення нових дієвих альтернативних її способів і прийомів. 

Структура роботи. Дипломна робоіта складається зі вступу, трьох розділів, десяти  підрозділів, висновків, списку використаних джерел.
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	В процесі глобалізації світових економічних зв’язків, розвитку великої кількості транснаціональних корпорацій, коли ринки і виробництва в різних країнах стають усе більш взаємозалежними унаслідок розвитку динаміки торгівлі товарами і послугами, рухом капіталу і технологій, все частіше виникає питання стосовно правового регулювання таких систем. 
При аналізі проблем, що стосуються порядку регламентації власне торгівельних операцій, правознавці часом відзначають, що в сучасних умовах «проблема уніфікації правового регулювання міжнародної торгівлі все ще залишається актуальною» [27, 28], а за іншими оцінками, «широкомасштабна уніфікація регулювання міжнародного торгівельного обороту ... є завданням далекого майбутнього» [84, 227].
Проте, історія має два основних напрямки уніфікації права міжнародної торгівлі: матеріально-правову уніфікацію – у вигляді окремих актів з переліком норм, та колізійну – у вигляді зводу колізійних норм, що відсилають до національного права окремих держав. Слід визнати, що на універсальному і на регіональному рівнях найбільші успіхи досягнуті у сфері колізійного права; у відношенні ж уніфікації матеріального права результати значно скромніші. Проте, у сучасних умовах багато країн йдуть на шляху розширення сфери вживання уніфікованих матеріально-правових норм, в даний час формами досягненнями уніфікації матеріально-правового регулювання стосунків в області міжнародного приватного права є: а) укладення международних договорів; б) затвердження міжнародно-правових звичаїв, які розроблюються на основі широкої і одноманітної практики міжнародної співпраці; в) прийняття рекомендацій міжурядових і неурядових міжнародних організацій і ассоціацій.
Щодо масштабів уніфікації, існує велика кількість урядових та неурядових міжнародних організацій, які розробляють документи уніфікації права, до яких за власним волевиявленням може приєднатися будь-яка держава, шляхом їх підписання і ратифікування, такий засіб уніфікації бути носити назву універсальної уніфікації матеріально-правових та колізійних норм. Найбільш відомими вдалими прикладами універсальної уніфікації є Конвенція від 15 червня 1955 р. про право, застосовне до міжнародного купівлі-продажу товарів (рухомих матеріальних речей) та Віденська Конвенція 1980 р., Типові закони ЮНСІТРАЛ, документи УНІДРУА та інше. Проте, замість підписання відповідної конвенції, держава може включити в своє законодавство норми, що співпадають з положеннями такої конвенції, і тим самим досягти того ж результату (наприклад, в Конвенції 1924 р. про уніфікацію деяких правил відносно морських коносаментів беруть участь 50 країн, а ще в 30 країнах ці правила включені у внутрішнє законодавство без якої-небудь ратифікації Конвенції), але така уніфікація бути мати суто гармонізуючий характер, та буде корисна в разі застосування норми такої країни як колізійної. 
[bookmark: 217]Також, проблема уніфікації торгівельних стосунків на світовому ринку вирішується на основі дву– і багатобічних угод і договорів – саме регіональної уніфікації, або приватноправової уніфікації матеріальних та колізійних норм. Прикладом найбільш вдалої регіональної уніфікації є уніфікація колізійно-правових норм, зроблена латиноамеріканськими країнами. На VI Панамериканській конференції в 1928 р. був прийнятий Кодекс Бустаманте. Кодекс Бустаманте зробив серйозний вплив на розвиток колізійного права на всіх континентах. Та більш вдало уніфікація колізійних норм відбувається на двосторонній основі, які, по суті, є договірними. Їх договірне походження породжує ті ж особливості в механізмі створення і вживання, які характеризують договірні норми, в межах конкретної держави вони діють як норми внутрішнього права цієї держави.  
Cлід констатувати, що у наш час з'являється досить багато нових сфер торгівлі, які раніше не регулювалися міжнародним правом: комп'ютерна, космічна та інше. Так, ЮНСИТРАЛ в 1996 р. був підготовлений Модельний закон, на основі якого ухвалені відповідні закони про електронну торгівлю в 14 країнах (серед яких Франція, Ірландія, Канада; у США в 1999 р. ухвалений Одноманітний закон про електронні операції). Виникає віртуальне право: cyber lex, lex cybernautica, lex electronica. Діяльність операторів на фінансових ринках приводить до створення власних правил регулювання у вигляді Ucp-600 і інших, до створення власних систем зв'язку S.w.i.f.t., до виникнення раніше не відомих контрактних стосунків (міжнародний фінансовий лізинг, міжнародний факторинг, міжнародний франчайзинг) і до розробки нового вигляду міжнародних комерційних контрактів. Ще одним проявом сучасних тенденцій є договірне регулювання порядку вирішення спорів головним чином в міжнародному комерційному арбітражі, а також шляхом використання альтернативних способів у вигляді примирення, посередництва, mini-trial. Подібне договірне регулювання порядку вирішення суперечок є іманентним саме міжнародним комерційним контрактам, і звернення до нього відбувається більш ніж в 90% випадків.
Отже, з появою нових галузей торгівлі, обранням контрагентами нового засобу регулювання відносин, не викликає сумніву той факт, що сучасному регулюванню торгівельного обороту потрібний якісно новий засіб уніфікації. 
	На нашу думку, саме такий новий підхід до уніфікації права міжнародної торгівлі і є Lex Mercatoria. В теорії, серед вчених не має спільної думки стосовно статусу lex mercatoria: цю категорію відносять як до приватного, так і до публічного права. Її послідовники (Б. Голдман, А. Голдштейн, Ф. Кан, Ф. Фушар, К. Шмітгофф) не завжди навіть дотримуються цього терміну і деколи оперують такими категоріями, як «транснаціональне право», «позанаціональне право», «право зовнішньоторгівельних контрактів». «Lex mercatoria» є фактично встановленням загальних принципів і законних правил, зростаючих поза процесом встановленого законодавства. Ми вважаємо, що саме в цьому напрямі повинні відбуватися подальші процеси уніфікації права міжнародної торгівлі, адже найбільш ефективним засобом запобігання конфліктам, поза сумнівом, є загальноприйняте регулювання конкретної операції. Отже, Leх Mercatoria, на нашу думку, повинно бути відокремлене від інших засобів уніфікації права та мати вигляд окремої правової системи, що не підпорядковується будь-якій іншій та має універсальний характер. Воно не існує як наднаціональне право, Leх Mercatoria – це альтернативний засіб регулювання відносин торгівлі в рамках міжнародного права, який має певні торгівельні принципи та звичаї. Такий альтернативний засіб регулювання для зручності повинен мати матеріальне оформлення, у вигляді кодексів, та зборів формулярів, інших проформ договорів, оформленим згідно принципам Lex Mrcatoria. Займатися кодифікацією та інкорпорацією нормативного матеріалу повинен спеціальний інститут міжнародного права, такий як УНІДРУА. Найбільшим позитивним моментом існування Lex Mercatoria є спрощєння міжнародних приватноправових стосунків контрагентів в сфері міжнародної торгівлі, адже міжнародне співтовариство комерсантів вже давно прагне створити юридичні правила для організації діяльності своїх операцій. Проте, слід відзначити інші переваги Lex Mercatoria:
1) по-перше, Lex Mercatoria не формується як принципіально нова система права, Lex Mercatoria вже має певну матеріальну базу у вигляді текстів різнопланових конвенцій ти безлічі документів міжнародних інститутів;
2) по-друге, Lex Mercatoria – універсальна система, що не має національного забарвлення, тому, контрагенти, звертаючись до данної системи, не ризикують зіткнутися з нерозумінням правових норм;
3)  існування певної бази принципів та звичаїв в Lex Mercatoria унеможливлює різноплановисть підходів до тлумачення умов типових договорів та проформ, що значно полегшує виконання контрактів;
4) маючи свою систему принципів, Lex Mercatoria нивілює принцип автономії волі, як найбільш неврегульований принцип міжнародного права, залишаючи за контрагентами лише право вибору застосовної форми договору серед окресленого, та взагалі, звертання до Lex Mercatoria як до системи права;
5) також, Lex Mercatoria, як окрема система, не потребує імплементації його норм в національне законодавство будь-якої держави. Це означає, що національне законодавство держави-контрагента ні в якому разі не застосовується до регулювання таких відносин, тож контрагенти, звертаючись до Lex Mercatoria розуміють що їх відносини регулюються виключно цією ситемою.
Отже, Lex Mercatoria – безспірно актуальний і необхідний регулятор міжнародних торгівельних відносин. Проте, дотепер, незважаючи на прихильність до такого якісно нового засобу уніфікації серед теоретиків та практиків, світова спільнота не поспішає активно розвивати цей напрямок уніфікації. На наш погляд, головним чином це відбувається тому, що така система буде мати статус нібито «наднаціональної», а це значно дискредитує існування апріорі національних правових систем.
Таким чином, світове торгівельне товариство вже давно готове до нового засобу уніфікації права міжнародної торгівлі, проте, існує ряд детермінантів, що гальмують данний процес, а поки що головним засобом уніфікаї залишається матеріально-правова уніфікація, колізійна та уніфікація приватноправова, що в сукупності являють основу якісно нового засобу уніфікації, на наш погляд – Lex Mercatoria.
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42. Смітюх А.В. Принципи міжнародних комерційних договорів УНІДРУА та lex mercatoria в контексті міжнародного приватного права: автореф. дис. ... канд. юрид. наук : 12.00.03. Одеса, 2004. 20 с.  
43. Раапе Л. Международное частное право: учеб. / Сокр. пер. с нем. издания А.М. Гурвича. Под ред.: Лунц Л.А. М.: Изд-во Иностранной Литературы, 1960.  607 с.
44. Международное частное право: современные проблемы. М.: ТЕИС, 1994. 507 с.
45. Про міжнародне приватне право: Закон України від 23.06.2005 р. № 2709-IV ВР. URL:  https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/2709-15#Text (дата звернення: 10.09.2020).
46. Тихомиров Ю.А. Коллизионное право: учебное и научно-практическое пособие. М .: 2000. 394 с.
47. Лунц Л.А. Курс международного частного права: В  3-х т. М.: Спарк, 2002. 1007 с.
48. Юхневич М.М. Проблема обрання права і «автономія волі» в міжнародній торгівлі. Вісник Одеського інституту внутрішніх справ. 2003. №2. С. 87-92.
49. Звеков В. П. Коллизии законов в международном частном праве. М.: Волтерс Клувер, 2007. 416 с.
50. Міжнародне приватне право: підручник /за ред. проф. В. П. Жушмана та доц. І. А. Шуміло. Х.: Право, 2011. 320 с.
51. Конвенція про правову допомогу і правові відносини у цивільних, сімейних і кримінальних справах від 22. 01. 1993. URL: https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/997_009#Text (дата звернення: 21. 08. 2020).
52. Міжнародне приватне право. Загальна частина: підручник / за рпед. А. С. Довгерта та В. І. Кисіля. К.: Алерта, 2012. 376 с.
53. Международное частное право: Иностранное законодательство / сост. и науч. ред. А. Н. Жильцов и А. В. Муранов. М.: Статут, 2000. 892 с.
54. Стрельцова Є. Д. Міжнародне приватне морське право України: сучасний стан системи колізійних норм. Право України. 2020. № 6. С. 95 – 110.  
55. The Nobel Prize. Tobias Asser Biographical. URL: https://www.nobelprize.org/prizes/peace/1911/asser/biographical/ (дата зверння: 12.09.2020). 
56. Hague Conference on International Private Law. Conférence de La Haye de droit international prive. URL: https://www.hcch.net/en/home (дата зверненя: 05.09 2020).
57. The Hague Conference on Private International Law. Collection of Conventions.  Kluwer. The Hague, 1997. P. 12 - 14. 16 - 19.Ibid. P. 252 – 263, Ibid. P. 314 – 325, Ibid. P. 326 – 329.
58. Convention on the law applicable to international sales of goods: Hague Convention of 15.06.1955. URL:http://www.hcch.net/index_en.php?act=conventions.text&cid=31
59. Convention of 15 April 1958 on the law governing transfer of title in international sales of goods. Status Table. URL: https://www.hcch.net/en/instruments/conventions/status-table/?cid=32 (access date: 22.09.2020).
60. Convention of 2 October 1973 on the Law Applicable to Products Liability. URL: https://www.hcch.net/en/instruments/conventions/full-text/?cid=84 (access date: 22.09.2020).

61. Гаазька конвенція 1978 р. про право, що може бути застосоване до агентських угод.  URL: https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/998_189#Text (дата звернення: 22.09.2020). 
62. Конвенція про право, що застосовується до договорів міжнародної купівлі-продажу товарів 1986 р. URL: https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/995_927#Text(дата звернення: 22.09.2020). 
63. Конвенция о праве, применимом к контрактным обязательствам. (Рим, 19 июня 1980 года. URL: http://docs.cntd.ru/document/901889343 (дата звернення: 22.09.2020).
64. Рафалюк Е. Е. Унификация международного частного права в странах Латинской Америки: история и современность. Журнал российского права. 2010. С. 7 88 – 97. 
65. Дурденевский В.Н. Избранные источники по международному частному праву. ВИЮН. М.: Юриздат, 1941.
66. Лунц Л.А. Внешнеторговая купля-продажа (коллизионные вопросы). М.: Юрид.лит., 1972. 215-216.
67. The Inter-American Convention on the Law Applicable to International Contracts and the Furtherance of its Principles in the Americas. OEA/SG DDI/doc. 3/16 15 March 2016 Original: English  URL: http://www.oas.org/en/sla/iajc/docs/technical_secretariat-dil-supporting_documents_contracts.pdf(дата звернення: 22.09.2020).
68. Угода про порядок вирішення спорів, пов'язаних із здійсненням господарської діяльності від 19. 12. 1992. URL: https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/997_076#Text(дата звернення: 22.09.2020).
69. Хачатурян А. Г. Унификация коллизионных норм в международном частном праве. К.: Наукова думка, 1993. 126 с.
70. UNIDROIT. International Institute for the Unification of private law. URL: https://www.unidroit.org/about-unidroit/overview (дата звернення: 22.09.2020).
71. Конвенція про єдиний закон про укладення договорів про міжнародну купівлю-продаж товарів від 23.08.1972. URL: https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/995_b17#Text (дата звернення: 22.09.2020).
72. United Nations Commission on International Trade Law.  Homepage. URL:  https://uncitral.un.org/ (дата звернення: 22.09.2020).
73. Конвенція Організації Об'єднаних Націй про договори міжнародної купівлі-продажу товарів від 11 квітня 1980 року. URL: https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/995_003#Text (дата звернення: 21.09.2020).
74. Конвенція УНІДРУА про міжнародний фінансовий лізинг від 25.05.1988. URL: https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/995_263#Text (дата звернення: 21.09.2020).
75. Конвенція УНІДРУА про міжнародний факторинг 25.05.1988. URL: https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/995_210#Text (дата звернення: 21.09.2020).
76. Европейская экономическая комисияґ доступу: URL: http://www.un.org/ru/ecosoc/unece/ (дата звернення: 11.09.2020). 
77. Міжнародні економічні організації системи ООН. Информаційна бібліотека. URL: http://www.info-library.com.ua/books-text-4423.html (дата звернення: 17.09.2020). 
78. Міжнародна макроекономіка: навч. посіб. / Ю. Г. Козак, Ю. М. Пахомов, Н. С. Логвінова [та ін.] ; за ред. Ю. Г. Козака, Ю. М. Пахомова, Н. С. Логвінової.  3-тє вид., переробл. і доповн. К. : ЦУЛ, 2012. 400 с.
79. Зыкин И.С. Обычаи и обыкновения в международной торговле. М., 1979. 196 с.
80. Бахин С.В. Lex mercatoria и унификация международного частного права. Журнал международного частного права. 1999. N 4 (26). С. 3 - 45.
81. Bureau D. La reglementation de l'economie.  Le prive et le public. Archives de philosophie de droit. 1997. Vol. 41. P. 318.
82. Incoterms 2020. ICC. URL: https://iccwbo.org/resources-for-business/incoterms-rules/incoterms-2020/(дата звернення: 11.09.2020). 
83. Фединяк Г.С., Фединяк Л.С. Міжнародне приватне право: підручник.  3-те вид., доп. і перероб. К.: Атіка, 2003. 544 с.
84. Муранов А.И. Ценное пособие для всех, имеющих отношение к праву международной торговли. Московский журнал международного права. 2001. N 1 (41). С. 227





































 














