
технического прогресса и во многих странах пока проходит стадию, хотя и 
бурного, становления. Главное для венчурного фонда принципиальная 
новизна идеи, а не инновационная деятельность в рамках уже открытых 
технологических принципов, развитие которых дают значительный эконо­
мический эффект. Поэтому малый бизнес в большей степени является 
проводником инновационного развития во взаимодействии с крупными 
промышленными корпорациями. Очень четко этот процесс определяет в 
своей статье И.И Разумновой: «Крупным фирмам принадлежит решающая 
доля нововведений в сферах, требующих больших капиталовложений, 
крупных организационных форм. Корпорации традиционно направляют 
свои исследовательские ресурсы на крупномасштабные проекты. Но во 
многих, особенно новых наукоёмких отраслях крупные компании продви­
гаются в направлении, проложенном мелкими фирмами, поглощая их, 
диверсифицируя свою деятельность, используя научные и технические 
разработки небольших предприятий. Кроме того, многие крупные компа­
нии, вкладывая большие средства в заводы и оборудование, крайне не­
охотно идут на технологические изменения, оставляя разработку и освое­
ние передовой технологии мелким фирмам, не требующим значительных 
первоначальных инвестиций» [5, 98].

Малые предприятия в развитых странах получили импульс к интенсив­
ному развитию на первом пике современной НТР с середины 70-х до сере­
дины 80-х годов. И государство, и крупный бизнес, нуждаясь в материали­
зации прорывных направлений развития науки и техники, убедились, что 
лучшим реализатором инновационных идей на этапе НИОКР является ма­
лый бизнес. Исследования американских ученых показали, что если затра­
ты времени на разработку нового продукта у малых предприятий составля­
ют 2,3 года, то у крупных 3,1 года; финансовые затраты на равноценные 
изобретения составляют, соответственно, 87 тыс. и 2 млн. дол. [1, 55].

IV. Результаты. Массовое производство остается за крупными фирма­
ми, которые наряду с государством обеспечивают малые инновационные 
предприятия необходимыми ресурсами на стадии разработки новшества, 
а затем берут на себя его тиражирование. Такой симбиоз малого и круп­
ного бизнеса является в настоящее время наиболее эффективным спосо­
бом реализации идей научно-технической революции и является основой 
возрождения и процветания малых предпринимательских форм организа­
ции производства.
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ПРОЦЕССЫ ТРАНСФОРМАЦИИ ПРОИЗВОДСТВА

Аннотация. Исследованы процессы интернационализации и интегра­
ции бизнеса в рамках мирового экономического пространства.

Ключевые слова: глобализация, ТНК, государство, рынок, мировое 
хозяйство, производство, капитал.

I. Введение. Глобализация влечет за собой передачу части суверените­
та наднациональным и глобальным структурам, а также частичную дена­
ционализацию территорий, в частности, это связано с осуществлением 
деятельности ТНК и осуществлением прямых иностранных инвестиций, но 
в целом государство как социальный институт не сдает свои позиции.

II. Постановка задачи. Процессы транснационализации производства и 
капитала, выражением которых стали транснациональные корпорации, 
являются основой и движущей силой современной глобализации мировой 
экономики. Одновременно глобализация ведет к возникновению экономи­
ческой взаимозависимости государств, в результате чего происходит по­
степенное разрушение национального экономического государственного 
суверенитета и появление новых наднациональных экономических обра­
зований - глобальных корпораций - транснациональных управленческих 
структур [1].

III. Результаты. Особенность современных ТНК заключается в том, что 
ими исповедуется в некотором смысле «двойной стандарт»: с одной сто­
роны, ТНК кровно заинтересованы в дальнейшей либерализации и демо­
кратизации мирового экономического пространства, с другой, - законы 
свободного рынка, действующие в глобальном масштабе, не работают 
внутри ТНК, где фактически реализуется плановое хозяйство, устанавли­
ваются внутренние цены, определяемые стратегией корпорации, а не 
рынком. Данное противоречие характерно и для процесса глобализации, 
движущей силой которого, с одной стороны, является либерализация и 
интернационализация, а, с другой, желание перераспределения сфер 
экономического влияния и установления нового экономического порядка 
в мире [2]. Но говорить об исчезновении государства нельзя, поскольку 
денационализации собственно экономическою пространства не ведет к 
денационализации внутриполитического дискурса большинства развитых 
стран, скорее наоборот, происходит усиление государственной власти, 
что лучше всего иллюстрирует установление государством норм и стан­
дартов (экологических, технических, санитарных), политика защиты от
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нелегальных иммигрантов, ограничение свободного передвижения рабо­
чей силы и пр.).

Рынок является основой глобализации и представляет собой такой тип 
хозяйствования, где стержне^ являются рыночные институты, защищаю­
щие собственность и гарантирующее выполнение контрактов. Важнейшим 
институтом в этой сфере способным обеспечить необходимый правовой 
порядок в хозяйственной сфе^е для развития рынка, а, соответственно, и 
глобализации, является государство, чей суверенитет размывается глоба­
лизационными процессами, а, следовательно, подрывается возможность 
обеспечения старого правового порядка. Деятельность транснациональ­
ных корпораций тесно связанб с интересами государств их происхожде­
ния. Как правило, цели стран Происхождения ведущих транснациональных 
компаний имеют ярко выраженную национально-эгоистическую окраску, а 
именно: обеспечение высоког^ уровня жизни своих граждан и укрепление 
мощи и авторитета своего государства на мировой арене. Подобная ситуа­
ция способствует развитию однобокого глобализма, трактуемого данными 
странами исключительно в собственных интересах. Однако, усиливаю­
щаяся с каждым новым переходом глобализации на более высокий уро­
вень своего развития взаимозависимость государств должна в конечном 
счете свести на нет надежды ряда стран установить новый экономический 
порядок, отвечающий их имперским амбициям [3].

Правительства большинства стран не поощряют импорт, а стараются 
привлечь инвестиции в страну. Они стараются убедить глобальные компа­
нии не экспортировать продукт в страну, а производить его в самой стра­
не. Транснациональные корпорации укрепляют позиции своего государства 
на территории других стран, создавая там анклавы своей собственности в 
виде филиалов и дочерних предприятий. Такая система собственности за 
рубежом обеспечивает реальное международное влияние государства.

Не вызывает сомнения тот факт, что глобализация позволяет компаниям 
стать крупнее и богаче. Сравнение доходов крупнейших глобальных компа­
ний и ВНП стран мира показало в первой сотне больше глобальных компа­
ний, чем стран. Только 21 стране удалось опередить такие глобальные 
компании, как General Motors, Ford, Mitsui, Mitsubishi. Рост экономической 
мощи ТНК неизбежно влечет за собой усиление глобального политического 
влияния корпораций на мировой арене и соответственно ослабление поли­
тической власти правительств государств. Отсутствие или ослабление кон­
троля со стороны принимающего государства за деятельностью ТНК приво­
дит к негативным для этой страны последствиям. Это происходит, когда 
увеличение иностранного сектора осуществляется за счет поглощения ме­
стных компаний, мобилизации капитала из местных источников. Одной из 
острых проблем развивающихся стран выступает отток капитала, перевод 
прибылей в промышленно развитые страны, что значительно сужает базу 
национального накопления, следовательно, и общественного воспроизвод­
ства. ТНК нередко навязывали развивающимся государствам не отвечаю­
щую их интересам отраслевую структуру производства, расточительно экс­

плуатировали их природные ресурсы, загрязняли окружающую среду, а 
также перекачивали в страны базирования значительную часть прибыли.

Транснациональные корпорации, функционирующие на территориях 
промышленно развитых стран, также оказывают все возрастающее влияние 
на экономику и политику этих государств. По мере того, как разного рода 
международные компании превращаются в структурный элемент нацио­
нальной экономики промышленно развитых стран, они пытаются воздейст­
вовать на процесс производства, реализацию и перераспределение продук­
ции, что неизбежно приводит к развитию противоречий между экономиче­
скими интересами этих стран и интересами ТНК. В моменты обострения 
политических отношений, внутренних и международных экономических 
кризисов эти противоречия приобретают особую остроту. ТНК являются 
основным структурным элементом экономики большинства стран, ведущей 
силой их развития и повышения эффективности. Глобальные тенденции 
интернационализации производства и капитала, приватизации, стратегиче­
ских альянсов и либерализации внешней торговли поставили ТНК в центр 
мирового экономического развития. Учитывая их и дальнейшее перерас­
пределение мировых рынков и сфер влияния, можно прогнозировать воз­
можность появления в ближайшее время международных суперкорпораций 
путем слияния, поглощения или объединения крупнейших компаний мира.

Сегодня ТНК превратились из субъектов в объекты международной по­
литики, активно участвуя во всех глобальных процессах, происходящих в 
мире. Транснациональные корпорации, наравне с промышленно развитыми 
странами, широко проявляют себя в политике, экономике, в финансово­
инвестиционной, информационной, научно-технической, военной, техноло­
гической, экологической сферах. Во внешней политике ТНК реализуют соб­
ственную корпоративную дипломатию, а для успешного обеспечения внутри­
корпоративной политики создали свою, корпоративную, идеологию.

Следствием высокой степени интернационализации производства у круп­
нейших ТНК явилось установление ими господства на мировых товарных 
рынках и в ведущих отраслях мирового хозяйства. Решающая роль монопо­
лий-гигантов на мировом рынке определяется тем, что они занимают гос­
подствующее положение не только в производстве и коммерческом экспор­
те, но также и в торговле патентами и лицензиями, предоставлении техни­
ческих услуг, осуществлении подрядных работ, так как в их руках сосредо­
точена основная часть научно-технических достижений и передового про­
изводственного опыта.

Действуя в принимающих государствах, ТНК активно включаются в ме­
стный политический процесс. Их представители вступают в национальные 
ассоциации промышленников, внутри которых они получают возможность 
выхода на руководителей местных органов власти. Корпорации вносят свой 
«вклад» также в избирательные и другие фонды местных политпартий, 
имеющие своей целью получение определенных коммерческих выгод, кос­
венно влияющих также и на политический курс страны пребывания.
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IV. Вывод. С учетом политических изменений в мире сегодня на пе­
редний план выходят вопросы обеспечения экономических интересов госу­
дарств, усиления конкурентоспособности их товаров и услуг на мировых 
рынках. Поддержка и защита национальных товаропроизводителей, увели­
чение их экспорта возводится многими странами в ранг госполитики, одно­
го из приоритетов национальной безопасности.
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ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ПОДХОДЫ К ОПРЕДЕЛЕНИЮ ИННОВАЦИОННОЙ 
БЕЗОПАСНОСТИ НА ПРОМЫШЛЕННЫХ ПРЕДПРИЯТИЯХ

Аннотация. Работа посвящена изучению теоретических подходов к оп­
ределению понятий «Инновация» и «инновационный потенциал». В работе 
рассмотрены сущность и содержание инновационной безопасности для 
промышленных предприятий.

Ключевые слова: инновация, инновационный потенциал, механизм, 
предприятие, конкурентоспособность, технология, безопасность, фактор, 
диффузия, эффект.

I. Введение. Развитие рыночных отношений привело к изменению 
внешних условий деятельности предприятий промышленности. Для того 
чтобы стать полноправным субъектом рыночной системы, предприятию не­
обходимо научиться осуществлять поиск источников финансирования, вы­
бор эффективных технологий, способных обеспечить конкурентоспособ­
ность выпускаемой продукции, анализ рынков сбыта, установление связей с 
новыми поставщиками и т.д.

II. Постановка задачи. Как показывают теоретические и практические 
исследования, именно инновации являются одним из важнейших условий 
развития деятельности промышленных предприятий [1]. Поэтому в целях 
обеспечения перспективной деятельности предприятий, формирования 
экономически устойчивого бизнеса в долгосрочном периоде необходима 
такая реорганизация системы управления, которая позволит хозяйствую­
щим субъектам осуществлять эффективную инновационную деятельность 
в рыночной среде. В связи с этим на современном этапе особую значи­
мость приобретают проблемы, связанные с формированием инновацион­
ного механизма предприятий [3].
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III. Результаты. Инновации в последние годы становятся все более ак­
туальной темой для украинских властей, хозяйствующих субъектов и обще­
ства в целом. Растет количество научных исследований, которые направле­
ны на изучение инновационной деятельности в различных отраслях про­
мышленности, поиск путей повышения эффективности и оптимизацию ин­
новационных процессов. Это обусловлено необходимостью выработки кон­
кретных направлений инновационной политики, которая смогла бы вывести 
экономику страны на устойчивый путь развития, преодолеть спад производ­
ства, улучшить финансовое положение отечественных предприятий.

Инновационные процессы не обладают автоматизмом действия даже в 
условиях рыночных отношении. Они нуждаются как в макро-, так и в мик- 
рорегулироваиии. Это тем более важно, что в настоящее время сложи­
лись неблагоприятные условия и тенденции в области управления инно­
вационной деятельностью. Негативную роль при этом сыграла характер­
ная для украинской экономики разорванность инновационного цикла.

Следует отметить, что наука об инновациях является довольно новой 
отраслью экономических знаний, поэтому требует изучения таких основ­
ных понятий, как инновации и их классификация, инновационный процесс 
и его составляющие, инновационная деятельность и ее характеристика. 
Анализ сущности и содержания данных экономических категорий, а также 
выявление особенностей разработки и реализации новых технологий по­
зволят раскрыть современную концепцию осуществления инновационного 
развития хозяйствующих субъектов [2].

Определение «инновация» впервые появилось в научных исследовани­
ях культурологов в XIX в. и означало тогда введение некоторых элементов 
одной системы в другую. Закономерности технологических нововведений 
стали изучаться только в начале XX в. Со временем толкование и основ­
ные подходы к трактовке этого понятия, как и сама теория инновационно­
го управления, также претерпели значительные изменения.

В настоящее время наиболее распространены две точки зрения: в од­
ном случае инновация представляется как результат творческого процес­
са в виде новой продукции (техники) технологии, метода и т.д.; в другом 
как процесс введения новых изделий, элементов, подходов, принципов 
вместо действующих.

Инновации существенно различаются по разным признакам. С тем чтобы 
изучить комплексный характер инноваций, раскрыть разнообразные облас­
ти и способы их использования, а значит, и различные методы управления, 
необходимо изучить системы и классификации нововведений.

Инновационная безопасность предприятия - это комплекс мер по фор­
мированию и развитию инновационного потенциала с целью обеспечения 
конкурентоспособности предприятий в современной экономике.

Инновационный потенциал промышленного предприятия представляет 
собой совокупность:

• продуктов, находящихся на разных стадиях разработки, освоения или 
расширения производства; возможностей финансовых, технологических,
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