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Актуальність роботи. Тема дипломної роботи має високу актуальність через всесвітню усвідомленість більшості розвиненого населення світу останніх подій, усвідомленість яких тісно пов’язані із глобалізацією та технологічним розвитком. Спалах пандемії коронавірусу повністю змінив повсякденне життя, охопивши земну кулю. Соціальне дистанціювання, обмежило всі види соціальної діяльності, завдавши серйозної шкоди сектору послуг. Робота та навчання у дистанційному режимі стають новим звичним явищем, коли працівники, студенти та викладачі пристосовуються до нових умов. Одночасно COVID-19 призвів до масового безробіття та казуалізації праці.
Пандемія коронавірусу – це, однозначно, велика причина серйозних соціально-економічних наслідків. Однією з глобальних наслідків пандемії на світову економіку є крах фондового ринку, котрий почався в лютому 2020-го року. Іншим наслідком є закриття підприємств в країнах з високим відсотком інфікованих та зростання попиту на продукти повсякденного попиту. Одночасно з попереднім, з’явилися спекуляції на ринку таких товарів, як: противірусні препарати, санітарні маски, дезінфікуючі засоби. Крупні виробники автомобілів були змушені значно скоротити виробництво або навіть повністю зупинити його. Це сталося з одного боку в зв'язку з бажанням захистити своїх співробітників від поширення коронавируса, а з іншого боку - у зв'язку з різким падінням попиту. Тривалий карантин змінив пріоритети споживання, що дозволило одним країнам збільшити обсяги експорту, а іншим – імпорту. Через це з’явився ще один з наслідків пандемії, а саме: зміна міжнародної конкурентоспроможності країн світу.
Метою роботи є порівняльний аналіз зміни міжнародної конкурентоспроможності країн Азії в умовах світової пандемії (на прикладі Китаю, Південної Кореї та Японії)
Досягнення мети передбачає досягнення наступних завдань:
- аналіз теоретичних основ аналізу міжнародної конкурентоспроможності;
- дослідження стану платіжного балансу в аналізованих країнах протягом пандемії;
- аналіз міжнародної конкурентоспроможності Китаю, Південної Кореї та Японії;
- складення регресійної моделі факторів торгівлі країн;
- аналіз особливостей зовнішніх зв'язків країн Азії та України.
Об’єктом дослідження є стан міжнародної конкурентоспроможності країн Азії в умовах світової пандемії.
Предметом дослідження роботи виступають фактори, котрі відображають стан міжнародної конкурентоспроможності аналізованих країн та мають на неї вплив.
Робота складається з вступу, трьох розділів та їх підрозділів, висновку, списку використаних джерел та додатків.
Теоретичною та методологічною основою дослідження є інформація з іноземних сайтів міжнародних організацій, присвячені вивченню міжнародної конкурентоспроможності. При написанні роботи були використані методи наукової абстракції, порівняльний, статистичний та графічний методи.
Теоретичною частиною даної випускної роботи виступили наукові статті іноземних видавців дослідників, власні наукові дослідження, які пройшли апробацію на наукових конференціях; опубліковано статтю та тези:
Габер М.М., Родіонова Т. А. "Зміни міжнародної конкурентоспроможності країн Азії в умовах світової пандемії (на прикладі Китаю, Південної Кореї та Японії)" // Збірник наукових праць одинадцятої міжнародної науково-практичної конференції «Соціально-економічний та політичний розвиток в умовах європейської інтеграції». – Одеський національний університет ім. І.І. Мечникова (м. Одеса, 29-30 травня 2021).
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У цьому підрозділі будуть процитовані основні тези робіт, котрі присвячені аналізу економічного стану регіону Східної Азії. Після цього, буде зроблено висновок щодо змін конкурентоспроможності наступних країн регіону: Китай, Японія та Південна Корея, котрі є лідерами серед виробництва товарів та послуг регіону Східної Азії. Ця інформація буде необхідна для складання наступних розділів.
У щорічному звіті Світового Банку під назвою “Глобальні економічні перспективи” (2021 р.) було проаналізовано результати діяльності світової економіки за 2020-й рік, в якому також був проаналізований регіон Східної Азії.
В роботі було зазначено, що у Китаї, де рівень зараження підтримувався на низькому рівні, ріст ВВП становив лише 2,3%, що є найнижчим показником з 1976 року та на 1,2% нижче рівня 2019-го року й на 4% менше від потенційного. Це набагато більший показник, відносно розвинених країн, середнє значення яких впало до -8%, відносно 1,7% у 2019 році. Протягом пандемії країна намагалися підтримувати швидке і стійке відновлення виробництва та експорту. Для покриття додаткових потреб у фінансуванні, країна використала внутрішні запозичення.
Щодо Японії, то завдяки ранньому ефективному урегулюванню паніці населення та контролю за санітарними нормами за допомогою стандартних для цієї країни методів – штрафам та адміністративній відповідальності за порушення, країна змогла посприяти відновленню економічного росту вже в третьому кварталі 2020-го року. Стабілізації економіки країни також посприяло зменшення споживання населення, що допомогло скоротити імпорт. Національний виробничий сектор, при цьому, продовжував зміцнюватися [3].
Трой Стангароне, старший директор та член Корейського економічного інституту Америки, у своїй статті “Вплив COVID-19 на південнокорейську торгівлю в 2020 році” (2021 р.) описав вплив пандемії на стан міжнародної торгівлі Південної Кореї протягом 2020-го року.
В роботі вказується, що пандемія суттєво вплила на економіку Південної Кореї. Експорт країни почав швидко скорочуватися вже в першому кварталі 2020 року, що було пов’язано не стільки зі зниженням об’єму виробництва, скільки зі зменшенням об’єму імпорту країн-торгових партнерів Південної Кореї. Автором зазначено, що у лише квітні 2020-го року рівень експорт країни впав на 24,3%, що є найбільшим падінням експорту за місяць ще з часів світової фінансової кризи 2008-го року. Показник експорту товарів Південної Кореї почав покращуватися у другій половині року, оскільки ключові ринки почали своє відновлення. Автором також зазначено, що через необхідність соціального дистанціювання, багато фірм країни змогли перейти в режим роботи на дому. Завдяки цьому, Південна Корея мала гарні умови для застосування своїх сильних сторін у галузі IT для задоволення зростаючого попиту на портативні та настільні комп’ютери, оскільки все більше працівників переїжджало в домашні офіси [4].
Катерина Вашакмадзе, старший економіст команди спеціалістів глобальних макроекономічних тенденцій Світового банку, у своїй роботі “Економічний прогноз для Східної Азії та Тихого океану на семи діаграмах” (2021 р.), завдяки статистично-графічному методу, здійснила прогноз стану економіки країн регіону (в основному, країн, котрі найбільше постраждали від пандемії, до списку яких не входять ні Китай, ні Японія, ні Південна Корея).
Як результати пандемії в регіоні, авторка відмітила, що обмеження на економічну діяльність для припинення пандемії значною мірою послабили регіон, але експорт товарів вже почав відновлюватися з кінця 2020-го року. Без ефективного медичного лікування або вакцинації, мобільність продовжує обмежуватися за допомогою заходів соціального дистанціювання та обмежень на поїздки. Такі обмеження, поряд зі значним спадом доходів та втратою робочих місць, послабили довіру споживачів, а тривала невизначеність політики продовжує обтяжувати приватні витрати.
В роботі авторка зауважила, що ріст економіки регіону, як прогнозується, збільшиться до 7,4 відсотка в 2021 році, на чолі зі значним відновленням у Китаї. В решті країн Азії та Тихоокеанському регіоні, як очікується, відновлення буде більш тривалим. Після значного зменшення показника обсягу виробництва в минулому році, це показник повинен збільшитися на 4,9 відсотка в 2021 році і на 5,2 відсотка в 2022 році, до рівня приблизно 7,5 відсотків нижче прогнозних до пандемії, зі значними варіаціями між країнами [5].
Спеціалісти Congressional Research Group, у своїй роботі під назвою “Китайська економіка: сучасні тенденції та проблеми” (2021 р.), проаналізували стан торгівлі Китаю протягом 2020-го року. Ними зазначено, що торгівля Китаю відновилась у третьому кварталі 2020-го року завдяки збільшенню кількості медичного обладнання, електроніки та машин. У березні 2020 року Китай зменшив ПДВ на більш ніж 1500 експортних товарів, включаючи сталь, будівельні матеріали, хімікати та продукти сільськогосподарського виробництва. У серпні 2020 р., Китай збільшив обмеження експортно-імпортного банку на 85,1 млрд. доларів США. Китай впроваджує заходи для припинення подорожчання своєї валюти, частково задля підтримки конкурентоспроможності експорту. У роботі також зазначаються основні витрати Китаю на боротьбу з епідемією та медичне обладнання, страхування на випадок безробіття, податкові пільги та державні інвестиції, котрі заявлені Китаєм у сумі 740 млрд. доларів США [6].
Індерміт Гілл та Ерік Діксон, спеціалісти Дьюкського університету, у своїй роботі "Бідність у Китаї у час, коли її економіка наближається до країн з високими доходами: порівняння з Японією, Південною Кореєю та США під час переходів до рівня середнього доходу" (2021 р.) проаналізували не лише соціальні та внутрішньоекономічні проблеми Китаю, а й рівень її конкурентоспроможності на міжнародному рівні. Автори зауважують, що головною проблемою конкурентоспроможності країни в майбутньому є її соціально-демографічна ситуація. В Китаї становиться все більший відсоток населення похилого віку, й все більший відсоток молодих мігрантів. Японія, Південна Корея та США переживали фази високих доходів із значно молодшим населенням. Незважаючи на стрімку урбанізацію в останні десятиліття, Китай є більш сільськогосподарською економікою, ніж економіки країн інших країн, котрі пройшли цю фазу. Політика зменшення бідності для подолання прогалин бідності у сільській місцевості, мабуть, повинна бути ще більш амбіційною в Китаї, ніж у країнах під час фази раннього періоду переходу до країн з високою доходністю. Це також свідчить про те, що Китай може мати значний потенціал для зростання в секторі послуг, котрий не повністю реалізується в країні. Нарешті, національний дохід Китаю розподіляється набагато нерівніше, ніж у Кореї чи Японії, коли вони вступали до цієї фази. Оскільки розподіл доходів особливо важливий для зменшення бідності, важливо підкреслити в цьому плані, що Китай нагадує економіку США набагато більше, ніж інші аналоги під час фази [7].
Вільям Песек, старший співробітник Forbes, у своїй статті “Південна Корея показує ОЕСР, як це робиться в епоху Covid-19” проаналізував стан економіки Кореї протягом пандемії. Він зауважив, що Корея, країна, яка є економікою № 4 в Азії, проливає певний вкрай необхідний оптимізм приблизно до 2021 року. Якщо б у 2020-му році не було б пандемії, то зменшення росту економіки Кореї на 1% у 2020 році, був би дуже поганим показником. Але, на сьогоднішній день, у період всесвітньої пандемії, цей показник є одним із найкращих серед членів Організації економічного співробітництва та розвитку на тлі пандемії. Експорт Кореї рухається на зростаючій хвилі попиту, з динамікою, котру також стимулюють такі країни, як Китай, Тайвань, В'єтнам. Автором зазначено, що всі три країни змогли економічно зрости краще, ніж Корея, 2020-го року. Однак, як правило, різноманітність експортного механізму Кореї робить її показник найбільш стійким в Азії під час пандемії [8].
Бізнес репортер, Ю Сункі, у своїй статті проаналізував результати 2020-го року для Південної Кореї. Ним зауважено, що місцеві експортери виграли від часткового відновлення світового попиту в третьому кварталі, оскільки фабрики в ключових економіках нормально не працювали протягом першого півріччя на тлі жорстких зупинок для стримування поширення вірусу. Рішення Південної Кореї запропонувати державні гранти для всіх домогосподарств сприяло посиленню внутрішнього попиту. Роздавальний матеріал було видано за умови витрати протягом трьох місяців, сприяючи збільшенню ліквідності, що розповсюджується в усіх куточках країни, та збільшенню доходів власників мікробізнесу та самозайнятих. Порівняно хороший економічний рекорд був досягнутий із меншими фіскальними витратами. Фіскальний дефіцит Південної Кореї на 2020 рік оцінювався в 4,2 відсотка від її ВВП, що є четвертим найнижчим показником серед 42 основних економік, після Норвегії, Данії та Швеції. За оцінками США, Великобританії та Японії досягли 15,4%, 16,7% та 10,5% відповідно [9].
Спеціалісти BBC News у своїй статті проаналізували вплив пандемії на стан економіки Японії в 2020-му році. Вони запевняють, що економіка Японії почала стабілізуватися в четвертому кварталі 2020 року, але цього було недостатньо, щоб утримати країну від річного падіння економіки. Третя за величиною економіка світу, за заявами спеціалістів, зазнала найгіршого післявоєнного квартального спаду в період з квітня по червень, оскільки глобальна пандемія вразила внутрішнє споживання та експорт. Але споживання та експорт, які є головними рушіями японської економіки, також сприяли відновленню у другій половині року. Приватне споживання, яке складає більше половини економіки, зросло на 2,2% в останньому кварталі 2020 року, сповільнившись із зростання на 5,1% у попередньому кварталі. Посилене економічне зростання в світі у третьому та четвертому кварталах також допомогло японському бізнесу продавати більшу частину своєї продукції за кордон [10].
Дослідники Роберт Дж. Шиллер, Лоуренс Блек й Фарук Живрадж у своїй роботі "CAPE і ефект пандемії COVID-19", проаналізували економічні результати пандемії країн з найбільшим показником CAPE (циклічно скориговане співвідношення ціни і прибутку), серед яких є Китай, Японія та Південна Корея. Автори виявили, що фондові ринки різних континентів перебувають на різних етапах свого відновлення після різкого падіння в березні 2020 року, обумовленого надмірною реакцією та страхом перед невідомими наслідками пандемії. Це відновлення було одним із найшвидших в історії, особливо для США. Наприклад, коефіцієнт CAPE в США впав до 23 з 31 у січні 2020 року та відновився до 32 у вересні 2020 року. Європа, Японія та Китай мали подібну траєкторію, тоді як Великобританія відставала у відновленні з поточним коефіцієнтом CAPE не набагато далі від найнижчого рівня 13,5, досягнутого в березні 2020 року. Що стосується прогнозованої прибутковості власного капіталу, то вони всі зросли, окрім США, враховуючи, що коефіцієнт CAPE в США зараз дорівнює рівню preCOVID. Що стосується прогнозованої надлишкової віддачі власного капіталу від облігацій, то очевидно, що термінова структура в короткий термін розширилася в результаті пандемії, що найбільш помітно в США та Великобританії. Це відображає їх оцінку здешевлення, а також облігації з низькою або навіть негативною прибутковістю, які можуть призвести в майбутньому. Термінова структура залишається відносно стабільною для Європи та Японії відповідно. Їхні оцінки відновились або перевищили рівень до пандемії, причому США залишається дещо дорогою, а Японія дещо дешевою [11].
Дірк Кауфман, у своїй статті телеканалу Deutsche Welle (12.04.2021), описав один із наслідків дестабілізації світової торгівлі протягом пандемії коронавірусу. Ним зазначено, що до 2020 року перевезення стандартного 40-футового (12-метрового) контейнера на кораблі, який плавав із китайського порту, коштувало близько 1000 доларів (840 євро) - зараз вже ціна зросла до 10 000 доларів. Зростання цін завжди є ознакою дисбалансу. У цьому випадку це ознака збільшення попиту (на контейнери або вантажні місця) зі стагнацією або навіть зменшенням пропозиції. Незважаючи на короткий термін, проблема полягає не тільки в недостатній кількості нових контейнерів, котрі майже ніколи не використовуються для одноразового транспортування, а натомість є частиною глобальної системи. Як тільки контейнер, завантажений, наприклад, китайськими іграшками, буде вивантажений в європейському порту, він буде наповнений новими товарами, а потім може перевозити німецькі деталі машин до Азії або Північної Америки. Але вже рік важко підтримувати глобальні графіки, які регулюють міжконтинентальні судноплавства, оскільки пандемія COVID-19, що розпочалася на початку 2020 року, продовжує суттєво порушувати світову торгівлю. Також автор зазначає відсутність великого взаємозв’язку між подорожчанням коштовності перевезення товарів й аварією на Суецькому каналі. Кожен "імпортний контейнер", який доставляє товари, стає "експортним контейнером" незабаром після цього, перевозячи інші товари по всьому світу. Через затримку судна управління експортними вантажами є особливою проблемою. Чим пізніше прибудуть кораблі, тим довше експортні контейнери сидять на терміналах [12].

[bookmark: _Toc75444275]1.2. Підходи моделювання конкурентоспроможності країн

В цьому підрозділі буде сформульовано підхід та методики дослідження. Цей розділ буде доповненням до наступних, котрі будуть сфокусовані на більш практичне застосування теоретичних інструментів, зазначених у цьому підрозділі.
Світовий економічний форум визначає та аналізує конкурентоспроможність країни як сукупність властивостей, притаманних національній економіці, які визначають здатність країни конкурувати з іншими країнами. Рівень конкурентоспроможності країни визначається за різними методиками. Провідними міжнародними організаціями, які займаються ранжуванням країн за рівнем конкурентоспроможності є Світовий економічний форум (World Economic Forum) та Інститут розвитку менеджменту (The International Institute for Management Development (IMD)). Конкурентоспроможність - одна з найскладніших економічних категорій, яку необхідно розглядати на декількох рівнях: конкурентоспроможність товару, конкурентоспроможність товаровиробника (корпорації або фірми), галузева конкурентоспроможність, конкурентоспроможність країн.
Між усіма цими рівнями конкурентоспроможності існує певна залежність, яка полягає в тому, що державна і галузева конкурентоспроможність в остаточному підсумку визначаються здатністю конкретного товаровиробника випускати конкурентноздатний товар. Під конкурентоспроможністю товару розуміється комплекс споживчих, цінових і якісних характеристик товару, що визначають його успіх як на внутрішньому, так і на зовнішньому ринку.
Провести аналіз конкурентоспроможності допоможе звіт про глобальну конкурентоспроможність, котрий є щорічною доповіддю Всесвітнього економічного форуму. Індекс конкурентоспроможності оцінює здатність країн забезпечити високий рівень добробуту своїх громадян. Що в першу чергу залежить від того, наскільки ефективно країна використовує ресурси, якими володіє. При цьому для підтримки рівня життя в умовах вільного ринку, як правило, необхідно постійне підвищення продуктивності праці і якості товарів та послуг [15].
Для теоретичного дослідження впливу пандемії на конкурентоспроможність країн Азії, будуть використовуватися методи аналізу, синтезу, абстрагування, узагальнення, індукції, дедукції, моделювання, класифікації та інших, котрі допоможуть дослідити статистичний взаємозв'язок торговельно-економічних показників, пов’язаних із рівнем конкурентоспроможності досліджуваних країн та показників, пов’язаних, які стосується пандемії у регіоні й у світі.
Метод синтезу та аналізу буде застосований у другій частині роботи, де буде виявлено закономірності і тенденції зміни економічних процесів країн Азії і світу, встановлення і оцінки основних факторів, які позитивно чи негативно впливають на прості показники їх конкурентоспроможності у часовий проміжок світової пандемії. Завдяки методам моделювання та класифікації, буде детально доповнено дослідження, зроблені на основі методів синтезу та аналізу, завдяки складання регресійних моделей. Метод абстрагування, індукції та дедукції допоможе скласти висновки, котрі допоможуть логічно зв’язати усі розділи роботи між собою.
В другому розділі роботи будуть проаналізовані показники торгівлі країн та регіону, котрі зможуть продемонструвати ситуацію на ринку товарів та послуг. Дані 2020-го року будуть порівняні з даними минулих років та з даними країн-конкурентів. Це допоможе узагальнено проаналізувати стан аналізованих країн у світовій торгівлі та порівняти його зі станом минулих років та з іншими країнами.
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Задля аналізу конкурентоспроможності Китаю, Південної Кореї та Японії, спершу буде проаналізовано стан платіжних балансів країн.
Таблиця 2.1
Платіжний баланс Китаю
	
	2020Q1
	2020Q2
	2020Q3
	2020Q4

	Рахунок поточних операцій
	-40,453
	97,320
	93,348
	123,765

	Баланс товарів
	17,081
	153,491
	155,825
	188,604

	Баланс послуг
	-47,045
	-29,507
	-40,29
	-28,485

	Баланс первинного доходу
	-11,335
	-22,547
	-26,084
	-40,536

	Сальдо вторинного доходу
	1,588
	0,924
	2,783
	4,183

	Рахунок операцій з капіталом
	-0,092
	-0,014
	-0,012
	0,042

	Рахунок операцій з капіталом, кредит
	0,020
	0,035
	0,047
	0,063

	Рахунок операцій з капіталом, дебет
	0,112
	0,049
	0,059
	0,021

	Фінансовий рахунок (без резервів та супутніх статей)
	13,870
	15,327
	41,162
	17,298

	Прямі інвестиції, сальдо
	-16,301
	-4,706
	-25,084
	-56,461

	Портфельні інвестиції, сальдо
	53,190
	-42,425
	-43,91
	-54,184

	Похідні фінансові інструменти
	4,649
	4,476
	2,306
	-0,023

	Інші інвестиції
	-27,668
	57,982
	107,850
	127,966

	Чисті помилки та упущення
	22,599
	-75,688
	-41,777
	-81,859

	Резерви та супутнє
	-25,059
	19,136
	9,282
	24,650

	Резервні активи
	-25,059
	19,136
	9,282
	24,650


Джерело: складено на основі [14]
Порівнявши стан платіжного балансу Китаю у 2019 та 2020 роках, можна зробити наступні висновки. Протягом 2019 року, рахунок поточних операцій Китаю зростав, але вже з першого кварталу він став негативним через статтю експорту країни. Авжеж, це пов’язано зі стрімкою напругою через строгий карантин, введений для скорішого подолання заражуваності. В наступні квартали 2020-го року помічається стрімкий зріст рахунку поточних операцій, котрий пов’язаний зі стрімким зростанням експорту і рівнем імпорту, котрий залишився на тому ж рівні. Це пов’язано зі зменшенням конкуренції на світовому ринку та зменшенням імпорту товарів споживання. Імпорт сировини Китаю, навпаки, збільшився через швидке зростання виробництва та реабілітацію економіки. Баланс послуг, при цьому, теж зростав, досягаючи все більш менші негативні значення. Це було пов’язано зі зменшенням імпорту послуг, котрий включає в себе плату за використання інтелектуальної власності, телекомунікаційні, комп’ютерні та інформаційні послуги, фінансові послуги, а також культурно-розважальні послуги для фізичних осіб. Баланс первинних доходів країни, у порівнянні з 2019 роком, збільшився й збільшується з кожним кварталом. Це означає, що в Китаї зростають такі доходи, як: оплата труда та інвестиційні доходи, що також означає збільшення притоку іноземного капіталу до країни у вигляді прибутку резидентів. Баланс вторинних доходів, при цьому, залишився на тому ж рівні. Такі показники вже заздалегідь можуть свідчити про Китай, як переможця торгової війни проти Сполучених Штатів Америки, хоча і завдяки непередбаченим обставинам.
Стан рахунку операцій з капіталом Китаю залишився приблизно на тому ж негативному рівні, що означає те, що зміни національної власності на активи щоквартально зменшуються. Це означає, що країна є чистим імпортером капіталу. Фінансовий рахунок країни у 2019-му році мав тенденцію до негативних значень, але у 2020-му році він почав зростати й отримувати позитивні значення. Це пов’язано з тим, що пасиви країни трохи скоротилися, а активи, навпаки, збільшилися. Це може бути пов’язано з тим, що під час пандемії Китай мав меншу вільну кількість фінансів для фінансування, що призвело до скорочення обсягу інвестицій.
Загалом можна зробити висновок щодо стану платіжного балансу Китаю. Якщо б пандемія коронавірусу виникла ще до 1992-го року, коли країна мала планову економічну систему, економічні наслідки були б набагато гіршими. Але завдяки сучасній системі, Китай зміг реалізувати свою перевагу в об’ємі виробництва у такий скрутний час, що дозволила країні не переживати економічну кризу.
Таблиця 2.2
Платіжний баланс Південної Кореї
	 
	2020Q1
	2020Q2
	2020Q3
	2020Q4

	Рахунок поточних операцій
	12,930
	6,108
	24,001
	32,235

	Баланс товарів
	15,628
	9,5
	26,201
	30,613

	Баланс послуг
	-6,076
	-3,509
	-4,261
	-2,341

	Баланс первинного доходу
	-3,7
	0,106
	3,077
	5,165

	Сальдо вторинного доходу
	-0,322
	0,011
	-1,016
	-1,202

	Рахунок операцій з капіталом
	0,040
	-0,161
	0
	-0,138

	Рахунок операцій з капіталом, кредит
	0,009
	0,009
	0,006
	0,005

	Рахунок операцій з капіталом, дебет
	0,049
	0,170
	0,006
	0,143

	Фінансовий рахунок (без резервів та супутніх статей)
	20,73
	-5,802
	22,484
	22,312

	Прямі інвестиції, сальдо
	5,417
	2,471
	9,180
	6,186

	Портфельні інвестиції, сальдо
	11,635
	9,044
	1,115
	19,698

	Похідні фінансові інструменти
	3,711
	3,112
	-0,444
	-2,164

	Інші інвестиції
	-0,034
	-20,431
	12,633
	-1,408

	Чисті помилки та упущення
	2,033
	-5,170
	1,711
	3,605

	Резерви та супутнє
	-5,807
	6,578
	3,229
	13,390

	Резервні активи
	-5,807
	6,578
	3,229
	13,390


Джерело: складено на основі [14]
Проаналізувавши та порівнявши стан платіжного балансу Південної Кореї у 2019 та 2020 роках, можна зробити наступні висновки. Протягом 2019 року, рахунок поточних операцій Республіки Корея був позитивним та зростав, але вже з першого кварталу він почав спадати та у другому кварталі спав ще більше, а саме більш ніж на 6 мільярдів доларів. Це було пов’язано в першу чергу через різке скорочення експорту країни. Авжеж, такі зміни пов’язані зі стрімкою напругою через строгий карантин, введений для скорішого подолання заражуваності (як і ситуація в Китаї, тільки більш затяжна). В третій та четвертий квартали 2020-го року помічається стрімкий зріст рахунку поточних операцій, котрий пов’язаний зі стрімким зростанням експорту і рівнем імпорту, котрий залишився майже на тому ж рівні. Це, як і у випадку Китаю, пов’язано зі зменшенням конкуренції на світовому ринку та зменшенням імпорту товарів споживання. Баланс послуг Південної Кореї протягом 2019-го року був від’ємним, але щоквартально збільшувався через зростання експорту послуг та тому, що імпорт послуг залишався на тому ж рівні. У 2020-му році, баланс послуг країни також залишався на від’ємному рівні, але не зменшувався, а й навпаки щоквартально збільшувався. Це було пов’язано зі зменшенням обсягу імпорту послуг, а експорт, при цьому, залишався на тому ж рівні. Баланс первинних доходів країни, у порівнянні з 2019 роком, зменшився, але не сильно. Баланс вторинних доходів, також зменшився, але теж не на велику суму. Такі показники свідчать про те, що Республіка Корея протягом перших двох кварталів 2020-го року почала зазнавати зменшення рахунку поточних операцій, але вже протягом наступних двох кварталів, завдяки строгому спостереженню за дотриманням санітарних норм, новітній системі штрафування з використанням камер спостереження та адаптивному карантинові, країні все-таки вдалося не тільки зупинити можливу кризу, а й навпаки – набагато збільшити свої торгівельні показники.
Стан рахунку операцій з капіталом Південної Кореї залишився приблизно на тому ж негативному рівні, що означає те, що зміни національної власності на активи щоквартально зменшуються. Це означає, що країна є чистим імпортером капіталу. Фінансовий рахунок країни у 2019-му році мав тенденцію до зростання, а значення, при цьому, були позитивними. У 2020-му році фінансовий рахунок залишався позитивно стабільним, окрім другого кварталу, коли він досяг значення у розмірі -5,8 млрд. доларів США. Зміни у третьому кварталі пов’язані з тим, що інші інвестиції країни значно скоротилися. Загалом, прямі та портфельні інвестиції протягом 2020-го року мали позитивну динаміку та залишались майже незмінними.
Загалом можна зробити висновок щодо стану платіжного балансу Республіки Корея. Завдяки тому, що країна змогла досить швидко адаптуватися до пандемії, її економічний стан постраждав не так суттєво, як міг. Країна швидко реабілітувалася й змогла наздогнати показники 2019-го року, що не дозволило їй впасти в затяжну кризу.
Таблиця 2.3
Платіжний баланс Японії
	
	2020Q1
	2020Q2
	2020Q3
	2020Q4

	Рахунок поточних операцій
	53,298
	13,162
	49,848
	50,566.6

	Баланс товарів
	4,621
	-13,564
	13,658
	2,413

	Баланс послуг
	-2,671
	-12,663
	-9,169
	-8,049

	Баланс первинного доходу
	55,883
	42,53
	55,569
	40,411

	Сальдо вторинного доходу
	-4,535
	-3,140
	-10,210
	-5,933

	Рахунок операцій з капіталом
	-0,653
	-0,2
	-0,544
	-0,33

	Рахунок операцій з капіталом, кредит
	0,077
	0,037
	0,236
	0,29

	Рахунок операцій з капіталом, дебет
	0,730
	0,238
	0,78
	0,62

	Фінансовий рахунок (без резервів та супутніх статей)
	55,638
	11,287
	49,322
	35,773

	Прямі інвестиції, сальдо
	47,998
	9,420
	26,331
	23,661

	Портфельні інвестиції, сальдо
	168,556
	-2,376
	-53,684
	-0,079

	Похідні фінансові інструменти
	-9,406
	7,159
	-1,758
	-23.8

	Інші інвестиції
	-151,510
	-2,915
	78,433
	127,966

	Чисті помилки та упущення
	9,755
	3,812
	-3,028
	-81,859

	Резерви та супутнє
	6,762
	5,486
	-3,046
	24,650

	Резервні активи
	6,762
	5,486
	-3,046
	24,650


Джерело: складено на основі [14]
Отже, порівнявши стан платіжного балансу Японії у 2019 та 2020 роках, можна зробити наступні висновки. Протягом 2019 року, рахунок поточних операцій країни був позитивним, але не мав стабільної тенденції до зросту чи спаду. За перший квартал 2020-го року, рахунок поточних операцій зріс, порівняно з минулим кварталом, але знизився відносно першого кварталу 2019-го року, що є добрим показником, враховуючи початок пандемії у цей період. Але вже у другому кварталі 2020-го року, рахунок поточних операцій спав ще більше, а саме більш ніж на 40 мільярдів доларів. Як і в ситуації з Китаєм та Південною Кореєю, це трапилося через різке скорочення експорту країни. Але треба зазначити, що ситуація в Японії, порівняно з цими країнами, у економічному сенсі, у другому кварталі була набагато гірша. Протягом третього кварталу 2020-го року помічається стрімкий зріст рахунку поточних операцій, котрий теж пов’язаний зі стрімким зростанням експорту і зниженим рівнем імпорту. Це також пов’язано зі зменшенням конкуренції на світовому ринку та зменшенням імпорту товарів споживання. Баланс послуг Японії протягом 2019-го року мав нестабільну тенденцію. Він був позитивним у першому та четвертому кварталі, а у другому та третьому зазнав негативних значень. У 2020-му році, баланс послуг країни набув тенденцію негативних значень, найменші значення – протягом другого кварталу. Це було пов’язано зі зменшенням обсягу імпорту послуг, а експорт, при цьому, залишався на тому ж рівні. Баланс первинних доходів Японії, у порівнянні з 2019 роком, залишився майже на тому ж рівні. Баланс вторинних доходів, також залишався на тому ж місці до третього кварталу 2020-го року, коли значення збільшились приблизно на 7 мільярдів доларів США. Такі показники свідчать про те, що Японія протягом першого кварталу 2020-го року не зазнавала значного погіршення стану платіжного балансу, але вже протягом другого кварталу почала зазнавати зменшення об’єму експорту. Третій квартал в Японії можна назвати реабілітаційним, оскільки показники повертаються до норми.
Стан рахунку операцій з капіталом Японії залишився приблизно на тому ж негативному рівні, що означає те, що зміни національної власності на активи щоквартально зменшуються. Це означає, що країна є чистим імпортером капіталу. Фінансовий рахунок країни у 2019-му році мав тенденцію до спаду, але значення, при цьому, були позитивними. У 2020-му році фінансовий рахунок залишався позитивно стабільним, лише у другому кварталі зменшився приблизно на 44 мільярди доларів США, що пов’язано з різким зменшенням сальдо прямих та портфельних інвестицій. Загалом, прямі та портфельні інвестиції протягом 2020-го року не мали стабільної динаміки та значення могли бути як позитивними, так і негативними.
Загалом можна зробити висновок щодо стану платіжного балансу Японії. Вона, як і Китай та Південна Корея змогла досить швидко адаптуватися до пандемії та її економічний стан постраждав не так суттєво, як міг. Але, серед усіх трьох країн вона була найбільш нестабільна (особливо у статтях фінансового рахунку), що може бути пов’язано із настроями інвесторів, котрі активно проводили різні фінансові операції протягом пандемії.
Додатком до аналізу платіжних балансів Китаю, Республіки Корея та Японії, є порівняльний аналіз їх основних зовнішньоекономічних показників.

Рис. 2.1. Гістограма основних зовнішньоекономічних показників Китаю, Республіки Корея, Японії та США за 2020-й рік (значення в млрд. дол. США)
Складено на основі: [14]
Гістограма демонструє різницю показників 2019-го та 2020-го року, та порівнює їх з показниками Сполучених Штатів Америки та Єврозони. На гістограмі 2019-го року простежується майже однаковий рівень експорту Китаю та США, коли як на гістограмі 2020-го року рівень експорту США вже набагато менший. Також помітно, що рівень сальдо рахунку поточних операцій Азійських країн трохи збільшилось у 2020-му році, коли як у США цей показник зменшився. Ситуація в Єврозоні за 2020-й рік, загалом, погіршилась. У 2019-му році рівень експорту та сальдо в Єврозоні був набагато більший ніж у Китаї, а в 2020-му році сальдо вже на тому ж рівні й рівень експорту менший лише на одну п’яту.

[bookmark: _Toc75444278]2.2. Аналіз конкурентоспроможності Китаю, Південної Кореї та Японії

Задля аналізу конкурентоспроможності буде використано щорічний звіт про глобальну конкурентоспроможність. За даними звіту, він є щорічною доповіддю Всесвітнього економічного форуму. Перша доповідь була випущена в 1979 році. З 2004 року звіт про глобальну конкурентоспроможність ранжирує країни на основі «Глобального індексу конкурентоспроможності». Індекс конкурентоспроможності оцінює здатність країн забезпечити високий рівень добробуту своїх громадян. Що в першу чергу залежить від того, наскільки ефективно країна використовує ресурси, якими володіє. При цьому для підтримки рівня життя в умовах вільного ринку, як правило, необхідно постійне підвищення продуктивності праці і якості товарів / послуг [16].
Задля аналізу рівня технологічного рівня конкурентоспроможності, буде використано міжнародний рейтинг цифрової конкурентоспроможності IMD, котрий вимірює спроможність та готовність 63 економік прийняти та дослідити цифрові технології як ключовий двигун для економічних перетворень у бізнесі, уряді та в цілому суспільстві. Цей показник використовує такі фактори, як: рівень знань (субфактори: талант, тренування та освіта, концентрація на науці), технології (субфактори: нормативно-правова база, капітал, технологічна база) та готовності до майбутнього (субфактори: адаптивне ставлення, витривалість бізнесу, IT-інтеграція).
Нижче представлена таблиця загального рейтингу на основі 5-тирічної тенденції щодо кожного з трьох факторів цифрової конкурентоспроможності: знання, технології та майбутня готовність. Таким чином, можна проаналізувати цифрову еволюцію економіки за останні кілька років щодо інших на глобальній основі.
Таблиця 2.4
Загальна оцінка технологічної конкурентоспроможності країн у проміжок 2016-2020-х років
	
	Загалом
	
	Загалом

	
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020
	
	2016
	2017
	2018
	2019
	2020

	Аргентина
	55
	57
	55
	59
	59
	Ірландія
	20
	21
	20
	19
	20

	Австралія
	14
	15
	13
	14
	15
	Ізраїль
	13
	13
	12
	16
	19

	Австрія
	19
	16
	15
	20
	17
	Італія
	34
	39
	41
	41
	42

	Бельгія
	18
	22
	23
	25
	25
	Японія
	23
	27
	22
	23
	27

	Бразилія
	54
	55
	57
	57
	51
	Йорданія
	48
	56
	45
	50
	53

	Болгарія
	47
	45
	43
	45
	45
	Казахстан
	43
	38
	38
	35
	36

	Канада
	5
	9
	8
	11
	12
	Пів.Корея
	17
	19
	14
	10
	8

	Чилі
	37
	40
	37
	42
	41
	Латвія
	33
	35
	35
	36
	38

	Китай
	35
	31
	30
	22
	16
	Литва
	29
	29
	29
	30
	29

	Колумбія
	56
	58
	59
	58
	61
	Люксембург
	21
	20
	24
	21
	28

	Хорватія
	44
	48
	44
	51
	52
	Малайзія
	24
	24
	27
	26
	26

	Кіпр
	-
	53
	54
	54
	40
	Мексика
	52
	49
	51
	49
	54

	Чехія
	32
	32
	33
	37
	35
	Монголія
	57
	61
	61
	62
	62

	Данія
	8
	5
	4
	4
	3
	Нідерланди
	4
	6
	9
	6
	7

	Естонія
	27
	26
	25
	29
	21
	Нов.Зеландія
	10
	14
	19
	18
	22

	Фінляндія
	6
	4
	7
	7
	10
	Норвегія
	9
	10
	6
	9
	9

	Франція
	22
	25
	26
	24
	24
	Перу
	58
	62
	60
	61
	55

	Німеччина
	15
	17
	18
	17
	18
	Філіппіни
	46
	46
	56
	55
	57

	Греція
	45
	50
	53
	53
	46
	Польща
	38
	37
	36
	33
	32

	Гонконг
	11
	7
	11
	8
	5
	Португалія
	31
	33
	32
	34
	37

	Угорщина
	42
	44
	46
	43
	47
	Катар
	28
	28
	28
	31
	30

	Ісландія
	26
	23
	21
	27
	23
	Румунія
	49
	54
	47
	46
	49

	Індія
	53
	51
	48
	44
	48
	Росія
	40
	42
	40
	38
	43

	Індонезія
	60
	59
	62
	56
	56
	Сауд.Аравія
	-
	36
	42
	39
	43


Складено на основі: [16]
Проаналізувавши загальний рейтинг цифрової конкурентоспроможності, можна зробити наступні висновки. Найбільше покращення рейтингу серед аналізованих країн, порівняно з 2019 роком, отримав Китай (+6), далі йде Республіка Корея (+2) й Японія, котра навпаки зазнала погіршення в цьому рейтингу (-4). Серед країн, які отримали найбільше покращення, можна виділити: Кіпр, Естонія, Туреччина, Греція та Бразилія, Китай теж є країною з найбільшим зростом.
Якщо розглядати країни окремо, то вдосконалення рейтингу Китаю зумовлене зростанням показника таланту (19-13 числа), концентрацією на науці (9-2) та адаптивного ставлення уряду (24-17). Зокрема, Китай досягає успіхів у науково-технічній зайнятості, високотехнологічних патентних грантах, капіталізації фондів ІТ та ЗМІ, підтримки ІКТ в процесах за участю уряду та громадян та підтримки ІКТ в уряді.
Корея у 2020-му році покращується за всіма факторами. Найбільш високі показники – у коефіцієнті готовності до майбутнього (3-й), зокрема, у підфакторах адаптивного ставлення (1-й) та витривалості бізнесу (3-й). За адаптивними установками країна посідає 1-е місце за підтримки ІКТ в процесах за участю уряду та громадян, та роздрібною торгівлею через Інтернет. Що стосується витривалості бізнесу, Корея виграє від позитивного повороту у сприйнятті керівників, особливо з точки зору того, як підприємства керують можливостями та загрозами, витривалості компаній та використання ними великих даних та аналітики.
Загальний показник Японії впав на 4 одиниці. Його складові, а саме: показник знань, технологій та готовності до майбутнього склали відповідно 22 (+3), 26 (-2), 24 (-2) одиниць. Субфактори змінилися на: талант +0 (46), тренування та освіта +1 (18), концентрація на науці +0 (11), нормативно-правова база -2 (44), капітал +4 (33), технологічна база та готовності до майбутнього -3 (5), адаптивне ставлення -4 (19), витривалість бізнесу -15 (56), IT-інтеграція -5 (23).
Проаналізувавши таблицю 2.5, можна зробити наступні висновки. Корея, Китай та Японія знаходяться на лідируючих позиціях за показником адаптації до інформаційно-комунікаційних технологій, при чому їх найближчими конкурентами є Арабські Емірати, Швеція, Сінгапур, Ісландія, Норвегія, Катар та Литва. Що означає дуже великий відсоток населення в цих країнах, котрий вміє та знає як поводитися з сучасною технікою, активно користується інтернетом та новітніми програмами.

Таблиця 2.5
Рейтинг кращих країн по адаптації до інформаційно-комунікаційних технологій, гнучкого порядку роботи, цифрових навичок та цифрової законодавчої бази
	
	Впровадження інформаційно-комунікаційних технологій
	Гнучкий графік роботи
	Цифрові навички
	Цифрова законодавча база

	1
	Корейська Республіка 93,7
	Нідерланди 82,7
	Фінляндія 84,3
	США 78,0

	2
	Об'єднані Арабські Емірати 92,3
	Нова Зеландія 77,7
	Швеція 79,5
	Люксембург 77,4

	3
	Гонконг 90,2
	Швейцарія 75,8
	Естонія 77,9
	Сінгапур 76,5

	4
	Швеція 89,7
	Естонія 75,0
	Ісландія 77,6
	Емірати 72,5

	5
	Японія 88,3
	США 74,2
	Нідерланди 77,3
	Малайзія 70,0

	6
	Сінгапур 88,1
	Люксембург 73,6
	Сінгапур 77,3
	Естонія 69,3

	7
	Ісландія 87,8
	Китай 73,6
	Ізраїль 76,5
	Швеція 67,9

	8
	Норвегія 84,7
	Австралія 72,9
	Данія 74,7
	Фінляндія 67,7

	9
	Катар 83,9
	Фінляндія 72,5
	Саудівська Аравія 74,1
	Німеччина 67,3

	10
	Литва 83,8
	Данія 72,4
	Корейська Республіка 73,0
	Нідерланди 65,5


Складено на основі: [15]
Також в показнику гнучкого порядку роботи, Китай посів 7-ме місце, що означає доволі високий відсоток людей, працюючих за схемою гнучкого графіку, коли заробітна плата оплачується погодинно, що є технологічним розвитком на ринку праці. Та Республіка Корея посіла 10-те місце за показником цифрових навичок, що означає великий відсоток населення, котрий володіє навичками, необхідними для використання цифрових пристроїв, програм зв'язку та мереж для доступу та управління інформацією.

[bookmark: _Toc75444279]2.3. Регресійна модель факторів торгівлі країн

Для того, щоб проаналізувати вплив пандемії на фактори торгівлі країн, буде проаналізовано регресійну модель, котра допоможе зробити певні висновки.
Для побудови регресійної моделі для країни Китай, було обрано ряд показників, котрі, можливо, мали вплив на фактори торгівлі країн протягом 2020-го року. Періодичність даних – щомісячна. Дані були взяті з офіційного сайту Всесвітнього банку та OurWorldInData.
Для першої регресійної моделі були взяті наступні показники:
1. Щомісячні захворення COVID-19 в Китаї.
2. Щомісячні захворення COVID-19 в світі.
3. Щомісячна смертність від COVID-19 в Китаї.
4. Щомісячна смертність від COVID-19 в світі.
5. Валютні резерви Китаю.
Таблиця 2.6
Регресійний аналіз, константа – рівень експорту Китаю (exp)
	R
	R-квадрат
	Скоригований R-квадрат
	Стандартна помилка оцінки

	.999a
	.997
	.995
	2323839911.43279



	Модель
	Нестандартизовані коефіцієнти
	Стандартизовані коефіцієнти
	т
	Значимість

	
	B
	Стандартна помилка
	Бета
	
	

	(Константа)
	-510998728161.612
	135802145108.303
	
	-3.763
	.009

	Щомісячні захворення COVID-19 в Китаї (ic)
	-1969914.538
	155464.124
	-1.223
	-12.671
	.000

	Щомісячні захворення COVID-19 в світі (iw)
	2822.419
	374.726
	.597
	7.532
	.000

	Щомісячна смертність від COVID-19 в Китаї (dc)
	14269239.917
	3477114.201
	.362
	4.104
	.006

	Щомісячна смертність від COVID-19 в світі (dw)
	-159761.031
	28784.071
	-.524
	-5.550
	.001

	Валютні резерви Китаю (res)
	.235
	.044
	.325
	5.366
	.002


Складено на основі: [17][18]
Модель передбачає, що:
1) Щомісячні захворення COVID-19 в Китаї ↑ - Експорт Китаю ↓
2) Щомісячні захворення COVID-19 в світі ↑ - Експорт Китаю ↑
3) Щомісячна смертність від COVID-19 в Китаї ↑ - Експорт Китаю ↑
4) Щомісячна смертність від COVID-19 в світі ↑ - Експорт Китаю ↓
5) Валютні резерви Китаю ↑ - Експорт Китаю ↑
За звітом моделі, дані фактори пояснюють експорт Китаю на 99,7%.
Було розглянуто таблицю коефіцієнтів. Значимість мають усі показники. Було складено емпіричну модель:
exp = –1,223*ic + 0,597*iw + 0,362*dc – 0,524*dw + 0,325*res
        (-12,671***) (7,532***) (4,104***)	 (-5,550***) (5,366***)
На практиці це означає наступне:
1. Збільшення щомісячного рівня захворювань COVID-19 в Китаї на 1 стандартне відхилення, при сталості інших факторів, призведе до зменшення рівня експорту Китаю на 1,223 стандартного відхилення. Це логічний взаємозв’язок, котрий можна пояснити тим, що при збільшенні кількості інфікованих в Китаї, буде збільшуватись кількість обмежень, пов’язаних із пандемією, котрі також можуть включати тимчасовий карантин на місцях виробництва товарів та послуг, що, відповідно, зменшить виробництво.
2. Збільшення щомісячного рівня захворювань COVID-19 в світі на 1 стандартне відхилення, при сталості інших факторів, призведе до збільшення рівня експорту Китаю на 0,597 стандартного відхилення. Це може означати те, що при збільшенні кількості інфікованих в світі, обсяг виробництва країн-виробників починає спадати, що призводить до зменшення рівня конкуренції на ринку товарів, навіть якщо враховувати той факт, що рівень імпорту в країнах-споживачах теж буде спадати. Це призводить до збільшення попиту на китайські товари, а в Китаї, через раннє подолання великої кількісті інфікованості завдяки дуже строгому карантину, у цей момент з’являється можливість суттєво збільшити обсяги виробництва, що призвело до збільшення експорту.
3. Збільшення щомісячної смертності від COVID-19 в Китаї на 1 стандартне відхилення, при сталості інших факторів, призведе до збільшення рівня експорту Китаю на 0,362 стандартного відхилення. Це є дуже дивною взаємозалежністю, котру можна пояснити тим, що дані щодо смертності від COVID-19 з’являються нерівномірно з даними щодо інфікованості. Тому, у квітні показник смертності був дуже великим, але показник інфікованості – ні, бо від інфекції померли люди, котрі захворіли ще в березні чи навіть ще раніше, коли статистика захворюваності була набагато вища. Тому, цю взаємозалежність, частково, можна назвати помилковою, хоча за аналізом вона має значимість.
4. Збільшення щомісячної смертності від COVID-19 в світі на 1 стандартне відхилення, при сталості інших факторів, призведе до зменшення рівня експорту Китаю на 0,524 стандартного відхилення. Це можна пояснити тим, що при збільшенні смертності від COVID-19 в світі також збільшується кількість інфікованих, що може означати збільшення обмежень під час пандемії, котра в свою чергу означає зменшення імпорту, котра може бути причиною для зменшення обсягу експорту Китаю.
5. Збільшення валютних резервів Китаю на 1 стандартне відхилення, при сталості інших факторів, призведе до збільшення рівня експорту Китаю на 0,325 стандартного відхилення. Це може означати те, що при збільшенні валютних резервів, вони відразу ж будуть направлені на реабілітаційні заходи для стабілізації соціально-економічного стану країни, що може призвести до збільшення виробництва й експорту Китаю.
Для побудови регресійної моделі для країни Японія, було обрано ряд показників, котрі, можливо, мали вплив на фактори торгівлі країн протягом 2020-го року. Періодичність даних – щомісячна. Дані були взяті з офіційного сайту Всесвітнього банку та OurWorldInData.
Для третьої регресійної моделі були взяті наступні показники:
1. Щомісячні захворення COVID-19 в Японії.
2. Щомісячні захворення від COVID-19 в світі.
3. Щомісячна смертність від COVID-19 в світі.
4. Рівень безробітності в світі. 
Таблиця 2.7
Регресійний аналіз, константа – рівень експорту Японії (exp)
	R
	R-квадрат
	Скоригований R-квадрат
	Стандартна помилка оцінки

	.938a
	.881
	.812
	3300379708



	Модель
	Нестандартизовані коефіцієнти
	Стандартизовані коефіцієнти
	т
	Значимість

	
	B
	Стандартна помилка
	Бета
	
	

	(Константа)
	72413987921.906
	4806836029.724
	
	15.065
	.000

	Щомісячні захворення COVID-19 в Японії (ij)
	-503616.239
	185430.717
	-1.694
	-2.716
	.030

	Щомісячні захворення від COVID-19 в світі (dj)
	-2332.357
	1018.416
	-2.040
	-2.290
	.056

	Щомісячна смертність від COVID-19 в світі (dw)
	330932.478
	106770.559
	4.483
	3.099
	.017

	Рівень безробітності в світі (ur)
	-3332811.798
	820379.017
	-2.475
	-4.063
	.005


Складено на основі: [17][18]
Модель передбачає, що:
1) Щомісячні захворення COVID-19 в Японії ↑ - Експорт Японії ↓
2) Щомісячні захворення від COVID-19 в світі ↑ - Експорт Японії ↓
3) Щомісячна смертність від COVID-19 в світі ↑ - Експорт Японії ↑
4) Рівень безробітності в світі ↑ - Експорт Японії ↓
За звітом моделі, дані фактори пояснюють експорт Китаю на 88,1%.
Було розглянуто таблицю коефіцієнтів. Значимість мають усі показники. Було складено емпіричну модель:
exp = –1,694*ij – 2,04*dj + 4,483*dw – 2,475*ur
	  (-2,716*)  (-2,29*)    (3,099**)  (-4,063***)
На практиці це означає наступне:
1. Збільшення щомісячного рівня захворювань COVID-19 в Японії на 1 стандартне відхилення, при сталості інших факторів, призведе до зменшення рівня експорту Японії на 1,694 стандартного відхилення. Це, як і у випадку з Китаєм, логічний взаємозв’язок, котрий можна пояснити тим, що при збільшенні кількості інфікованих, буде збільшуватись кількість обмежень, пов’язаних із пандемією, котрі можуть зменшити обсяги виробництва і експорту.
2. Збільшення щомісячного рівня захворювань COVID-19 в світі на 1 стандартне відхилення, при сталості інших факторів, призведе до зменшення рівня експорту Японії на 2,04 стандартного відхилення. Цей показник досить пов’язаний із показником рівня захворювань в Японії, бо їх кореляція є схожою. Тому, зменшення обсягу виробництва в усьому світі також корелює з обсягом виробництва в Японії.
3. Збільшення щомісячної смертності від COVID-19 в світі на 1 стандартне відхилення, при сталості інших факторів, призведе до збільшення рівня експорту Японії на 4,483 стандартного відхилення. Це можна пояснити тим, що при збільшенні смертності від COVID-19 в світі також збільшується кількість інфікованих, що може означати збільшення обмежень під час пандемії, котра в свою чергу означає зменшення експорту, котра може бути причиною для збільшення обсягу експорту Японії через зменшення конкуренції на ринку.
4. Збільшення безробітності в світі на 1 стандартне відхилення, при сталості інших факторів, призведе до зменшення рівня експорту Японії на 2,475 стандартного відхилення. Взагалі, якщо мислити логічно, то збільшення безробітності повинно призводити до збільшення рівня експорту в Японії. Але пояснити саме таку взаємозалежність можна тим, що при зменшенні безробітності, споживання також починає скорочуватись, тому й попит на товари, особливо японські автомобілі – скорочується, як і експорт Японії.
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КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНІСТЬ КРАЇН АЗІЇ: ДОСВІД ДЛЯ УКРАЇНИ


[bookmark: _Toc75444281]3.1. Особливості зовнішніх зв'язків країн Азії та України

Задля аналізу особливостей зовнішніх зв’язків країн Азії та України, була проаналізована динаміка зовнішньої торгівлі товарами та послугами, а також потік інвестицій між країнами.
Таблиця 3.1
Динаміка зовнішньої торгівлі товарами України з Китаєм, Південною Кореєю та Японією, у мільярдах доларів США
	Рік
	Китай
	Південна Корея
	Японія

	Експорт товарів України до даних країн

	2017
	2,03
	0,3
	0,27

	2018
	2,2
	0,32
	0,23

	2019
	3,5
	0,37
	0,24

	2020
	7,1
	0,35
	-

	Імпорт товарів України з даних країн

	2017
	5,6
	0,32
	0,72

	2018
	7,6
	0,43
	0,73

	2019
	9,2
	0,45
	0,96

	2020
	8,3
	0,49
	-


Складено на основі: [20]
За результатами 2020 року, за товарообігом, Китай посідає перше місце серед усіх торгівельних партнерів України. Відповідно до даних Держстату України та українського посольства в Китаї, стан торгівлі товарами України з Китаєм наступний: за 2020 р. двосторонній товарообіг склав $15,4 млрд., при цьому експорт товарів з України до Китаю склав $7,1 млрд. (+98,0%), імпорт китайських товарів в Україну склав $8,3 млрд. (-9,8%). Негативне сальдо для України за цей період -$1,2 млрд. У структурі українського експорту до Китаю у 2020 р. домінували поставки: руди, шлаків і золи; зернових культур; жирів та олії тваринного або рослинного походження; чорних металів; залишків і відходів харчової промисловості; котлів, машин; деревини і виробів з деревини. У структурі імпорту китайських товарів до України домінували поставки: електричних машин; котлів, машин; засобів наземного транспорту крім залізничного; пластмас, полімерних матеріалів; приладів та апаратів оптичних, фотографічних; взуття; різноманітної хімічної продукції; іграшок; органічних хімічних сполук; меблів; чорних металів; виробів з чорних металів; каучуку, гуми тощо [21].
Республіка Корея належить до провідних торговельних партнерів України в Азії. Незважаючи на негативне сальдо двосторонньої торгівлі, обсяг українського експорту до РК постійно зростає кожного року все більшими темпами. Відповідно до даних Держстату України та українського посольства в Республіці Корея, у 2020 р. українсько-корейський товарообіг зріс на 2,07% порівняно з попереднім роком, склавши 849 млн дол. США, при цьому український експорт становив 351,53 млн дол. США, а імпорт до України з Республіки Корея – 497,45 млн дол. США. Структура експорту товарів до РК значно змінилася на користь зернових. Частка зернових культур збільшилася з 59,8% (у 2019 р.) до 80,2% (у 2020 р.) до суми у 281,8 млн дол. США; жири та олії тваринного або рослинного походження з 1,4% до 3,9% (13,6 млн дол. США); продукти неорганічної хімії з 0,6% до 3,8% (13,2 млн дол. США); руди, шлаки і зола зменшилися з 16,7% до 1,9% (6,5 млн дол. США), а деревина і вироби з неї – з 10% до 1,6% (6,2 млн дол. США). Слід зазначити, що експорт зернових культур до РК зріс на 25,4% не в останню чергу за рахунок введення в дію восени 2019 р. у Миколаївській області зернового терміналу південнокорейської корпорації «Posco International». Обсяг імпорту товарів з РК залишався фактично незмінним у порівнянні з 2019 р. Частка поставок таких товарів як засоби наземного транспорту, крім залізничного, зросла з 27% (у 2019 р.) до 30,2% (у 2020 р.) до 150,3 млн дол. США; реактори ядерні, котли, машини - зменшилися з 14,9% до 14,4% (71,9 млн дол. США); прилади та апарати оптичні зросли з 5,6% до 8,9% (44,3 млн дол. США); пластмаси, полімерні матеріали зменшилися з 10,1% до 8,2% (40,6 млн дол. США); каучук, гума – залишилися на рівні 6,8% (33,9 млн дол. США). Двостороння торгівля послугами між Україною та РК, яка дещо зменшилася через негативний вплив пандемії COVID-19, водночас, постійно відзначається позитивним сальдо на користь України. Обсяг торгівлі послугами між Україною і РК у 2018 р. склав 73,5 млн дол. США. Експорт послуг з України становив 51,5 млн дол. США, імпорт з Республіки Корея – 22 млн дол. США, позитивне сальдо для України – 29,5 млн дол. США. Обсяг торгівлі послугами між Україною і РК у 2019 р. становив 68,3 млн дол. США. Експорт послуг з України склав 53,3 млн дол. США, імпорт з РК – 15 млн дол. США, позитивне сальдо для України – 38,3 млн дол. США [22].
Двостороннє торговельно-економічне та інвестиційне співробітництво України та Японії протягом останніх трьох років демонструє сталу позитивну динаміку. Відповідно до даних Держстату України та українського посольства в Японії, у 2019 р. загальний обсяг двосторонньої торгівлі товарами і послугами досяг рівня 1 235,3 млн. дол. США. При цьому експорт українських товарів і послуг у 2019 р. становив 259,87 млн. дол. США, а імпорт з Японії – 975,43 млн. дол. США. Від’ємне сальдо торговельного балансу при цьому становило – 715,56 млн. дол. США. У структурі українського товарного експорту традиційно домінували товари з низьким рівнем доданої вартості:   руди та концентрати залізні у обсязі 139,59 млн. дол. США (55,8%), що на 43,5% більше ніж у 2018 р. і тютюнові вироби і промислові замінники тютюну на суму 72,5 млн. дол. США (29% товарного експорту), що залишилось практично на минулорічному рівні. Серед інших груп українського експорту можна виділити: алюміній і вироби з нього у обсязі 9,26 млн. дол. США, частка якого становить 3,7% і поставки якого зросли у 2019 р. на 63,6%;   деревина і вироби з деревини – 4,3 млн. дол. США, поставки якої зросли в 5 разів і становлять 1,7%, а також чорні метали – 4,2 млн. дол. США, експорт яких зріс на 42% і становить теж 1,7% українського експорту. Структура японського товарного імпорту характеризується стабільністю і складається насамперед з продукції машинобудування: імпорт засобів наземного транспорту (насамперед – автомобілів) зріс, у порівнянні з 2018 р., на 49,7% і досяг суми 627,04 млн. дол. США, що становить 65,1% японського імпорту в Україну. Імпорт продукції важкого машинобудування і електричних машин становив відповідно 82,15 млн. дол. США або 8,5% і 44,7 млн. дол. США (4,6%). Прилади та апарати оптичні, фотографічні склали 5,9% імпорту у обсязі 57,2 млн. дол. США. Слід зазначити, що протягом останніх трьох років проводиться спрямована робота щодо сертифікації української аграрної продукції для забезпечення її доступу на ринок Японії, який пред’являє підвищені вимоги до якості продовольчих товарів. У 2017 р. було погоджено документацію та отримано дозвіл для імпорту до Японії продукції молочної галузі України. У 2019 р. узгоджено сертифікати здоров’я на експорт з України до Японії м’яса курятини, а також свіжих яєць, призначених для споживання людиною. Досягнуті результати сприятимуть розширенню номенклатури українського експорту та зменшенню дисбалансу у двосторонній торгівлі товарами [23].
Таблиця 3.2
Динаміка зовнішньої торгівлі послугами України з Китаєм, Південною Кореєю та Японією, у мільйонах доларів США
	Рік
	Китай
	Південна Корея
	Японія

	Експорт послуг України до даних країн

	2013
	79,2
	69,3
	13,6

	2014
	70,3
	65,2
	10,7

	2015
	45,3
	43,5
	6,9

	2016
	40,6
	41,6
	6,7

	2017
	60,1
	36,6
	8,4

	2018
	75,3
	51,4
	8,9

	2019
	106,03
	53,2
	10,3

	2020
	121,4
	46,2
	9,9



	Імпорт послуг з даних країн до України

	2013
	83,1
	69,3
	18,7

	2014
	45,7
	65,2
	8,6

	2015
	128,4
	43,5
	14,04

	2016
	96,1
	41,6
	19,9

	2017
	165,06
	36,6
	14,08

	2018
	188,9
	51,4
	12,6

	2019
	226,7
	53,2
	14,5

	2020
	191,5
	15,9
	12,7


Складено на основі: [20]
Стан торгівлі послугами України та Китаю. Згідно з даними Держстату України, за 2020 р., обсяг торгівлі послугами склав $312,9 млн. Експорт послуг з України до Китаю склав $121,4 млн. (-36,3%), імпорт китайських послуг в Україну склав $191,5 млн. (-15,6%). Негативне сальдо для України за цей період склало -$70,0 млн. Структура двосторонньої торгівлі послугами. У структурі українського експорту послуг до Китаю домінували: ділові послуги; транспортні послуги; послуги з ремонту та технічного обслуговування, що не віднесені до інших категорій; послуги, пов’язані з подорожами; послуги з будівництва; послуги у сфері телекомунікації, комп’ютерні та інформаційні послуги. У структурі імпорту послуг з Китаю домінували: послуги, пов’язані з фінансовою діяльністю; транспортні послуги; ділові послуги; послуги у сфері телекомунікації, комп’ютерні та інформаційні послуги; роялті та інші послуги, пов’язані з використанням інтелектуальної власності; послуги, пов’язані з подорожами [21].
Згідно з даними Держстату України, за 2020 р., обсяг торгівлі послугами між Україною і Республікою Корея за 2020 р. склав 62,15 млн дол. США. Експорт послуг становив 46,25 млн дол. США (скорочення на 13,2%), імпорт – 15,9 млн дол. США (збільшення на 5,8%). Позитивне для України сальдо торгівлі послугами склало 30,4 млн дол. США. У структурі експорту послуг переважали «послуги у сфері телекомунікації, комп’ютерні та інформаційні послуги», «ділові послуги» та «послуги з ремонту та технічного обслуговування, що не віднесені до інших категорій». Основу імпорту послуг з РК складали «послуги у сфері телекомунікації, комп’ютерні та інформаційні послуги», «державні та урядові послуги», «транспортні послуги», а також «послуги з ремонту та технічного обслуговування, що не віднесені до інших категорій», «послуги зі страхування» та «фінансові послуги» [22].
Згідно з даними Держстату України, за 2020 р., двосторонній товарообіг послугами між Україною та Японією у 2019 р. становив 22,62 млн. дол. США. При цьому експорт послуг протягом січня-грудня зріс на 11,1% і досяг 9,92 млн. дол. США, а імпорт послуг залишився практично на минулорічному рівні і становив 12,70 млн. дол. США. У структурі українського експорту послуг до Японії домінували: ділові послуги – 49,1% (4,87 млн. дол. США); послуги з ремонту та технічного обслуговування, що не віднесені до інших категорії – 21,7% (2,15 млн. дол. США); послуги, пов’язані з фінансовою діяльністю – 8,5% (0,84 млн. дол. США). У структурі імпорту послуг з Японії домінували: державні та урядові послуги – 52,5% (6,68 млн. дол. США); роялті та інші послуги, пов’язані з використанням інтелектуальної власності – 26,4% (3,36 млн. дол. США); послуги, пов’язані з подорожами – 11,6% (1,47 млн. дол. США). Після запровадження у 2016 р. поглибленої та всеохоплюючої зони вільної торгівлі між Україною та ЄС на основі Угоди про асоціацію, Україна стала більш привабливою для японського бізнесу в інвестиційному і торговельному сенсах [23].
Таблиця 3.3
Прямі інвестиції (акціонерний капітал) з та до України, у мільйонах доларах США
	Рік
	Китай
	Південна Корея
	Японія

	Прямі інвестиції до України

	2016
	18,6
	161,2
	133,1

	2017
	16,6
	198,8
	130,4

	2018
	17,8
	198,8
	144,0

	2019
	34,1
	201,9
	139,2

	2020
	40,0
	202,0
	139,9


Складено на основі: [20]

Стан інвестиційного співробітництва України та Китаю. Згідно з офіційними даними Держстату України, за 2020 р., станом на 30.09.2020 р. в економіку України залучено $75,7 млн. прямих інвестицій з Китаю (з початку року цей показник зменшився на $6,2 млн.). Головним чином китайські інвестиції вкладені в: галузі української промисловості – 43,5%; сільське, лісове та рибне господарство – 12,3%; оптову та роздрібну торгівлю, ремонт транспортних засобів – 10,2%; професійну, наукову та технічну діяльність – 19,7%; операції з нерухомим майном – 3,6%; транспорт, складське господарство, поштову та кур’єрську діяльність – 3,4%; будівництво – 3,4% тощо [21].
Прямі інвестиції Республіки Корея в Україну. Згідно з офіційними даними Держстату України, станом на 30.09.2020, за даними Національного банку України, обсяг прямих інвестицій з Республіки Корея в економіку України становив 74,2 млн дол. США. Українські інвестиції до РК - відсутні. Водночас, загальний обсяг корейських інвестицій в останні роки значно більший (не виключено, що інвестиції здійснюються з використанням офшорних компаній) [22].
Прямі іноземні інвестиції Японії в Україну, згідно з офіційними даними Держстату України, станом на 01.01.2020 р., становили 139,86 млн. дол. США і протягом 2019 р. збільшились на 560 тис. дол. США. Японські інвестиції в обсязі 92,53 млн. дол. США (66,2%) зосереджені у сфері продажу та обслуговування транспортних засобів, а також у сумі 35 млн. дол. США (25%) у сфері виробництва комплектуючих для транспортних засобів. Виробничі потужності японських компаній «Yazaki» (Ужгородський район Закарпатської обл.) і «Fujikura» (Яворівський район Львівської обл.) з виробництва електричного й електронного устаткування для автотранспортних засобів орієнтовані на автомобільні заводи ЄС. Водночас, корпорація «Japan Tobacco Inc.», яка працює в Україні з 1993 р.,  інвестувала у новітнє обладнання тютюнової фабрики у м.Кременчук орієнтовно 320 млн. дол. США, які проте зареєстровані як швейцарські інвестиції, оскільки надходили в Україну через європейську дочірню компанію «Japan Tobacco Swiss Inc.», яка розташована у Швейцарії. Угода про сприяння та взаємний захист інвестицій між Україною та Японією, яка набула чинності у 2015р., створила сприятливі умови для залучення японських інвестицій в Україну. У своїх бізнес-планах японські компанії покладаються на переваги спільного ринку України з ЄС. Тому слід відзначити зацікавленість японських компаній в інвестуванні у виробництва, продукція яких призначена не лише для внутрішнього ринку, але й для експорту на ринок Європи як комплектуючі у кінцевих європейських продуктах [23].
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Існуючі позиції України на зовнішньому ринку свідчать про дуже низьку конкурентоздатність українських підприємств у світі, що обумовлює низка проблем, насамперед – сировинна структура українського експорту. Для підвищення конкурентоздатності української продукції, необхідно брати приклад з розвинутих країн, де конкурентоспроможність постійно перебуває в центрі уваги державних діячів та ділових кіл. Можна сказати, що українські підприємства мають великий потенціал для виходу на міжнародний ринок. Але тільки за умови комплексних дій держави можна вивести вітчизняну продукцію на конкурентоспроможний рівень.
Рекомендації від Китаю. Згідно з офіційними даними посольства України в КНР, однією з таких дій була низка реформ, завдяки котрим бізнес-спільнота КНР вважає, що Україна стає дедалі більш привабливим місцем для ведення бізнесу. Інвестори визнали, що Україна стала стабільним та передбачуваним ринком, що розвивається, а наявність талановитого людського капіталу та високоякісних недооцінених активів робить Україну цікавим інвестиційним напрямком.
У 2020 році країна піднялася ще на сім сходинок у рейтингу Світового банку Doing business – до 64 місця з-поміж 190 країн. Банк визнав Україну другою країною за темпами та масштабами покращення ділового клімату за останні 10 років. Протягом 2015-2019 років приплив прямих іноземних інвестицій в Україну склав близько 16 млрд доларів, збудовано понад 100 заводів та створено десятки тисяч нових робочих місць з високою доданою вартістю. Яскравими прикладами є сучасний завод з переробки насіння німецької компанії Bayer вартістю 200 мільйонів доларів, зерновий термінал американської компанії Cargill вартістю 150 мільйонів доларів, другий завод американської компанії Jabil вартістю 16 мільйонів доларів та вихід на український ринок глобальних брендів General Electric, Ryanair, HEAD, IKEA, H&M, Decathlon та багатьох інших.
UkraineInvest Guide – це унікальне джерело глибокої та всеохоплюючої інформації про інвестиційний потенціал в різних галузях економіки України, таких як сільське господарство, енергетика, важка промисловість, текстиль, ІТ та інновації, нерухомість (включаючи об’єкти, відібрані для приватизації), інфраструктура, регіональна інфраструктура, інвестиції у сталий розвиток, логістика, виробництво, охорона здоров’я та фарма. UkraineInvest Guide включає програми, спрямовані на розвиток перспективних галузей, таких як туризм, гірничодобувна промисловість, індустріальні парки, поводження з відходами, заміщення імпорту та стартапи [21].
Рекомендації від Корейської республіки. Згідно з офіційними даними посольства України в Республіці Корея, у січні 2021 р. Україну було включено до переліку пріоритетних країн двостороннього співробітництва Комплексного плану міжнародної співпраці в цілях розвитку на 2021-2025 рр. в рамках Official Development Assistance (ODA) як країну з високим потенціалом економічного та дипломатичного співробітництва.
15-19.03.2021 відбувся візит до Республіки Корея української делегації, під час якого проведено переговори з керівництвом МЗС, Міністерства землі, інфраструктури та транспорту (MOLIT), Міністерства економіки і фінансів (MEF), Корейської національної залізниці (KNR) та Експортно-імпортного банку Кореї (KOREXIM), а також компаній «Hyundai Engineering & Construction» і «Hyundai Rotem» Від імені АТ «Укразалізниця» підписано Меморандуми про взаєморозуміння та співробітництво з корпорацією «Hyundai» та з Корейською національною залізницею (KNR). Делегація відвідала виробничий комплекс компанії «Hyundai Rotem», яка спеціалізується на виробництві швидкісних електропотягів. В рамках візиту відбувся Українсько-Корейський бізнес-форум зі співробітництва в галузі інфраструктури, організований Асоціацією компаній-підрядників РК (ІСАК), в роботі якого взяли участь представники таких компаній як «Samsung», «Hyundai Engineering & Construction», «SK Engineering & Construction», «Dohwa», «GS Engineering & Construction» та інші [22].
Рекомендації від Японії. Згідно з офіційними даними посольства України в Японії, фінансово-кредитне співробітництво України з Японією реалізується головним чином в рамках програми Офіційної допомоги розвитку (ODA)  Уряду Японії на основі співпраці з Японським агентством міжнародного співробітництва JICA.
Співпраця України з Японією на основі програми ODA була визнана найважливішим пріоритетом двостороннього економічного співробітництва під час зустрічей Президента України В. Зеленського з Прем’єр-міністром Японії С. Абе (21.10.2019р. у Токіо), а також з Президентом JICA С. Кітаокою (23.10.2019р. у Токіо) у ході робочого візиту Глави держави в Японію у жовтні 2019 р.
З початку встановлення у 1992 році дипломатичних відносин Японія у рамках ODA надала Україні допомогу на загальну суму понад 3,2 млрд. дол. США, з яких понад 1,86 млрд. дол. США надійшло протягом 2014-2019 рр.
Особливе значення в рамках програми ОДР має реалізація масштабних проектів. Так, на основі пільгового ієнового кредиту за програмою ОДР (під 1,5% річних на 40 років) у 2012 р. було запущено в експлуатацію термінал «D» Міжнародного а/п «Бориспіль». Загальна вартість проєкту – 19 млрд. 92 млн. яп. ієн. (близько 200 млн. дол. США) [23].
Усі запропоновані рекомендації зводяться до того, що Україна повинна й надалі покращувати умови для інвесторів та правильно розпоряджатися запропонованими інвестиціями. Це можна зробити за допомогою вирішення конфлікту на сході країни та продовження рішень проблем з корупцією, що допоможе налагодити можливість швидкої дестабілізації інвестиційного середовища.
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Отже, конкурентоспроможність країни - це сукупність властивостей, які притаманні національній економіці, котрі визначають здатність країн конкурувати з іншими.
Економічні наслідки Китаю через пандемії COVID-19 є, але не такі великі, як наслідки інших країн світу. В першу чергу, це завдяки експортно-орієнтованій економіці країни, перевага котрої змогла бути повністю реалізована в збільшенні об’єму виробництва у такий скрутний час. Це дозволило країні стати єдиною крупною економікою з зафіксованим приростом ВВП.
Хоча уряд Південної Кореї досить швидко відреагував на спалах коронавірусу, це все одно не відгородило країну від великих соціально-економічні наслідків пандемії. Протягом другого кварталу, коли країна ввела строгий карантин, в неї значно скоротився обсяг експорту та імпорту товарів та послуг. Фінансовий рахунок також зазнав великого спаду.
Щодо Японії, то в 2020-му році вона зазнала найбільший обсяг скорочення ВВП з 2009-го року. Найбільший спад виробництва був протягом другого кварталу, коли країна була закрита на строгий карантин. Протягом цього проміжку, в платіжному балансі країни простежуються скорочення експорту й імпорту товарів та послуг та скорочення сальдо фінансового рахунку.
На основі регресійного аналізу було виявлено наступне: моделі Китаю та Японії мали велику значущість та пояснювали спад експорту в цих країнах, котрий був пов’язаний зі зростанням статистики захворюваності та смертності на COVID-19.
Задля аналізу рівня конкурентоспроможності, було використано міжнародний рейтинг конкурентоспроможності всесвітнього економічного форуму. Найбільше покращення рейтингу серед аналізованих країн, порівняно з 2019 роком, отримав Китай (+6 балів), далі йде Республіка Корея (+2 балів) й Японія, котра навпаки зазнала погіршення в цьому рейтингу (-4 бали).
Корея є лідером серед усіх країн в рейтингу адаптації до інформаційно-комунікаційних технологій, Китай займає третє місце, Японія – п’яте. За рейтингом ступеню доступності гнучкого графіка роботи Китай займає сьоме місце та за рейтингом ступеню цифрових навичок населення Південна Корея займає десяте місце.
Загалом, усі ці показники свідчать про доволі високий рівень технологічної конкурентоспроможності усіх трьох країн, особливо Китаю та Південної Кореї, котрі змогли підняти свої показники протягом 2020-го року. Це дозволяє країнам та населенню швидше адаптуватися до світового науково-технічного прогресу, приймати швидкі рішення, швидко навчатися та використовувати набуті знання на практиці.
Особливостями зовнішніх зв’язків аналізованих країн Азії та України було те, що Китай посідає перше місце серед усіх торгівельних партнерів України. Основними товарами експорту України в Китай є зернові, чорні метали, жири та олії тваринного або рослинного походження. Тим часом Республіка Корея належить до провідних торговельних партнерів України в Азії. Незважаючи на негативне сальдо двосторонньої торгівлі, обсяг українського експорту до РК кожного року зростає все більшими темпами. Та двостороннє торговельно-економічне та інвестиційне співробітництво України та Японії протягом останніх трьох років демонструє сталу позитивну динаміку.
Сучасна позиція України на зовнішньому ринку свідчить про дуже низьку конкурентоспроможність українських підприємств у світі. З метою її підвищення вже вжито певних заходів, виходячи з рекомендацій розвинених країн. Китайська ділова спільнота вже вважає, що Україна стає дедалі привабливішим місцем для ведення бізнесу. Інвестори визнали, що Україна стала стабільним та передбачуваним ринком, що розвивається. У 2020 році країна піднялася ще на сім місць у рейтингу Світового банку "Ведення бізнесу", до 64-го зі 190 країн. Банк визнав Україну другою країною за темпами та масштабами поліпшення ділового клімату за останні 10 років. У січні 2021 року Україна була включена до списку пріоритетних країн для двостороннього співробітництва Комплексного плану міжнародного співробітництва в галузі розвитку на 2021-2025 роки в рамках Офіційної допомоги розвитку (ОПР) як країна з високим потенціалом для економічного та дипломатичного співробітництва. Фінансово-кредитна співпраця України з Японією реалізується переважно в рамках програми офіційного сприяння розвитку (ОПР) уряду Японії на основі співпраці з Японським агентством міжнародного співробітництва JICA.
Загалом можна сказати, що соціально-економічний стан Китаю, Південної Кореї та Японії протягом пандемії COVID-19, в цілому, був кращій, ніж в країнах Європи, чи, тим паче, Америки. В першу чергу це пов’язано зі швидкою реабілітацією економіки, зростом обсягу експорту при сталості чи зменшенні обсягу імпорту, коли в усьому світі обсяги виробництва зменшувались та з’являлись інші внутрішні проблеми. Загалом, азійська система швидкої реакції на будь-які негаразди та раціональної до них адаптації повинні згодом стати стандартами для усього світу, задля зменшення ризику появи подібних загроз.
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ДОДАТОК А


Платіжний баланс Китаю за 2019-2020-ті роки
	
	2019Q1
	2019Q2
	2019Q3
	2019Q4
	2020Q1
	2020Q2
	2020Q3

	Current account (excludes reserves and related items)
	30,074.2
	30,516.9
	40,213.8
	40,530.6
	-33,695.6
	110,167.6
	92,233.6

	Goods, credit (exports)
	528,430.5
	593,893.3
	628,072.6
	648,621.4
	465,861.1
	603,839.0
	686,096.6

	Goods, debit (imports)
	452,694.7
	488,926.1
	505,492.2
	526,633.7
	442,764.3
	442,542.7
	530,271.8

	Balance on goods
	75,735.8
	104,967.3
	122,580.4
	121,987.6
	23,096.8
	161,296.3
	155,824.8

	Services, credit (exports)
	59,425.7
	59,153.9
	59,810.1
	65,969.5
	54,436.1
	55,766.8
	57,401.0

	Services, debit (imports)
	122,872.9
	124,986.7
	132,291.7
	125,356.9
	101,481.3
	85,273.4
	97,691.4

	Balance on goods and services
	12,288.5
	39,134.5
	50,098.7
	62,600.3
	-23,948.4
	131,789.8
	115,534.4

	Primary income, credit
	67,060.5
	61,865.7
	60,828.4
	46,055.4
	26,435.4
	72,551.2
	75,094.3

	Primary income, debit
	51,438.8
	73,758.0
	72,905.4
	70,744.3
	37,771.1
	95,098.3
	101,179.0

	Balance on goods, services, and primary income
	27,910.3
	27,242.2
	38,021.7
	37,911.3
	-35,284.1
	109,242.8
	89,449.8

	Secondary income, credit
	6,061.7
	6,865.7
	6,459.7
	6,520.2
	9,165.6
	8,175.2
	9,623.1

	Secondary income, debit
	3,897.8
	3,591.1
	4,267.6
	3,900.9
	7,577.1
	7,250.3
	6,839.2

	Capital account (excludes reserves and related items)
	-26.3
	-58.5
	-240.2
	-2.2
	-92.6
	-14.3
	-12.4

	Capital account, credit
	92.8
	29.9
	36.9
	58.4
	20.2
	35.3
	47.0

	Capital account, debit
	119.1
	88.4
	277.1
	60.6
	112.8
	49.6
	59.4

	Balance on current and capital account
	30,047.8
	30,458.4
	39,973.6
	40,528.4
	-33,788.2
	110,153.3
	92,221.3

	Financial account (excludes reserves and related items)
	-31,626.6
	-13,810.4
	23,465.5
	-15,783.2
	13,870.1
	15,327.5
	41,162.1

	Direct investment, assets
	21,045.8
	25,687.9
	22,729.9
	28,239.8
	18,004.6
	29,162.7
	33,040.9

	Equity and investment fund shares
	20,219.5
	26,264.6
	20,348.5
	18,095.4
	17,326.9
	20,851.4
	25,646.1

	Debt instruments
	826.3
	-576.6
	2,381.4
	10,144.4
	677.7
	8,311.3
	7,394.8

	Direct investment, liabilities
	47,589.3
	34,298.5
	17,655.2
	56,272.3
	34,306.2
	33,868.8
	58,125.8

	Equity and investment fund shares
	40,187.8
	29,809.6
	16,204.7
	45,048.6
	26,615.9
	27,806.1
	43,726.3

	Debt instruments
	7,401.5
	4,488.9
	1,450.5
	11,223.7
	7,690.3
	6,062.7
	14,399.5

	Portfolio investment, assets
	16,181.7
	22,826.7
	24,178.7
	26,231.8
	51,508.4
	23,587.2
	35,667.1

	Equity and investment fund shares
	-2,058.3
	7,331.5
	7,784.6
	16,274.5
	35,928.2
	9,959.9
	28,177.3

	Debt instruments
	18,240.0
	15,495.1
	16,394.2
	9,957.3
	15,580.2
	13,627.3
	7,489.8

	Portfolio investment, liabilities
	35,652.5
	26,404.7
	44,178.8
	41,130.5
	-1,682.5
	66,012.8
	79,577.6

	Equity and investment fund shares
	20,374.6
	-13,100.1
	11,429.7
	26,201.9
	-10,617.0
	27,300.3
	3,707.2

	Debt instruments
	15,277.9
	39,504.8
	32,749.1
	14,928.6
	8,934.5
	38,712.5
	75,870.4

	Financial derivatives (other than reserves) and employee stock options
	913.2
	-963.3
	1,033.4
	1,371.6
	4,649.4
	4,476.6
	2,306.7

	Fin. derivatives and employee stock options, assets
	782.4
	-2,475.2
	-900.4
	1,200.7
	3,515.9
	3,545.5
	1,334.3

	Fin. derivatives and employee stock options, liabilities
	-130.8
	-1,512.0
	-1,933.9
	-170.9
	-1,133.4
	-931.1
	-972.4

	Other investment, assets
	-14,852.2
	4,341.2
	31,000.6
	11,801.7
	3,239.9
	61,915.6
	143,450.0

	Other equity
	0.0
	1,491.0
	0.0
	0.0
	...
	...
	350.0

	Debt instruments
	-14,852.2
	2,850.2
	31,000.6
	11,801.7
	3,239.9
	61,915.6
	143,100.0

	Other investment, liabilities
	-28,326.6
	4,999.6
	-6,356.8
	-13,974.9
	30,908.6
	3,933.0
	35,599.1

	Other equity
	0.0
	0.0
	0.0
	0.0
	...
	...
	...

	Debt instruments
	-28,326.6
	4,999.6
	-6,356.8
	-13,974.9
	30,908.6
	3,933.0
	35,599.1

	Balance on current, capital, and financial account
	61,674.5
	44,268.7
	16,508.1
	56,311.6
	-47,658.4
	94,825.8
	51,059.2

	Net errors and omissions
	-51,660.9
	-51,880.7
	-31,941.5
	-62,567.8
	22,599.2
	-75,688.8
	-41,777.0

	Reserves and related items
	10,013.5
	-7,612.0
	-15,433.4
	-6,256.2
	-25,059.2
	19,136.9
	9,282.2

	Reserve assets
	10,013.5
	-7,612.0
	-15,433.4
	-6,256.2
	-25,059.2
	19,136.9
	9,282.2

	Net credit and loans from the IMF (excluding reserve position)
	0.0
	0.0
	0.0
	0.0
	0.0
	0.0
	0.0

	Exceptional financing
	...
	...
	...
	...
	...
	...
	...





ДОДАТОК Б


Платіжний баланс Південної Кореї за 2019-2020-ті роки
	
	2019Q1
	2019Q2
	2019Q3
	2019Q4
	2020Q1
	2020Q2
	2020Q3
	2020Q4

	Current account (excludes reserves and related items)
	10,549.9
	10,621.9
	19,955.0
	18,549.3
	12,930.5
	6,108.3
	24,001.9
	32,235.0

	Goods, credit (exports)
	136,702.6
	139,059.0
	138,813.9
	142,092.4
	129,621.9
	108,778.9
	132,099.7
	146,103.6

	Goods, debit (imports)
	116,975.0
	121,433.9
	118,241.9
	120,205.0
	113,993.2
	99,278.1
	105,897.8
	115,489.8

	Balance on goods
	19,727.6
	17,625.1
	20,572.0
	21,887.4
	15,628.7
	9,500.8
	26,201.9
	30,613.8

	Services, credit (exports)
	24,719.6
	26,968.1
	25,745.2
	26,406.0
	23,242.1
	20,192.9
	20,918.3
	25,752.7

	Services, debit (imports)
	32,939.6
	32,401.9
	32,346.2
	32,996.5
	29,318.9
	23,702.8
	25,179.8
	28,094.6

	Balance on goods and services
	11,507.6
	12,191.3
	13,971.0
	15,296.9
	9,551.9
	5,990.9
	21,940.4
	28,271.9

	Primary income, credit
	7,654.2
	11,438.6
	12,038.3
	10,240.7
	8,396.0
	8,897.6
	7,812.9
	10,293.0

	Primary income, debit
	6,668.7
	11,932.3
	4,768.1
	5,146.7
	4,695.4
	8,791.6
	4,735.0
	5,127.2

	Balance on goods, services, and primary income
	12,493.1
	11,697.6
	21,241.2
	20,390.9
	13,252.5
	6,096.9
	25,018.3
	33,437.7

	Secondary income, credit
	2,405.7
	3,192.0
	2,382.0
	2,448.6
	3,057.4
	2,990.1
	2,247.0
	2,298.7

	Secondary income, debit
	4,348.9
	4,267.7
	3,668.2
	4,290.2
	3,379.4
	2,978.7
	3,263.4
	3,501.4

	Capital account (excludes reserves and related items)
	-38.7
	-34.6
	-64.7
	-31.3
	-40.0
	-161.5
	0.1
	-138.0

	Capital account, credit
	20.9
	52.8
	6.8
	4.3
	9.0
	9.1
	6.7
	5.8

	Capital account, debit
	59.6
	87.4
	71.5
	35.6
	49.0
	170.6
	6.6
	143.8

	Balance on current and capital account
	10,511.2
	10,587.3
	19,890.3
	18,518.0
	12,890.5
	5,946.8
	24,002.0
	32,097.0

	Financial account (excludes reserves and related items)
	9,455.6
	14,902.9
	13,274.8
	19,927.4
	20,730.9
	-5,802.8
	22,484.2
	22,312.1

	Direct investment, assets
	9,043.1
	9,808.0
	6,404.8
	9,983.1
	7,781.3
	3,524.3
	10,227.1
	10,947.0

	Equity and investment fund shares
	9,201.8
	8,270.4
	5,762.8
	8,541.0
	7,729.1
	4,199.5
	6,491.8
	8,132.5

	Debt instruments
	-158.7
	1,537.6
	642.0
	1,442.1
	52.2
	-675.2
	3,735.3
	2,814.5

	Direct investment, liabilities
	1,548.4
	2,824.0
	385.0
	4,876.9
	2,363.5
	1,053.3
	1,046.7
	4,760.1

	Equity and investment fund shares
	1,928.6
	2,046.9
	462.9
	4,013.2
	1,850.2
	1,584.2
	-20.6
	2,503.3

	Debt instruments
	-380.2
	777.1
	-77.9
	863.7
	513.3
	-530.9
	1,067.3
	2,256.8

	Portfolio investment, assets
	18,613.1
	18,319.3
	12,020.7
	10,686.3
	8,948.4
	16,195.6
	10,165.0
	23,241.4

	Equity and investment fund shares
	11,291.1
	12,642.0
	9,329.1
	9,356.7
	12,860.6
	15,620.8
	10,241.3
	17,602.8

	Debt instruments
	7,322.0
	5,677.3
	2,691.6
	1,329.6
	-3,912.2
	574.8
	-76.3
	5,638.6

	Portfolio investment, liabilities
	5,129.9
	14,829.4
	4,829.2
	-7,526.1
	-2,687.5
	7,150.8
	9,049.5
	3,543.2

	Equity and investment fund shares
	6,557.3
	391.6
	-807.0
	-5,368.6
	-12,274.9
	-5,770.9
	-1,234.7
	3,482.1

	Debt instruments
	-1,427.4
	14,437.8
	5,636.2
	-2,157.5
	9,587.4
	12,921.7
	10,284.2
	61.1

	Financial derivatives (other than reserves) and employee stock options
	507.8
	3,865.2
	2,101.0
	-240.8
	3,711.4
	3,112.9
	-444.7
	-2,164.5

	Fin. derivatives and employee stock options, assets
	...
	...
	...
	...
	...
	...
	...
	...

	Fin. derivatives and employee stock options, liabilities
	...
	...
	...
	...
	...
	...
	...
	...

	Other investment, assets
	-7,467.6
	7,872.6
	-2,300.8
	-2,809.8
	17,594.1
	-18,448.3
	4,489.1
	9,618.5

	Other equity
	178.5
	0.1
	23.9
	173.7
	172.8
	0.1
	56.6
	20.7

	Debt instruments
	-7,646.1
	7,872.5
	-2,324.7
	-2,983.5
	17,421.3
	-18,448.4
	4,432.5
	9,597.8

	Other investment, liabilities
	4,562.5
	7,308.8
	-263.3
	340.6
	17,628.3
	1,983.2
	-8,143.9
	11,027.0

	Other equity
	140.4
	-62.9
	-36.9
	-36.8
	109.7
	-61.7
	5.6
	-34.7

	Debt instruments
	4,422.1
	7,371.7
	-226.4
	377.4
	17,518.6
	2,044.9
	-8,149.5
	11,061.7

	Balance on current, capital, and financial account
	1,055.6
	-4,315.6
	6,615.5
	-1,409.4
	-7,840.4
	11,749.6
	1,517.8
	9,784.9

	Net errors and omissions
	-20.6
	432.3
	-4,140.0
	3,248.4
	2,033.4
	-5,170.8
	1,711.2
	3,605.8

	Reserves and related items
	1,035.0
	-3,883.3
	2,475.5
	1,839.0
	-5,807.0
	6,578.8
	3,229.0
	13,390.7

	Reserve assets
	1,035.0
	-3,883.3
	2,475.5
	1,839.0
	-5,807.0
	6,578.8
	3,229.0
	13,390.7

	Net credit and loans from the IMF (excluding reserve position)
	0.0
	0.0
	0.0
	0.0
	0.0
	0.0
	0.0
	0.0

	Exceptional financing
	...
	...
	...
	...
	...
	...
	...
	...





ДОДАТОК В


Платіжний баланс Японії за 2019-2020-ті роки
	
	2019Q1
	2019Q2
	2019Q3
	2019Q4
	2020Q1
	2020Q2
	2020Q3

	Current account (excludes reserves and related items)
	56,161.9
	42,451.3
	54,227.2
	35,470.6
	53,298.7
	13,162.4
	49,848.9

	Goods, credit (exports)
	174,234.4
	170,441.2
	175,024.9
	177,821.4
	166,332.8
	130,013.4
	153,693.4

	Goods, debit (imports)
	172,257.2
	170,845.3
	175,644.8
	175,297.8
	161,710.9
	143,577.5
	140,034.5

	Balance on goods
	1,977.2
	-404.1
	-619.9
	2,523.6
	4,621.9
	-13,564.1
	13,658.9

	Services, credit (exports)
	53,943.1
	52,217.3
	49,602.9
	51,597.4
	45,677.3
	38,526.5
	35,193.6

	Services, debit (imports)
	51,112.9
	53,484.0
	51,404.1
	50,258.8
	48,348.6
	51,190.2
	44,362.9

	Balance on goods and services
	4,807.4
	-1,670.8
	-2,421.1
	3,862.3
	1,950.7
	-26,227.8
	4,489.6

	Primary income, credit
	76,384.3
	82,177.7
	84,846.4
	69,042.0
	76,457.6
	74,503.9
	76,036.8

	Primary income, debit
	21,398.9
	36,544.3
	23,484.0
	34,641.4
	20,574.0
	31,973.4
	20,466.9

	Balance on goods, services, and primary income
	59,792.8
	43,962.6
	58,941.3
	38,262.9
	57,834.3
	16,302.7
	60,059.5

	Secondary income, credit
	7,738.8
	9,829.9
	6,594.5
	7,724.5
	7,057.4
	9,606.2
	6,775.0

	Secondary income, debit
	11,369.7
	11,341.3
	11,308.6
	10,516.8
	11,593.0
	12,746.4
	16,985.7

	Capital account (excludes reserves and related items)
	-425.2
	-861.8
	-1,850.5
	-671.2
	-653.5
	-200.6
	-544.2

	Capital account, credit
	257.9
	59.1
	75.5
	205.8
	77.1
	37.8
	236.6

	Capital account, debit
	683.1
	920.9
	1,925.9
	877.0
	730.6
	238.4
	780.9

	Balance on current and capital account
	55,736.7
	41,589.5
	52,376.7
	34,799.4
	52,645.2
	12,961.8
	49,304.7

	Financial account (excludes reserves and related items)
	67,966.8
	52,329.5
	59,861.5
	20,714.4
	55,638.2
	11,287.9
	49,322.5

	Direct investment, assets
	103,129.2
	53,540.8
	44,671.8
	50,215.5
	50,077.8
	57,313.4
	35,517.9

	Equity and investment fund shares
	103,791.4
	42,355.9
	46,304.3
	50,849.3
	44,150.5
	48,703.6
	33,001.9

	Debt instruments
	-662.2
	11,184.9
	-1,632.5
	-633.8
	5,927.3
	8,609.8
	2,516.0

	Direct investment, liabilities
	15,306.1
	5,985.1
	6,718.4
	8,271.3
	2,079.6
	47,893.2
	9,186.3

	Equity and investment fund shares
	7,862.8
	4,511.4
	2,615.0
	9,025.1
	4,479.4
	4,379.3
	6,697.5

	Debt instruments
	7,443.3
	1,473.7
	4,103.4
	-753.9
	-2,399.8
	43,513.9
	2,488.8

	Portfolio investment, assets
	66,008.4
	45,934.6
	60,974.8
	11,752.9
	104,369.3
	26,920.3
	-18,606.1

	Equity and investment fund shares
	-8,120.8
	10,071.4
	11,200.8
	13,588.0
	29,226.6
	23,588.4
	-60,902.9

	Debt instruments
	74,129.3
	35,863.2
	49,773.9
	-1,835.1
	75,142.6
	3,331.9
	42,296.8

	Portfolio investment, liabilities
	17,969.1
	48,183.2
	-26,237.4
	58,415.7
	-64,187.3
	29,297.0
	35,078.2

	Equity and investment fund shares
	-13,032.1
	33,343.1
	-29,456.9
	40,084.1
	-54,675.0
	-15,722.7
	-25,849.5

	Debt instruments
	31,001.3
	14,840.2
	3,219.6
	18,331.6
	-9,512.4
	45,019.6
	60,927.7

	Financial derivatives (other than reserves) and employee stock options
	-3,533.2
	371.5
	-4,013.3
	10,644.3
	-9,406.2
	7,159.8
	-1,758.5

	Fin. derivatives and employee stock options, assets
	-120,862.3
	-131,458.0
	-156,637.7
	-142,055.2
	-193,891.4
	-148,670.4
	-123,313.5

	Fin. derivatives and employee stock options, liabilities
	-117,329.1
	-131,829.5
	-152,624.4
	-152,699.5
	-184,485.2
	-155,830.2
	-121,555.0

	Other investment, assets
	36,070.6
	-34,585.4
	27,586.7
	-36,025.5
	333,039.5
	-205,120.3
	65,223.6

	Other equity
	7,391.0
	6,327.4
	5,354.3
	11,131.4
	6,939.8
	3,034.3
	4,178.8

	Debt instruments
	28,679.6
	-40,912.8
	22,232.4
	-47,157.0
	326,099.7
	-208,154.6
	61,044.7

	Other investment, liabilities
	100,433.0
	-41,236.3
	88,877.4
	-50,814.1
	484,549.9
	-202,205.0
	-13,210.2

	Other equity
	547.8
	203.3
	-153.2
	258.3
	493.6
	171.6
	324.7

	Debt instruments
	99,885.2
	-41,439.6
	89,030.5
	-51,072.4
	484,056.3
	-202,376.6
	-13,534.9

	Balance on current, capital, and financial account
	-12,230.1
	-10,740.0
	-7,484.8
	14,085.0
	-2,992.9
	1,674.0
	-17.9

	Net errors and omissions
	25,377.7
	19,943.4
	9,405.2
	-13,655.0
	9,755.2
	3,812.9
	-3,028.3

	Reserves and related items
	13,147.5
	9,203.4
	1,920.4
	430.1
	6,762.2
	5,486.8
	-3,046.2

	Reserve assets
	13,147.5
	9,203.4
	1,920.4
	430.1
	6,762.2
	5,486.8
	-3,046.2

	Net credit and loans from the IMF (excluding reserve position)
	0.0
	0.0
	0.0
	0.0
	0.0
	0.0
	0.0

	Exceptional financing
	...
	...
	...
	...
	...
	...
	...





ЗАТВЕРДЖЕНО
рішенням Вченої ради ФМВПС
протокол №3 від 28.11.2018 р.



РОЗПИСКА

Я, Габер Микола Миколайович, підтверджую, що моя дипломна робота за темою: «Зміни міжнародної конкурентоспроможності країн Азії в умовах світової пандемії (на прикладі Китаю, Південної Кореї та Японії)» повністю відповідає всім вимогам академічної доброчесності, не містить в собі плагіату, а електронна версія роботи, яка додається на диску, є тотожною її паперовому варіанту.


02.06.2021 р. 	________________
     (дата)	                   (підпис)
2020-й рік
Експорт товарів та послуг	Китай	Республіка Корея	Японія	США	Єврозона	2732.3649999999998	606.71	793.322	2127.248	3469.6379999999999	Імпорт товарів та послуг	Китай	Республіка Корея	Японія	США	Єврозона	2362.6909999999998	540.95399999999995	799.52200000000005	2808.9549999999999	3041.4690000000001	Сальдо рахунку поточних операцій	Китай	Республіка Корея	Японія	США	Єврозона	273.98	75.275000000000006	164.49600000000001	-647.21799999999996	290.82400000000001	Сальдо фінансового рахунку	Китай	Республіка Корея	Японія	США	Єврозона	77.759	59.723999999999997	133.21799999999999	-752.54	279.52100000000002	



2019-й рік
Експорт товарів та послуг	Китай	Республіка Корея	Японія	США	Єврозона	2630.9989999999998	660.505	904.63199999999995	2528.2669999999998	3814.7780000000002	Імпорт товарів та послуг	Китай	Республіка Корея	Японія	США	Єврозона	2499.154	607.53899999999999	913.24700000000007	3105.1319999999996	3386.9940000000001	Сальдо рахунку поточних операцій	Китай	Республіка Корея	Японія	США	Єврозона	102.90900000000001	59.676000000000002	176.81100000000001	-480.22800000000001	312.827	Сальдо фінансового рахунку	Китай	Республіка Корея	Японія	США	Єврозона	-7.3070000000000004	57.56	202.57300000000001	-400.20499999999998	217.18600000000001	



