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АНОТАЦІЯ2


КЮРКЧІ ВОЛОДИМИР ФЕДОРОВИЧ. КРАУДФАНДІНГ ЯК ІНСТРУМЕНТ ОНЛАЙН-ФІНАНСУВАННЯ МАЛОГО ТА СЕРЕДНЬОГО БІЗНЕСУ.
На сьогоднішній день економічне та політичне середовище визначається існуванням та ефективною діяльністю малого і середнього підприємництва, адже саме цей економічна ніша впливає на формування та розподіл ВВП у країні. Проте потреба у дешевих запозичених коштах змушує представників малого та середнього бізнесу шукати нові інструменти фінансування бізнесу. Одним з таких інструментів є краудфандинг, який є одним із найпростіших і майже без затратних способів отримання коштів для малого та середнього бізнесу. Тому метою дипломної роботи є вивчення теоретичного базису краудфандинга як онлайн-інструмента фінансування малого та середнього бізнесу і обґрунтування концепції розвитку краудфандингової діяльності в Україні. Об’єктом дослідження є процес забезпечення фінансовими ресурсами малий та середній бізнес в умовах розвитку онлайн-інструментів фінансування. Предметом дослідження виступають теоретико-методичні положення і практичні рекомендації щодо краудфандингу як онлайн- інструмента фінансування малого та середнього бізнесу.
У дипломній роботі досліджено теоретичні основи краудфандингу як інструменту фінансування малого та середнього бізнесу, проаналізовано можливості використання онлайн-платформ краудфандингу при фінансуванні малого та середнього бізнесу та обґрунтовано перспективи застосування краудфандингу в Україні для онлайн-фінансування малого та середнього бізнесу. Практична цінність дипломної роботи полягає у тому, що одержані результати можуть бути використані при розвитку краудфандинга як онлайн-інструмента фінансування малого та середнього бізнесу, а також обґрунтуванні концепції розвитку краудфандингової діяльності в Україні.
КЛЮЧОВІ СЛОВА: МАЛИЙ ТА СЕРЕДНІЙ БІЗНЕС, ОНЛАЙН- ФІНАНСУВАННЯ, КРАУДФАНДІНГ, МЕТОДИКА, ПЕРСПЕКТИВИ, МОДЕЛЬ.
Дипломна магістерська робота викладена на 69 сторінці, містить 6 таблиць, 7 рисунків, 61 найменувань літературних джерел.



ABSTRACT3


KIURKCHI VOLODYMYR FEDOROVYCH. CROWDFUNDING AS A TOOL FOR ONLINE FINANCING OF SMALL AND MEDIUM-SIZED BUSINESSES.
Today, the economic and political environment is determined by the existence and effective activities of small and medium-sized businesses, because it is this economic niche that affects the formation and distribution of GDP in the country. However, the need for cheap borrowed funds is forcing representatives of small and medium-sized businesses to look for new instruments of business financing. One of these tools is crowdfunding, which is one of the simplest and most cost-effective ways to raise funds for small and medium-sized businesses. Therefore, the purpose of the thesis is to study the theoretical basis of crowdfunding as an online tool for financing small and medium-sized businesses and substantiate the concept of the development of crowdfunding activities in Ukraine. The object of the research is the process of providing financial resources for small and medium-sized businesses in the context of the development of online financing instruments. The subject of the research is theoretical and methodological provisions and practical recommendations on crowdfunding as an online tool for financing small and medium-sized businesses.
The thesis explores the theoretical foundations of crowdfunding as a tool for financing small and medium-sized businesses, analyzes the possibilities of using online crowdfunding platforms for financing small and medium-sized businesses, and substantiates the prospects for using crowdfunding in Ukraine for online financing of small and medium-sized businesses. The practical value of the thesis is that the results obtained can be used in the development of crowdfunding as an online tool for financing small and medium-sized businesses, as well as substantiating the concept of developing crowdfunding activities in Ukraine.
KEY WORDS: SMALL AND MEDIUM BUSINESSES, ONLINE FINANCING, CROWDFANDING, METHODOLOGY, PROSPECTS, MODEL.
The master’s thesis is presented on 69 pages, contains 6 tables, 7 figures, 61 titles of literary sources.
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ВСТУП

Актуальність теми. На сьогоднішній день економічне та політичне середовище визначається існуванням та ефективною діяльністю малого і середнього підприємництва, адже саме цей економічна ніша впливає на формування та розподіл ВВП у країні. Потреба стимулювати розвитку сектору малого та середнього бізнесу в державі є терміновою потребою розвитку національної економіки. Для малих та середніх підприємств має бути створене сприятливе бізнес середовища, державна підтримка конкурентоспроможних та інноваційних бізнес-напрямків, а також, реалізація самими підприємствами нових IT інструментів фінансування бізнесу.
Проблема фінансування малого та середнього бізнесу є завжди актуальною, оскільки недостатня державна підтримка, інвестори не охоче вкладають кошти в такі підприємства, адже рано чи пізно їх «задушували» конкуренти з усіх сторін і вони банкрутіли. Така тенденція змушує представників малого та середнього бізнесу шукати нові інструменти фінансування бізнесу. Одним з таких інструментів є краудфандинг, який наразі в Україні майже не розвинений та характеризується недостатньою кількістю його онлайн платформ, проте можна очікувати його майбутню популярність. Краудфандинг є одним із найпростіших і майже без затратних способів отримання коштів для малого та середнього бізнесу. Для компаній це дуже вигідний вид фінансування, адже вони по факту нічого не втрачають, а лише отримують кошти та залучають інвесторів, які можливо зацікавляться підприємством після збору коштів на краудфандинговій платформі.
Дослідження проблематики фінансування малого та середнього бізнесу в Україні відображені у   працях   О.   Барановського,   К.   Ковтуненко, О. Нестеренко, Н. Сабітової та інших. Різні дослідження питань теорії та практики краудфандингу, вивчались у працях таких вчених як В. Бобрун, О. Васильєв, А. Діденко, О. Кокорська, С. Кушнір, Л. Куц, І. Манаєнко, С. Матющенко, Н. Меджибовська, Н.   Назар,   Д.   Попович,   Н.   Савчин, Н. Ситник, З. Тягунова, О. Уголькова, Т. Щегловська та інших. Однак існуючі питання щодо фінансування представників малого та середнього бізнесу обумовлюють важливість досліджуваної теми.

Мета і задачі дослідження. Метою даної роботи є вивчення теоретичного базису краудфандинга як онлайн-інструмента фінансування малого та середнього бізнесу і обґрунтування концепції розвитку краудфандингової діяльності в Україні.
Для досягнення мети були поставленні та вирішенні наступні завдання:
· визначити сучасні інструменти фінансування малого та середнього бізнесу;
· розкрити	теоретичні	аспекти	краудфандингу	і	його	практичне застосування;
· охарактеризувати	нормативно-правове	забезпечення краудфандингової діяльності;
· дослідити методику отримання коштів через краудфандинг;
· здійснити огляд динаміки розвитку світового ринку краудфандингу;
· провести аналіз зарубіжного досвіду онлайн-фінансування малого та середнього бізнесу на основі краудфандингу;
· обґрунтувати	шляхи	потенціального	розвитку	краудфандингу	в Україні;
· обґрунтувати	модель	та	умови	отримання	фінансів	малими	та середніми підприємствами від краудфандингу.
Об’єкт і предмет дослідження. Об’єктом дослідження є процес забезпечення фінансовими ресурсами малий та середній бізнес в умовах розвитку онлайн-інструментів фінансування. Предметом дослідження виступають теоретико-методичні положення і практичні рекомендації щодо краудфандингу як онлайн-інструмента фінансування малого та середнього бізнесу.
Методологія дослідження. Методологічну основу роботи формує сукупність загальнонаукових принципів, методів і прийомів, що використовувалися в процесі проведення дослідження. Теоретичним підґрунтям роботи стали наукові роботи вітчизняних і зарубіжних учених.
У процесі виконання дипломної роботі використано загальнонаукові та спеціальні методи дослідження, зокрема: методи аналогій та систематизування – при визначенні сучасних інструментів фінансування малого та середнього

бізнесу, а також характеризуванні нормативно-правове забезпечення краудфандингової діяльності; узагальнення та наукової абстракції – при розкритті теоретичних аспектів краудфандингу і його практичного застосування; методи економіко-статистичного аналізу – при дослідженні методики отримання коштів через краудфандинг, здійсненні огляду динаміки розвитку світового ринку краудфандингу та проведенні аналізу зарубіжного досвіду онлайн- фінансування малого та середнього бізнесу на основі краудфандингу; стратегічного підходу – при обґрунтуванні шляхів потенціального розвитку краудфандингу в Україні, а також обґрунтуванні моделі та умов отримання фінансів малими та середніми підприємствами від краудфандингу; табличного та графічного аналізу – для наочного представлення отриманих результатів.
Інформаційна база дослідження. Інформаційну базу дипломної роботи сформували законодавчі та нормативні акти України з досліджуваних питань, аналітичні та статистичні дані міжнародних організацій, наукові праці вітчизняних і зарубіжних учених.
Практична цінність одержаних результатів. Практична цінність дипломної роботи полягає у тому, що одержані результати можуть бути використані при розвитку краудфандинга як онлайн-інструмента фінансування малого та середнього бізнесу, а також обґрунтуванні концепції розвитку краудфандингової діяльності в Україні.
Особистий внесок здобувача. Магістерська дипломна робота є самостійно виконаним дослідженням. Усі розробки та пропозиції, що містяться в роботі, належать особисто автору.
Публікації. Основні положення, ідеї, висновки дипломної роботи доповідались на: міжнародній науково-практичній конференції «Синергетичні драйвери розвитку обліку, податкового аудиту та бізнес-аналітики» (14-15 квітня 2021 року, м. Ірпінь; С. 478–481); міжнародній науково-практичній інтернет-конференції «Digitalization of the economy as a factor of sustainable development» (25-26 травня 2021 року, м. Маріуполь; С. 144–146).
Структура дипломної роботи. Дипломна робота складається зі вступу, трьох розділів, висновків, списку використаних джерел та додатків.

ВИСНОВКИ


Робота направлена на вивчення теоретичного базису краудфандинга як онлайн-інструмента фінансування малого та середнього бізнесу і обґрунтування концепції розвитку краудфандингової діяльності в Україні. Результати дослідження теоретичних основ краудфандингу як інструменту фінансування малого та середнього бізнесу, аналізу можливостей використання онлайн-платформ краудфандингу при фінансуванні малого та середнього бізнесу та обґрунтування перспектив застосування краудфандингу в Україні для онлайн-фінансування малого та середнього бізнесу дали змогу сформулювати висновки такого спрямування:
1. Визначено, що підприємства малого та середнього бізнесу в Україні формують переважну більшість суб’єктів ринку та відіграють велику роль в українській економіці, забезпечуючи більше половини доданої вартості ВВП, зайнятість населення та третину податкових надходжень. Проте обмежена доступність таких суб’єктів господарювання до залучення кредитних або інвестиційних коштів через незначну рентабельність їхньої діяльності призводить до пошуку нових інструментів фінансування. На основі аналізу науково-практичної літератури визначено чотири групи сучасних інструментів фінансування малого та середнього бізнесу в Україні: на основі активів, альтернативна заборгованість, гібридне, на основі власного капіталу.
2. Розкрито теоретичні аспекти здійснення краудфандингу, під яким розуміється сучасний інструмент, що використовується для фінансування соціальної діяльності та комерційних проектів громадян, малого та середнього бізнесу або різних їх інноваційних проєктів шляхом залучення фінансових ресурсів від великого числа осіб з використанням Інтернет- платформ. Означено основні переваги крандфандингу, діяльність з якого можна здійснювати на будь-якому етапі розвитку малого чи середнього підприємництва, проте в основному таку діяльність здійснюють на початкових етапах, що пришвидшує збір коштів та залучення інвесторів.

3. Охарактеризовано	нормативно-правове	забезпечення краудфандингової діяльності, що дозволило прослідкувати певні етапи його становлення в Україні, США та країнах Європейського союзу. Визначено, що нормативно-правове регулювання краудфандингової діяльності в Україні відсутнє через його нововиявлення, проте він повноцінно функціонує і розвивається. Дослідивши проблему можна стверджувати, що сьогодні існують проблеми розвитку малого чи середнього бізнесу, які пов’язані з правовими перешкодами в законодавстві. Розвиток краудфандингової діяльності вимагає якісне покращення правового становища та вимагає рекодифікацію та систематизацію наявних нормативно-правових актів, що дозволить забезпечити підвищення ефективності правового регулювання підприємницьких відносин, які виникають між суб’єктами підприємницької діяльності щодо фінансування бізнесу.
4. Досліджено методику процедури отримання коштів через краудфандинг, отримання яких залежить від якості заповнення анкети та самого проекту на Інткернет-платформах, що зменшує вплив думки обмеженого кола осіб. Визначено, що елементи системи краудфандингу подібні маркетинг-міксу, що складається з «4P», а саме люди, мета, участь, платформи та продуктивність. При цьому елементами системи краудфандингу для окремого краудфандингового проекту є планування, презентація, винагорода, постійний контакт з аудиторією, просування та команда. Враховуючи, що краудфандингова діяльність характеризує економічний розвиток країни загалом та є показником ефективного стану економіки держави в цілому.
5. На основі аналізу зарубіжного досвіду фінансування малого та середнього бізнесу шляхом краудфандингу встановлено стрімкий розвиток краудфандингу за кордоном, про що свідчать кількість створених платформ та показники проєктів, які успішно акумулювали кошти на них. В різних країнах та регіонах надають перевагу різним типам краудфандингу, що спричиняє функціонування різних видів платформ. Виокремлено основні

проблеми, з якими стикається краудфандинг, зокрема відсутність грамотної оцінки гравців інвестування та грамотного аудиту. Розглянуто діючи платформи краудфандингу для малих та середніх підприємств, зокрема Kickstarter, Na-Starte, GoFundMe, Mo.Cash, Komubook, LendingClub, Indiegogo, RocketHub, Prosper Loans Marketplace, Patreon, Kiva, КУБ, Спільнокошт.
6. Огляд кон’юнктури ринку краудфандингу дозволяє стверджувати, що цілі краудфандингу досягаються за рахунок великої кількості невеликих внесків. Як можна побачити середні спонсори, зібрані кошти та суми обіцянок для успішних кампаній, невеликі внески є основою краудфандингу. Щоб охопити якнайбільше спонсорів, незалежно від того, наскільки малі їхні вклади, необхідно прийняти природу краудфандингу, широко і безпосередньо просувати певну кампанію. Краудфандинг є одним із найпростіших і майже без затратних способів отримання коштів для малого та середнього бізнесу. Для компаній це дуже вигідний вид фінансування, адже вони по факту нічого не втрачають, а лише отримують кошти та залучають інвесторів, які можливо зацікавляться підприємством після збору коштів на краудфандинговій платформі.
7. За результатами оцінювання потенціального розвитку краудфандингу в Україні визначено, що краудфандингові платформи ще не настільки розвинені і удосконалені, як зарубіжні, але роблять перші поштовхи до розвитку такого виду фінансування малого та середнього бізнесу. Українські краудфандингові платформи мають досить зрозумілий сайт і є вся доступна інформація поетапна, як вкладати кошти в проекти та як зареєструвати всій проект. Однак тільки забезпечення відповідної правової бази, фінансової та технічної грамотності громадян за підтримки формування достатньої кількості представників середнього класу (що є основою для формування громадянського суспільства), можна проводити краудфандинг в Україні. Підприємства малого та середнього бізнесу стабільно та ефективно функціонують у розвинених країнах світу завдяки грамотній та стабільній

державній підтримці, що є взаємозумовленою закономірністю. Передусім ефективний розвиток та підтримка малого та середнього бізнесу призводить до розвитку економіки країни та укріплення її позицій на світовому ринку.
8. Дослідження показують, що ринок краудфандингу швидко розвивається у всьому світі, причому багато регіональних та місцевих ринків, і ринок, як очікується, буде зростати найближчим часом. Діяльність із залученням коштів, заснована на моделі краудфандингу, вимагає багато часу та вимагає всіх зусиль команди проекту. Проте інвестиційне середовище в Україні на даний час не є оптимістичним. А українська законодавча база ще не готова повною мірою підтримувати такі платформи, що вимагає юридичної координації питань. Тому функціонування краудфандингових платформ повинно здійснюватися відповідно до законодавства, або ж необхідно створити нову правову базу для підтримки діяльності з масового фінансування для залучення інвестицій.
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