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ВСТУП

У сучасному глобалізованому світі торговельно-економічні відносини між провідними економіками визначають вектор розвитку міжнародної економічної системи. Особливе місце в цій системі займають Сполучені Штати Америки та Європейський Союз - два ключові центри світової торгівлі, інвестицій і технологічного прогресу. Їхня взаємодія формує значну частку глобального ВВП та обсягів зовнішньої торгівлі, а також суттєво впливає на регуляторну та інституційну архітектуру світового господарства.

Водночас взаємини між США та ЄС не є статичними. Вони трансформуються під впливом низки факторів - від зміни політичних режимів і торговельної політики до впровадження новітніх цифрових і «зелених» технологій. Посилення протекціонізму, порушення глобальних ланцюгів постачання, наслідки пандемії COVID-19, війна в Україні та санкційна політика - усе це створює нові виклики для трансатлантичної співпраці. У такому контексті виникає необхідність комплексного дослідження поточного стану, ключових тенденцій і стратегічних перспектив торговельно-економічного партнерства США та ЄС.

Особливої актуальності ця тема набуває для України, яка, перебуваючи в активному процесі євроінтеграції та стратегічного зближення зі США, має можливість інтегруватися у нові формати міжнародної економічної взаємодії. Вивчення природи трансатлантичних економічних зв’язків дозволить сформувати рекомендації щодо підвищення ефективності зовнішньоекономічної політики України в нових геоекономічних умовах.

Мета дослідження полягає у всебічному аналізі сучасного стану торговельно-економічних відносин між США та ЄС, виявленні основних викликів та окресленні стратегічних напрямів розвитку трансатлантичної співпраці з урахуванням інтересів України.

Завдання дослідження:

– з’ясувати теоретичні засади функціонування торговельно-економічних відносин між провідними інтеграційними утвореннями;

– проаналізувати еволюцію та поточний стан торгівлі між США та ЄС;

– ідентифікувати ключові чинники впливу на динаміку трансатлантичного товарообігу;

– побудувати емпіричну модель регресійного аналізу взаємозв’язку між макроекономічними показниками та обсягами торгівлі;

– оцінити можливості та ризики для України в контексті поглиблення економічної взаємодії між США та ЄС.

Об’єктом дослідження є система торговельно-економічних відносин між США та Європейським Союзом.

Предметом дослідження є форми, механізми та наслідки економічної взаємодії США та ЄС, а також їхній вплив на зовнішньоекономічні можливості України.

Методи дослідження: теоретичний аналіз наукової літератури, історико-логічний метод, порівняльний аналіз, статистичні методи, методи економетричного моделювання (зокрема регресійного аналізу).

Практична значущість полягає у можливості використання результатів дослідження для формування стратегії зовнішньоекономічного розвитку України, зокрема в умовах глобальних трансформацій та поглиблення трансатлантичного співробітництва.

Структура роботи. Дипломна робота складається зі вступу, трьох розділів, висновків, списку використаних джерел та додатків.

Основні теоретичні положення та результати дослідження були представлені на науково-практичній конференції: 

Белозьорова О.В., Кириченко М.В. Торговельно-економічні відносини між США та ЄС: актуальні виклики та стратегічні перспективи. // Модернізація економіки та фінансової системи країни: актуальні проблеми. Матеріали науково-практичної конференції (м. Вінниця,  20–21 червня 2025 р.). – Одеса: Видавництво «Молодий вчений», 2025.

РОЗДІЛ 1

ТЕОРЕТИКО-МЕТОДОЛОГІЧНІ ЗАСАДИ ДОСЛІДЖЕННЯ ТОРГОВЕЛЬНО-ЕКОНОМІЧНИХ ВІДНОСИН МІЖ США ТА ЄС

1.1. Особливості торговельно-економічних відносин США та ЄС
Міжнародні торговельно-економічні відносини є невід’ємною складовою світової економічної системи, оскільки забезпечують рух товарів, послуг, капіталу, технологій та робочої сили між країнами. Вони формуються внаслідок об'єктивної необхідності обміну ресурсами та результатами економічної діяльності в умовах зростаючої взаємозалежності національних економік. У сучасному світі такі відносини мають багаторівневий характер і включають як двосторонні, так і багатосторонні формати співпраці.

Під міжнародними торговельно-економічними відносинами доцільно розуміти систему стійких зв’язків між суб’єктами різних держав у процесі здійснення зовнішньоекономічної діяльності, що регулюються міжнародним і національним правом та супроводжуються рухом матеріальних, фінансових і нематеріальних ресурсів через кордони. Ці зв’язки охоплюють широкий спектр форм економічної взаємодії: торгівлю товарами та послугами, інвестиційне співробітництво, технологічний трансфер, кооперацію у сфері наукових досліджень, а також валютно-фінансові операції.

Суттєвий вплив на характер і напрямок розвитку міжнародних торговельно-економічних відносин справляють такі фактори, як економічна політика держав, рівень розвитку виробництва, ступінь відкритості економіки, валютно-фінансова стабільність, технологічна конкурентоспроможність та участь у міжнародних торговельних угодах.

У сучасних умовах цифровізації та глобальної трансформації ланцюгів вартості зростає значення інституційного забезпечення таких відносин: міжнародних договорів, правил СОТ, угод про вільну торгівлю, стандартів сталого розвитку, екологічного регулювання тощо.

Таким чином, міжнародні торговельно-економічні відносини є багатовимірним феноменом, що об’єднує не лише економічні, а й політичні, правові та інституційні аспекти взаємодії між країнами. Їх вивчення є ключем до розуміння функціонування глобальної економіки та формування ефективної зовнішньоекономічної політики держав.

Запровадження імпортних тарифів США суттєво впливає на економіку країн ЄС, зокрема Нідерландів, завдаючи удару по їхній промисловості. Унаслідок зниження експорту до США страждають такі галузі, як машинобудування, електроніка й автомобілебудування, де виробництво скорочується на кілька відсотків. Частина втрат є прямими - через зменшення постачань до американського ринку, а інша - непрямими, коли голландські компанії втрачають замовлення від європейських партнерів, які самі постачають продукцію до США. Також позначаються загальні ефекти зміни цін і незначне, але помітне торговельне перерозподілення, коли окремі товари з Нідерландів заміщують внутрішні американські аналоги. Водночас у сфері послуг ситуація протилежна: через здорожчання виробництва в США (зокрема внаслідок зростання витрат на оплату праці) американські послуги втрачають конкурентоспроможність, що відкриває нові можливості для нідерландських компаній у сферах авіації, телекомунікацій і лізингу. Таким чином, хоч тарифна політика США стримує нідерландський експорт у промисловості, вона водночас зміцнює позиції нідерландського сектору послуг на світовому ринку [3].

Дослідження Брайтбіля Т. показує, що США та ЄС, будучи найбільшими торговельними партнерами у світі, регулярно стикаються зі складними торгівельними суперечками, що є природним наслідком їхніх масштабних економічних зв’язків. Подібна ситуація простежується й у відносинах між Україною та Європейським Союзом: попри розширення співпраці, зокрема після запровадження Зони вільної торгівлі, виникають конфлікти, як-от щодо експорту сільськогосподарської продукції. Однак ці суперечності не зменшують стратегічної важливості подальшої економічної інтеграції [4].

У дослідженні Далі Л. та Ловлес М. представлено глибокий аналіз товарної торгівлі між двома найбільшими торговельними блоками світу - Європейським Союзом і Сполученими Штатами Америки. Автори використовують детальні дані за категоріями продукції, щоб описати сучасну структуру торгівлі між цими ринками, приділяючи особливу увагу порівнянню торговельних потоків між Ірландією та США у контексті загальної динаміки ЄС. Однією з ключових тем дослідження є рівень диверсифікації експорту - зокрема, які саме види товарів залежать від американського ринку.

У другій частині праці Далі Л. та Ловлес М. досліджують структуру двосторонніх тарифів на рівні окремих товарів, ґрунтуючись на даних ООН щодо товарообігу, що дозволяє провести аналіз на найдеталізованішому рівні. Вони демонструють, як мита варіюються залежно від типу товару та наскільки чутливими є окремі галузі до зміни тарифної політики. Особливу увагу приділено прикладам з останніх змін - таких як оголошення США про нові тарифи в червні 2020 року та заходи у відповідь з боку ЄС. Це дослідження дозволяє оцінити як поточні ризики для європейських експортерів, так і можливі наслідки ескалації торговельних конфліктів між ЄС і США [5].

У науковій статті Войтас М. досліджується вплив посилення протекціоністської політики США на торгівельні відносини з Європейським Союзом у період 2010–2018 років, із особливим акцентом на зміни, що розпочалися після обрання Дональда Трампа президентом. Авторка аналізує, як запровадження американських тарифів на імпорт сталі та алюмінію в 2018 році стало фактичним початком торговельної конфронтації з ЄС. У відповідь Європейська Комісія ухвалила дзеркальні митні заходи, що свідчить про взаємне загострення торговельних відносин між сторонами.

Войтас М. підкреслює, що хоча загальний обсяг експорту з ЄС може постраждати незначно, деякі країни-члени ЄС, особливо ті, чия торгівля більшою мірою орієнтована на США, можуть зазнати відчутніших втрат. У роботі також зазначається, що односторонні дії США, мотивовані прагненням зменшити торговельний дефіцит і переглянути «несправедливі» торговельні угоди, не враховують складну природу глобальної економіки, де ключову роль відіграє багатостороннє співробітництво. Протекціоністські заходи можуть дестабілізувати міжнародну торговельну систему та викликати «ефект доміно», за якого інші країни також вдадуться до обмежень.

Дослідження спирається на статистичні бази даних WTO та UNCTAD і враховує моделювання можливих наслідків повномасштабної торговельної війни. Зроблено висновок, що хоча поточні зміни мають локалізований вплив, у довгостроковій перспективі зростання протекціонізму в США становить реальну загрозу для стабільності світової торговельної системи, особливо для таких відкритих економік, як країни ЄС [6].
У статті Ю.Ю. Хватова [7] "Економіка США: етапи і аналіз сучасних тенденцій розвитку" здійснено глибокий аналіз повоєнного економічного розвитку США з чіткою періодизацією ключових етапів – від «післявоєнного процвітання» до «великої рецесії». Автор висвітлює галузеву спеціалізацію економіки США, де домінують сектор послуг, високотехнологічна промисловість і аграрне виробництво, а також оцінює сильні та слабкі сторони фінансово-кредитної, податкової, зовнішньоекономічної й інноваційної систем країни. Стаття підкреслює лідерство США в наукомістких галузях, енергетиці (особливо після "сланцевої революції"), авіабудуванні та біотехнологіях, що забезпечує стратегічну конкурентоспроможність економіки на глобальному рівні.

Звіт Європейського парламенту (2025) присвячений комплексному аналізу торговельних відносин між Європейським Союзом та Сполученими Штатами Америки, розглядаючи їхні поточні виклики та стратегічні перспективи. Документ детально висвітлює ключові аспекти двосторонньої торгівлі, включаючи товарний та сектор послуг, а також політичні й регуляторні бар’єри, що впливають на розвиток співпраці. Особлива увага приділяється впливу торговельної політики США, зокрема ініціативі «America First», на стабільність і прогнозованість трансатлантичних економічних зв’язків. Аналіз демонструє, що незважаючи на вагомий обсяг торгівлі та взаємну залежність, існують суттєві нерівності та бар’єри, які потребують подолання через диалог та узгодження стандартів.

Звіт підкреслює роль інвестицій та інновацій як драйверів сталого розвитку відносин, а також необхідність узгодження регуляторних підходів для стимулювання більш ефективної інтеграції ринків. Водночас окреслюються потенційні ризики, пов’язані з геополітичними чинниками та посиленням протекціоністських тенденцій, що можуть негативно вплинути на торговельні потоки і інвестиційний клімат. Автори рекомендують активізацію багатостороннього співробітництва на основі правил СОТ, а також розвиток стратегічного партнерства з урахуванням глобальних викликів, таких як цифровізація та екологічна трансформація. Загалом, звіт служить фундаментом для формування довгострокової торговельної стратегії, спрямованої на зміцнення трансатлантичної економічної взаємодії в умовах сучасної глобальної нестабільності.

Сучасні трансатлантичні відносини між Сполученими Штатами Америки та Європейським Союзом характеризуються як високим рівнем економічної взаємодії, так і наростаючими викликами, що зумовлюють необхідність стратегічного переосмислення партнерства. Одним з ключових викликів є протекціонізм, що посилився у зовнішньоекономічній політиці США, зокрема у період президентства Дональда Трампа. Як свідчать дослідження Войтаса М. і Шварца Г., зростання тарифного тиску, зокрема введення мит на сталь та алюміній, загрози запровадження тарифів на імпорт автомобілів, а також ревізія існуючих торговельних угод, вказують на системний характер протекціоністських тенденцій. Такий підхід не лише ускладнює діяльність європейських експортерів, але й ставить під загрозу стабільність багатосторонньої торговельної системи, підриваючи основи вільної торгівлі.

Паралельно з цим, як показують праці Брайтбіля Т., Далі Л. та Ловлес М., торговельні суперечності між США та ЄС набули системного характеру. Попри значні обсяги взаємного товарообміну, конфлікти у сфері тарифного регулювання, субсидування окремих секторів, зокрема авіаційної галузі, стають постійним чинником двосторонніх відносин. Ці суперечності зумовлені не лише конфліктом економічних інтересів, а й розбіжностями в регуляторних підходах, цифровому оподаткуванні, аграрній політиці та захисті персональних даних, що свідчить про наявність глибших структурних бар’єрів.

У цьому контексті важливо враховувати структурну асиметрію між економіками США та ЄС. За спостереженням Г. Шварца, проблематика трансатлантичних відносин не зводиться до тимчасових торговельних конфліктів, а є проявом трансформацій глобального економічного порядку. Ключовими чинниками виступають відмінності у валютних режимах (зокрема статус долара США як глобальної резервної валюти), моделі внутрішнього попиту, підходи до фіскальної політики, що створюють структурні перекоси у двосторонніх економічних взаєминах.

У відповідь на ці виклики, стратегічні перспективи трансатлантичного співробітництва зосереджуються на оновленні та зміцненні інституційної бази партнерства. Як зазначає М. Лимар, важливим елементом є наявність розвиненої інституційної інфраструктури, до якої входять Угода про трансатлантичне партнерство у сфері торгівлі та інвестицій (TTIP), спільна участь у Світовій організації торгівлі (СОТ), а також координація дій у рамках G7 та OECD. Саме інституціоналізація співпраці може слугувати основою для нового етапу стратегічної інтеграції між США та ЄС.

Окремим напрямом виступає диверсифікація торгівлі та розширення співпраці у сфері послуг. Дослідження у цій галузі вказують, що підвищення витрат виробництва в США відкриває для Європейського Союзу нові можливості, зокрема у галузях телекомунікацій, авіаційного лізингу, фінансів, ІТ-послуг. Така тенденція дозволяє зменшити залежність ЄС від традиційних товарних ринків і водночас укріпити його позиції у цифровій глобальній економіці.

У світлі зростаючої зовнішньої нестабільності Європейський Союз активізує реалізацію концепції стратегічної автономії, що передбачає поступове зниження залежності від США у сферах оборони, критичних технологій та стратегічних ланцюгів постачання. Цей підхід не заперечує трансатлантичне партнерство, але передбачає прагнення до балансу між зовнішнім співробітництвом і внутрішньою економічною та політичною стійкістю ЄС.

Таким чином, сучасні трансатлантичні відносини становлять собою складну систему, що балансує між глибокою економічною взаємозалежністю та наростаючими проявами конкуренції. В умовах геоекономічної напруги, трансформації глобальних ланцюгів вартості та цифровізації світових економік, визначальними викликами стають торговельний протекціонізм, регуляторна фрагментація та макроекономічна нестабільність. Стратегічні перспективи подальшого розвитку трансатлантичного партнерства лежать у площині формування нової парадигми співпраці, яка базуватиметься на принципах сталого розвитку, гармонізації цифрових стандартів, взаємодії у сфері кліматичних інновацій та технологічного обміну.

У разі реалізації другого президентського терміну Дональда Трампа та відновлення агресивної тарифної політики, так звана "тарифна війна 2025 року" може стати інструментом реалізації політики економічного націоналізму в новому геополітичному контексті. Враховуючи прецеденти першої каденції (2017–2021), зокрема введення тарифів на сталь, алюміній, погрози митами на автомобілі та вихід з багатосторонніх угод, існує висока ймовірність повторної ескалації торговельної напруги між США та ЄС.

У стратегічному вимірі це може призвести до посилення фрагментації глобальної торговельної системи. Європейський Союз, стикаючись із зростаючим тиском з боку США, може активізувати зусилля щодо укладання альтернативних угод із країнами Азії, Латинської Америки, а також зміцнення внутрішнього ринку. Повернення до протекціонізму також може посилити процеси формування багатополярної економічної архітектури, у якій трансатлантична вісь уже не буде єдиним центром сили.

Крім того, відновлення тарифної конфронтації може мати деструктивний ефект для корпоративних ланцюгів постачання, особливо у високотехнологічних секторах (наприклад, цифрові платформи, зелена енергетика, авіація). Це підвищить транзакційні витрати, спровокує нестабільність на ринках капіталу та знецінення інституційних механізмів економічної координації, таких як СОТ або OECD.

У політичному вимірі другий термін Трампа із характерною риторикою економічного ізоляціонізму може посилити європейські прагнення до стратегічної автономії. Зокрема, йдеться про зміцнення оборонної незалежності (в межах ініціатив НАТО або окремо), локалізацію критичних технологій, розвиток внутрішніх ринків сировини й мікроелектроніки. ЄС потенційно активізує розробку цифрових стандартів, несумісних з американськими, що може призвести до "регуляторної розвилки" в глобальній економіці.

Таким чином, тарифна війна 2025 року в умовах другого терміну Трампа здатна не лише поглибити торговельну конфронтацію між США та ЄС, але й виступити каталізатором довгострокових структурних змін у системі міжнародних економічних відносин - із подальшим зміщенням акценту з трансатлантичного ядра на регіоналізовану, багатоформатну модель світового економічного порядку.

1.2. Теоретичні підходи до оцінювання ефективності міжрегіональної економічної інтеграції

У сучасних умовах глобалізації та трансформації економічного простору питання міжрегіональної економічної інтеграції набуває особливої актуальності. Інтеграційні процеси між регіонами сприяють оптимізації розподілу ресурсів, формуванню єдиного економічного простору, посиленню конкурентоспроможності територіальних утворень та забезпеченню сталого соціально-економічного розвитку. У зв’язку з цим зростає потреба у розробленні науково обґрунтованих підходів до оцінювання ефективності таких процесів як на національному, так і на наднаціональному рівнях.

Оцінювання ефективності міжрегіональної економічної інтеграції передбачає врахування багатьох чинників: рівня взаємодії суб’єктів господарювання, узгодженості економічної політики, ступеня розвитку інфраструктури, масштабу спільних інвестиційних проєктів, соціальних ефектів та інституційної сумісності. Теоретичні засади цього оцінювання спираються на комплекс економічних, просторових і інституціональних теорій, кожна з яких робить свій внесок у розуміння механізмів інтеграції.

Незважаючи на значну кількість досліджень у цій сфері, питання методологічної уніфікації підходів до вимірювання ефективності інтеграції залишається відкритим. Відсутність єдиного критеріального апарату ускладнює порівняльний аналіз інтеграційних процесів у різних регіонах та обмежує можливості формування ефективної державної регіональної політики.

Розглянемо статтю Д.М. Лакішіка [7], яка присвячена аналізу складної природи міжнародно-політичних відносин між США та ЄС, які, незважаючи на наявні суперечності, ґрунтуються на взаємозалежності й спільних цінностях. Автор підкреслює, що поняття «Європа» є політично розмитим, що ускладнює формування консолідованої зовнішньої політики в межах трансатлантичного партнерства. Незважаючи на домінування американського унілатералізму після низки конфліктів і відсутність спільних політико-правових механізмів, стратегічний інтерес обох сторін до співпраці залишається високим. У статті акцентовано на викликах, які постають перед ЄС у контексті визначення зовнішньополітичної суб’єктності, а також на небезпеках ослаблення трансатлантичного альянсу для глобальної стабільності.
М. Лимар [9] досліджує ключові чинники формування економічних відносин між Європейським Союзом і Сполученими Штатами Америки в умовах глобалізації. Авторка акцентує увагу на історичних передумовах співпраці, інституційній базі партнерства та основних кількісних і якісних показниках взаємної торгівлі й інвестицій. Особливу увагу приділено аналізу потенціалу створення Трансатлантичної зони вільної торгівлі, яка розглядається як інструмент поглиблення стратегічного партнерства між сторонами. У роботі підкреслюється визначальна роль економічного чинника у формуванні політики та позицій обох акторів на міжнародній арені, а також обґрунтовується доцільність розвитку трансатлантичної інтеграції як елемента глобального економічного впливу.

У дослідженні Г. Шварца [10] проаналізовано еволюцію трансатлантичних торговельних відносин крізь призму структурних економічних дисбалансів, які мають не циклічний, а системний характер. Автор доводить, що хронічний торговельний дефіцит США та експортна надлишковість ЄС є проявами глибших трансформацій у глобальній політичній економії, зумовлених нерівномірним розвитком технологічних секторів, асиметріями валютних режимів та стратегічними інституційними відмінностями. Використовуючи метафору кліматичних змін, Шварц підкреслює, що традиційні політичні й економічні інструменти не усувають першопричини дисбалансів, а лише відтерміновують неминучі кризи. Такий підхід дозволяє розглядати сучасне трансатлантичне співробітництво не як тимчасове порушення стабільності, а як результат довготривалих структурних зрушень, що вимагають переосмислення концептуальних засад міжнародної торговельної політики.

У своїй статті Мальський Р.В. використовує комплексний методологічний підхід до дослідження економічної безпеки держави, поєднуючи елементи індикативного, функціонального та інституціонального аналізу. Методологічну основу становить системний аналіз існуючих наукових підходів до трактування поняття «економічна безпека», критичне узагальнення національного нормативно-правового підґрунтя (зокрема, наказів Міністерства економіки України), а також адаптація міжнародних підходів, зокрема практик США та країн ЄС. Застосовано принципи міждисциплінарності та структурно-функціонального аналізу для ідентифікації загроз, визначення критеріїв безпеки та обґрунтування системи індикаторів оцінювання. Методичний інструментарій автора зорієнтований на побудову інтегрованої моделі оцінки економічної безпеки, яка враховує як внутрішні, так і зовнішні фактори ризику в умовах нестабільного середовища.
У статті Т. Ключкович розглядає теоретико-методологічні підходи до оцінювання ефективності впливу інтеграційних процесів на конкурентну позицію країни, яка долучається до міждержавного об’єднання. Авторка систематизує сучасні наукові позиції щодо визначення поняття конкурентної сили держави в умовах міжнародної економічної інтеграції, акцентуючи на взаємозв’язку між рівнем економічної відкритості, глибиною інтеграції та здатністю національної економіки адаптуватися до викликів глобального ринку. У роботі виділено три ключові аналітичні підходи до оцінювання ефектів інтеграції: індикаторний, інституційний та порівняльно-статистичний. Кожен із них характеризується своїми перевагами та обмеженнями у контексті аналізу конкурентоспроможності країни. Авторка також підкреслює важливість врахування не лише економічних, але й політико-правових, інфраструктурних та інноваційних факторів при оцінці результатів інтеграційної взаємодії.

У підсумку стаття обґрунтовує необхідність застосування комплексного багаторівневого підходу до аналізу наслідків інтеграції для конкурентної сили країни, що дозволяє точніше оцінити як прямі економічні вигоди, так і потенційні ризики втрати автономності економічної політики.

РОЗДІЛ 2

АНАЛІЗ СУЧАСНОГО СТАНУ ТА ВИКЛИКІВ У ТОРГОВЕЛЬНО-ЕКОНОМІЧНИХ ВІДНОСИНАХ МІЖ США ТА ЄС

2.1. Динаміка зовнішньої торгівлі між США та Європейським Союзом у 2014–2024 роках

Роль Сполучених Штатів Америки та Європейського Союзу у світовій торгівлі є ключовою і багатовимірною, що обумовлено їх значним внеском у формування глобальних економічних процесів та міжнародних торговельних відносин. Ці суб’єкти виступають найбільшими учасниками світового ринку, впливають на структуру міжнародного товарообігу та визначають тенденції розвитку глобальної торговельної системи.

Європейський Союз, як інтеграційне утворення з розвинутим внутрішнім ринком, є одним із провідних експортерів і імпортерів товарів і послуг у світі. Його економічний потенціал, що формується на основі взаємопов’язаних ринків держав-членів, забезпечує значний вплив на глобальні ланцюги доданої вартості, стандарти торгівлі, захист прав інтелектуальної власності та екологічні нормативи, що мають міжнародне значення.

Згідно з даними Міжнародного валютного фонду (IMF) за 2024 рік, зовнішня торгівля США залишається однією з найпотужніших у світі та відображає високий ступінь інтеграції країни у глобальні економічні процеси. Загальний обсяг товарообігу (сума імпорту та експорту) США у 2024 році становив близько 4,93 трлн євро. Основними торговельними партнерами виступають Європейський Союз (ЄС27), Мексика, Канада та Китай, на які сукупно припадає понад 60% цього обсягу.

Обсяг імпорту до США сягнув 3,02 трлн євро. Найбільшим постачальником товарів став ЄС27 із показником 560 млрд євро (18,5%), за ним іде Мексика - 467 млрд євро (15,5%) та Китай - 406 млрд євро (13,4%). Канада поставила товарів на 381 млрд євро (12,6%). Ці країни формують ядро торговельної стратегії США завдяки географічній близькості, участі в регіональних угодах (зокрема USMCA) та взаємодоповнюваній економічній структурі. До топ-10 імпортних партнерів також входять Японія, В’єтнам, Південна Корея, Тайвань, Індія та Велика Британія.

Обсяг експорту США склав 1,91 трлн євро. Найбільше американських товарів було експортовано до ЄС27 - 343 млрд євро (18,0%), Канади - 323 млрд євро (16,9%) та Мексики - 309 млрд євро (16,2%). Експорт до Китаю становив 133 млрд євро (7,0%), що, попри геополітичну напруженість, свідчить про збереження економічної взаємозалежності. Також значну частку експорту формують постачання до Великої Британії, Південної Кореї, Бразилії, Сінгапуру та Тайваню, що відображає глобальну диверсифікацію торговельних потоків США.

Загальний товарообіг з ЄС27 досяг 903 млрд євро (18,3%), з Мексикою - 776 млрд євро (15,8%), а з Канадою - 704 млрд євро (14,3%). Китай залишається важливим партнером із обсягом торгівлі 538 млрд євро (10,9%). Частка інших партнерів - Японії, Південної Кореї, Тайваню, В’єтнаму, Великої Британії та Індії - коливається в межах 2–4%.

Отже, у 2024 році США зберігають стабільну орієнтацію на регіональних партнерів (ЄС, Канада, Мексика), а також активно підтримують торговельні відносини з азійськими високотехнологічними економіками. Така структура свідчить про прагнення США до одночасного забезпечення економічної безпеки, технологічної переваги та глобальної присутності, з поступовим зменшенням критичної залежності від Китаю.

Згідно з офіційними даними Євростату за 2024 рік, Сполучені Штати Америки залишаються провідним торговельним партнером Європейського Союзу (без урахування внутрішньої торгівлі між країнами-членами ЄС). Загальний обсяг торгівлі товарами між ЄС та США досяг 867 млрд євро, що становить 17,3% від усього обсягу зовнішньої торгівлі ЄС із третіми країнами. Така величина свідчить про стратегічну важливість трансатлантичного економічного партнерства у сучасній глобальній системі.

Обсяг європейського експорту до США у 2024 році склав 532 млрд євро або 20,6% усього експорту ЄС за межі союзу. США утримують перше місце у рейтингу експорту, значно випереджаючи наступних торгових партнерів - Велику Британію (341 млрд євро) і Китай (213 млрд євро). Така структура вказує на високий попит з боку американського ринку на європейську промислову, фармацевтичну, хімічну та автомобільну продукцію. Підтвердженням цього є і стабільно високі обсяги експорту до інших високотехнологічних економік - Швейцарії, Японії, Південної Кореї та Норвегії.

Що стосується імпорту з США до ЄС, його обсяг у 2024 році становив 335 млрд євро (13,7% від усього імпорту з-поза меж ЄС), що забезпечило Сполученим Штатам друге місце серед постачальників. Лідером імпорту залишається Китай із показником 520 млрд євро (21,3%). На третьому місці - Велика Британія (165 млрд євро), далі йдуть Швейцарія, Туреччина та Індія. Імпорт із США охоплює широкий спектр високотехнологічної продукції, енергоносіїв, а також промислових напівфабрикатів, що сприяє підтриманню балансу в обох напрямках торговельного потоку.

У загальному рейтингу товарообігу між ЄС і третіми країнами США посідають перше місце з обсягом 867 млрд євро (17,3%), далі йдуть Китай - 732 млрд євро (14,6%) та Велика Британія - 505 млрд євро (10,1%). Ці показники демонструють трикутник основних зовнішньоекономічних взаємодій Європейського Союзу, в якому США відіграють роль стабільного й економічно надійного партнера. У той час як торгівля з Китаєм супроводжується елементами геоекономічної конкуренції, відносини зі США характеризуються високим ступенем взаємної довіри, інституційної сумісності та спільних технологічних стандартів.

Таким чином, за результатами 2024 року, США утримують статус головного зовнішнього торговельного партнера Європейського Союзу як за експортом, так і за загальним товарообігом. Незважаючи на геополітичні виклики, трансатлантична економічна взаємодія продовжує розвиватися на основі глибокої економічної комплементарності, високого рівня інвестиційного співробітництва та взаємозалежності в ключових галузях економіки.

Динаміка зовнішньої торгівлі між Сполученими Штатами Америки та Європейським Союзом протягом 2010–2024 років відображає комплексний розвиток трансатлантичних економічних відносин, що відіграють ключову роль у світовій торгівлі. Цей період характеризується як посиленням співпраці, так і виникненням нових викликів, зокрема у контексті глобальних економічних криз, змін у торговельній політиці, технологічних трансформацій і геополітичних факторів. Вивчення тенденцій і структурних змін у товарообігу між США та ЄС дозволяє краще зрозуміти характер економічного партнерства, визначити фактори, що вплинули на його розвиток, а також окреслити перспективи подальшої співпраці.

Аналіз зовнішньоторговельних потоків між цими двома найбільшими економічними блоками має важливе значення для формування ефективної політики у сфері міжнародної торгівлі, підтримки конкурентоспроможності та стимулювання сталого економічного зростання. Розглядаючи зміни в обсягах експорту та імпорту, структурі товарів, а також вплив регуляторних та зовнішньоекономічних факторів, дослідження дає змогу оцінити поточний стан та динаміку трансатлантичної торгівлі, що є основою для подальшого наукового аналізу та практичних рекомендацій.

Розглянемо загальний тренд торгівлі США та ЄС зі світом. Спочатку розглянемо обсяги торгівлі товарама ЄС зі світом на рис. 2.1. 
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Рис. 2.1. Обсяги торгівлі товарами ЄС з іншими країнами. (млн. євро)

Джерело: [20] 

Дані щодо зовнішньої торгівлі за період 2014–2024 років відображають комплексні тенденції динаміки імпорту, експорту, торговельного сальдо та загального обсягу торгівлі, що характеризують економічні процеси на макрорівні. Аналіз цих показників дозволяє виявити структурні зміни, циклічні коливання та можливі впливи зовнішніх чинників на торговельні відносини.

Імпорт за досліджуваний період демонструє неоднорідну динаміку: після помірного зростання у 2015 році (+1,4 %) спостерігається незначне зниження у 2016 році (-2,8 %), що може бути пов’язано з економічною кон’юнктурою та зовнішніми шоками. Різке збільшення імпорту у 2017 році (+10,6 %) і 2018 році (+7,9 %) свідчить про відновлення попиту та зростання внутрішньої економічної активності. Проте падіння у 2020 році (-11,6 %) відображає негативний вплив пандемії COVID-19, що спричинило порушення глобальних ланцюгів постачання і зниження попиту. Різке відновлення у 2021–2022 роках (відповідно +23,8 % та +41,6 %) свідчить про адаптацію економіки до нових умов і відновлення міжнародної торгівлі, хоча в 2023–2024 роках спостерігається корекція зниження імпорту (-16,1 % у 2023 та -3,4 % у 2024), що може свідчити про насичення ринку або нові геополітичні та економічні виклики.

Експорт у цілому демонструє стабільне зростання з деякими коливаннями: помірне зниження у 2016 році (-0,5 %) та суттєве скорочення у 2020 році (-9,4 %) зумовлені глобальними кризовими подіями. Відновлення експорту після 2020 року є менш вираженим порівняно з імпортом, але характеризується позитивною динамікою у 2021–2024 роках (від +12,9 % у 2021 до +1,1 % у 2024), що свідчить про стабілізацію та поступове зростання експортного потенціалу.

Торговельне сальдо протягом більшості років залишається позитивним, вказуючи на перевагу експорту над імпортом. Однак у 2022 році спостерігається значне негативне сальдо (-436 млрд. євро), що є аномалією і може бути результатом різкого зростання імпорту, пов’язаного з відновленням економіки та зміною структури торговельних потоків. Після 2022 року сальдо повертається до позитивних значень, але з помітною варіативністю.

Загальний обсяг торгівлі демонструє зростання з 3,4 трлн євро у 2014 році до максимуму у 2022 році – близько 5,6 трлн євро, що відображає посилення інтеграції у світову економіку та збільшення обсягів міжнародного обміну. Невелике зниження у 2023–2024 роках може свідчити про тимчасові економічні корекції, пов’язані з глобальними кризами або регіональними торговельними обмеженнями.

Отже, аналіз свідчить про значний вплив зовнішніх шоків (пандемія, геополітична напруга) на торговельні потоки, а також про поступове відновлення і адаптацію економіки до нових умов міжнародної торгівлі. Такі тенденції підкреслюють необхідність гнучкої торговельної політики, орієнтованої на диверсифікацію партнерів та стійкість до зовнішніх викликів.
Розглянемо обсяги торгівлі товарама США зі світом на рис. 2.2. 

[image: image2.emf]0

1000000

2000000

3000000

4000000

5000000

6000000

0

500000

1000000

1500000

2000000

2500000

3000000

3500000

20142015201620172018201920202021202220232024

Імпорт (млн євро)

Експорт (млн євро)

Загальний обсяг торгівлі (млн євро)


Рис. 2.2. Обсяги торгівлі товарами США з іншими країнами. (млн. євро)

Джерело: [20] 

Наведені дані показують динаміку зовнішньої торгівлі за 2014–2024 роки, зокрема імпорт, експорт, їх темпи росту, торговельне сальдо та загальний обсяг торгівлі. Це допомагає зрозуміти зміни в зовнішньоекономічних зв’язках і вплив макроекономіки на баланс торгівлі.

Імпорт зріс з 1,77 трлн євро у 2014 році до 3,02 трлн євро у 2024 році, що свідчить про збільшення зовнішньоторговельної активності. Однак зростання було нерівномірним: у 2016 році імпорт знизився на 2,1 %, а у 2020 році – різко впав на 8,3 %, ймовірно через пандемію COVID-19, що порушила ланцюги поставок і знизила попит. Відновлення почалося у 2021–2022 роках із суттєвим зростанням на 17,2 % і 28,7 % відповідно. У 2023 році зафіксовано спад на 7,4 %, але у 2024 – знову зростання на 5,8 %.

Експорт показує менші обсяги та більш коливну динаміку. Після зростання у 2015 році (+11,2 %) і падіння у 2016 (-3,2 %) відбулося помірне відновлення в 2017–2019 роках. У 2020 році експорт знизився на 14,8 % через глобальну кризу. У 2021–2022 роках він значно зріс – на 18,7 % і 32 %, відповідно, що свідчить про посилення конкурентоспроможності та зовнішнього попиту. У 2023 році був спад на 4,8 %, а у 2024 – незначне зростання на 2,2 %.

Торговельне сальдо за весь період було негативним, тобто дефіцит зовнішньої торгівлі, коли імпорт перевищує експорт. Особливо великий дефіцит спостерігався у 2021–2022 роках – близько 0,9 та 1,1 трлн євро. У 2023 році дефіцит трохи зменшився, але у 2024 знову зріс до 1,1 трлн євро.

Загальний обсяг торгівлі зріс з майже 3 трлн євро у 2014 році до майже 5 трлн євро у 2024 році, що свідчить про посилення зовнішньоекономічної діяльності.

Отже, зовнішня торгівля зростає, але з постійним дефіцитом торговельного балансу, який особливо загострився після пандемії. Це показує необхідність активізувати експортний потенціал і диверсифікувати зовнішньоторговельні зв’язки для покращення балансу і підвищення економічної стабільності.

Аналізуючи динаміку зовнішньої торгівлі між Європейським Союзом та Сполученими Штатами Америки за період 2014–2024 років, можна виокремити низку ключових тенденцій та особливостей. Обсяги імпорту та експорту, а також темпи їх зростання демонструють як циклічні коливання, так і загальну тенденцію до нарощування торговельних потоків.

Проаналізуємо обсяги експорту та імпорту товарів між ЄС та США на рис. 2.3.
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Рис. 2.3. Обсяги торгівлі товарами між США та ЄС. (млн. євро)

Джерело: [20] 
У 2014 році обсяг імпорту становив близько 169 млрд євро, тоді як експорт перевищував 265 млрд євро, що забезпечило позитивне сальдо в розмірі 97 млрд євро. Протягом наступних років спостерігалося стабільне зростання імпорту та експорту з невеликими тимчасовими спаданнями у 2016 та 2020 роках, останнє обумовлене глобальними економічними наслідками пандемії COVID-19. Зокрема, у 2020 році імпорт знизився на 14,5%, а експорт – на 8,2%, що свідчить про значний вплив пандемії на трансатлантичні торговельні відносини.

Важливо відзначити, що з 2014 до 2019 року темпи зростання експорту і імпорту були майже синхронними, що відображає балансовану взаємодію між країнами. Починаючи з 2021 року спостерігається різке пожвавлення торговельних потоків, зокрема у 2022 році імпорт збільшився на 54,4%, а експорт – на 27,3%, що може свідчити про відновлення економік після пандемії та посилення попиту.

Показник імпорту поза межами ЄС коливався в межах 10,4–13,8%, що вказує на відносну стабільність зовнішньоєвропейського компонента імпортних поставок. Водночас частка експорту поза ЄС зросла з 14,8% у 2014 році до 20,6% у 2024 році, що свідчить про активне розширення географії експортних напрямків і підвищення ролі зовнішніх ринків.

Сальдо зовнішньої торгівлі з США протягом всього періоду було стабільно позитивним, збільшившись з 97 млрд євро у 2014 році до майже 197 млрд євро у 2024 році, що відображає конкурентоспроможність європейського експорту на американському ринку. Загальний обсяг торгівлі також демонструє стійке зростання, майже подвоївшись за десять років із 435 млрд євро у 2014 до 867 млрд євро у 2024 році.

Таким чином, аналізовані дані свідчать про зміцнення торговельно-економічних зв’язків між ЄС і США, що супроводжується збільшенням обсягів товарообігу та розширенням зовнішньоекономічних горизонтів, незважаючи на тимчасові зовнішні шоки. Ця тенденція має важливе значення для формування майбутніх стратегій у сфері трансатлантичної торгівлі та інтеграції.
2.2. Регресійне дослідження взаємозв’язку між обсягами торгівлі та макроекономічними показниками 
У межах даного дослідження проведено економетричний аналіз, спрямований на виявлення взаємозв'язків між показниками зовнішньоекономічної діяльності та рівнем валового внутрішнього продукту (ВВП) як у країнах Європейського Союзу (ЄС), так і в Сполучених Штатах Америки (США). Метою даного розділу є оцінка впливу таких змінних, як імпорт та експорт, на економічне зростання двох регіонів, використовуючи метод множинної лінійної регресії.
Базове рівняння:

gdpUSA=β0 + β1⋅ImportsfromUStoEU + β2⋅ExportsfromEUtoUS + β3⋅usaimports + β4⋅usaexports+ε   (2.1)
У побудованій моделі множинної лінійної регресії для пояснення змін ВВП США (gdpUSA) використовуються такі пояснювальні змінні:

β₀ - це константа, що відображає базовий рівень ВВП США за умови, що всі незалежні змінні дорівнюють нулю;

β₁ - коефіцієнт при змінній ImportsfromUStoEU, тобто імпорті з США до Європейського Союзу. Він показує, як змінюється ВВП США при зміні цього показника на одиницю;

β₂ - коефіцієнт при змінній ExportsfromEUtoUS, тобто експорті з Європейського Союзу до США. Він показує вплив цього експорту на ВВП США;

β₃ - коефіцієнт при змінній usaimports, тобто імпорті товарів до США з усього світу;

β₄ - коефіцієнт при змінній usaexports, тобто експорті товарів зі США до інших країн;

Регресійна модель, побудована для аналізу впливу зовнішньоекономічних чинників на ВВП США (gdpUSA), демонструє високу якість та статистичну надійність. Загальна кількість спостережень становить 11, а значення коефіцієнта детермінації R² дорівнює 0.9763, що свідчить про те, що понад 97% варіації ВВП пояснюється включеними у модель змінними. Скориговане значення R² (0.9606) також підтверджує високу пояснювальну здатність моделі з урахуванням кількості предикторів. F-статистика моделі дорівнює 61.89 при p-значенні 0.0001, що вказує на загальну статистичну значущість моделі: щонайменше один із незалежних чинників має істотний вплив на залежну змінну.

gdpUSA=1,08 + 16,88⋅ImportsfromUStoEU + 52,66⋅ExportsfromEUtoUS                                   –1,3⋅usaimports -6,74⋅usaexports+ε   (2.2)
У моделі розглядається вплив чотирьох змінних: імпорту з США до ЄС (ImportsfromUStoEU), експорту з ЄС до США (ExportsfromEUtoUS), імпорту до США (usaimports) та експорту зі США (usaexports). З-поміж усіх факторів лише експорт з ЄС до США є статистично значущим (коефіцієнт = 52.66, p = 0.027), що свідчить про позитивний і вагомий вплив цієї змінної на ВВП США: збільшення експорту з ЄС до США на одиницю призводить до зростання ВВП США приблизно на 52.66 умовних одиниць. Інші змінні не виявили статистично значущого впливу: зокрема, ImportsfromUStoEU має p-значення 0.582, usaimports - 0.825, а usaexports - 0.469. Це свідчить про те, що зміни у цих показниках не мають суттєвого впливу на рівень ВВП США у межах цієї вибірки.

Ці результати можуть свідчити як про обмежений прямий вплив внутрішньої торгівлі США на макроекономічну динаміку у короткостроковій перспективі, так і про можливу мультиколінеарність між змінними. Водночас наявність лише однієї значущої змінної може свідчити про необхідність перегляду моделі, розширення вибірки або включення додаткових чинників.

У цілому, регресійна модель підтверджує важливість зовнішньоекономічної взаємодії з Європейським Союзом, зокрема імпорту з ЄС, як ключового фактора впливу на економічне зростання США.

2.3. Вплив санкційної політики, змін у митному регулюванні та екологічних стандартів на двосторонні відносини

Двосторонні торговельно-економічні відносини між США та Європейським Союзом зазнають постійного впливу зовнішньополітичних та внутрішньоекономічних чинників, серед яких особливу роль відіграють санкційна політика, зміни у митному регулюванні та екологічне законодавство. Ці фактори формують нову нормативно-правову архітектуру взаємодії сторін, а також впливають на обсяги торгівлі, структуру експорту та інвестиційний клімат.

США та ЄС активно застосовують санкційні механізми у зовнішній політиці, зокрема щодо третіх країн (наприклад, Росії, Ірану, Китаю), однак між собою також виникали напруження, пов’язані із запровадженням односторонніх обмежувальних заходів. Прикладом можуть бути санкції США щодо європейських компаній, задіяних у проєкті «Північний потік-2». Такі дії викликали політичну реакцію з боку ЄС та створили напругу у сфері трансатлантичної співпраці. Хоча санкції не спрямовані безпосередньо проти один одного, вони ускладнюють бізнес-клімат, змушують компанії переглядати логістичні ланцюги та інвестиційні проєкти.

Періоди митної ескалації між США та ЄС у 2018–2020 роках, пов’язані з тарифами на сталь, алюміній та продукцію авіаційної промисловості (справа Boeing–Airbus), стали яскравим прикладом напруженості в торговельній політиці. Хоча на початку 2022 року було досягнуто часткового компромісу, у вигляді тимчасового призупинення деяких тарифів, митна невизначеність продовжує впливати на динаміку двосторонньої торгівлі. Крім того, запровадження нових норм щодо «цифрового податку» в ЄС викликало опір з боку США, які вбачають у цьому дискримінацію американських технологічних компаній.

Поглиблення екологічного порядку денного в ЄС, зокрема в рамках Європейського зеленого курсу (European Green Deal), зумовлює зміни в регулюванні зовнішньої торгівлі. Введення вуглецевого митного коригування (CBAM) є викликом для американських експортерів продукції з високим вуглецевим слідом. У свою чергу, США також стимулюють «зелену» економіку через Закон про зниження інфляції (Inflation Reduction Act), який містить заходи підтримки внутрішніх виробників у сфері відновлюваної енергетики, що розглядається в ЄС як потенційна загроза чесній конкуренції. Розбіжності в екологічних підходах створюють регуляторні бар’єри, які можуть де-факто перешкоджати торгівлі та інвестиціям.

Санкції, митні обмеження та екологічні вимоги є значущими викликами для двосторонніх відносин США та ЄС. Хоча між сторонами існує глибока економічна інтеграція, регуляторні та політичні суперечності періодично загострюють трансатлантичну взаємодію. У майбутньому важливим завданням стане пошук компромісних механізмів співпраці в умовах підвищеної геополітичної та екологічної турбулентності.
Звіт ACEA за березень 2025 року висвітлює сучасний стан та динаміку торгівлі автомобільною продукцією між Європейським Союзом та Сполученими Штатами Америки. США продовжують залишатися одним із ключових ринків збуту для нових автомобілів з ЄС, займаючи другу позицію після Великої Британії та формуючи приблизно 22% від загального експорту європейських автомобілів. Основна частка експорту складається з легкових транспортних засобів, серед яких особливо зростає попит на електричні та гібридні моделі, що відображає глобальну тенденцію переходу до сталого транспорту. Зі сторони США, країна виступає значним постачальником автомобілів на ринок ЄС, з помітним зростанням імпорту електричних і автономних транспортних засобів, що свідчить про технологічні зміни та інновації в автомобільній галузі. Особливу увагу привертає активний розвиток торгівлі батарейними електричними автомобілями (BEV) між двома регіонами, зокрема в сегменті преміум-класу, що обумовлено зростанням попиту на екологічно чисті види транспорту. У перспективі очікується подальше зростання інвестицій у виробництво BEV та розвиток інфраструктури зарядних станцій, що відповідатиме загальносвітовим екологічним стандартам. Водночас посилення регуляторних вимог з боку обох сторін може вплинути на структуру та обсяги торгівлі автомобілями, стимулюючи подальшу інноваційну трансформацію автомобільної промисловості. Загалом, наведені дані підкреслюють важливість трансатлантичної співпраці у сфері автомобільної торгівлі та демонструють тенденції, що формують майбутнє цього сегмента ринку.

Звіт Європейського форуму з питань послуг (ESF) від квітня 2023 року присвячений аналізу значущості двосторонньої торгівлі послугами між Європейським Союзом та Сполученими Штатами Америки. У документі підкреслюється, що сектор послуг є ключовим елементом економік обох регіонів, становлячи 73% ВВП ЄС та 80% ВВП США у 2022 році, що свідчить про високий ступінь розвитку та інтеграції даного сектора у національні економіки. За обсягом експорту послуг Європейський Союз посідає перше місце у світі, тоді як США – друге, при цьому сумарно дві економічні зони формують 38% світового експорту послуг, що акцентує їхній домінуючий вплив на глобальному ринку. Двосторонній обсяг торгівлі послугами між ЄС та США у 2022 році досяг 509,4 млрд євро, причому 52,6% експорту припадає на США, а 44,1% – на ЄС, що свідчить про взаємозалежність і значну економічну інтеграцію між регіонами.

У звіті виділяються пріоритетні сектори торгівлі послугами, зокрема сфера інтелектуальної власності, де здійснюється активний обмін правами, особливо у технологічній та медіа-галузях. Також наголошується на інвестиційній взаємодії, оскільки обидві сторони є провідними інвесторами одна для одної, що сприяє розвитку спільних підприємств і впровадженню інноваційних проектів. Водночас автори відзначають наявність регуляторних бар’єрів, які потребують гармонізації для покращення доступу до ринків і стимулювання подальшого розвитку двосторонньої торгівлі послугами.

Аналіз динаміки за останнє десятиліття свідчить про значне зростання обсягів торгівлі послугами між ЄС та США - на 182% з 2010 року, що відображає поглиблення економічної інтеграції та взаємозалежності. Проте, незважаючи на позитивні тенденції, у двосторонній торгівлі існує торговельний дефіцит на користь США, що викликає потребу у посиленні конкурентоспроможності європейських підприємств та подоланні бар’єрів доступу до американського ринку послуг. Отже, результати дослідження підкреслюють важливість розробки узгодженої політики, спрямованої на гармонізацію регуляторного середовища і стимулювання інноваційної співпраці між ЄС та США у сфері послуг.

Звіт юридичної фірми Van Bael & Bellis (2025) містить комплексний аналіз торговельної політики США, відомої як «America First», з акцентом на її впливі на трансатлантичні економічні відносини з Європейським Союзом. Політика, зорієнтована на скорочення торговельних дефіцитів шляхом застосування підвищених митних тарифів на імпортні товари, потенційно загрожує виникненням торгових суперечок та ескалації торговельних конфліктів між США та ЄС. Зокрема, розглядається ймовірність впровадження додаткових тарифних бар’єрів, які можуть негативно вплинути на конкурентоспроможність європейських виробників на американському ринку.

Крім того, звіт звертає увагу на можливі юридичні ускладнення, пов’язані з потенційним порушенням зобов’язань США в рамках Світової організації торгівлі (СОТ). Застосування тарифів, що суперечать правилам СОТ, може спричинити розгляд спорів у міжнародних торговельних інститутах, що, у свою чергу, матиме значний вплив на стабільність і прогнозованість трансатлантичних торговельних відносин.

Враховуючи викладене, автори підкреслюють необхідність систематичного моніторингу та ретельного аналізу реалізації політики «America First», оскільки її довгострокові наслідки можуть суттєво вплинути на глобальну економічну архітектуру, міжнародну торгівлю та інвестиції.

Узагальнюючи викладене, можна зробити висновок, що санкційна політика, зміни в митному регулюванні та впровадження нових екологічних стандартів справляють суттєвий вплив на двосторонні торговельно-економічні відносини між США та ЄС. Санкції, навіть якщо вони не спрямовані безпосередньо один проти одного, опосередковано ускладнюють бізнес-клімат, змушують компанії переглядати логістику, інвестиційні проєкти та оцінювати ризики політичного характеру. Митні суперечки, зокрема в період 2018–2020 років, продемонстрували глибину потенційних конфліктів, які можуть виникати навіть між партнерами з високим рівнем інтеграції, а спроби врегулювання, як-от часткове зняття тарифів у 2022 році, не усувають митної невизначеності. Крім того, запровадження цифрового податку ЄС і спротив цьому з боку США свідчать про розбіжності у підходах до оподаткування транснаціональних корпорацій. Посилення екологічного порядку денного, особливо через Європейський зелений курс та американський Закон про зниження інфляції, формує нові виклики для торгівлі та інвестицій. Запровадження механізму CBAM з боку ЄС викликає занепокоєння у США, а політика підтримки «зеленої» промисловості в самих Штатах розглядається в Європі як порушення принципів чесної конкуренції. У результаті, регуляторні розбіжності створюють бар’єри, що гальмують розвиток партнерства. Водночас, галузі, такі як автомобілебудування та послуги, демонструють високий ступінь взаємозалежності та потенціал до зростання, зокрема в сегменті електромобілів та інтелектуальної власності. Однак і тут існують виклики, пов’язані з гармонізацією стандартів, розвитком інфраструктури та уникненням подвійного регулювання. Додатковий ризик становить політика «America First», яка через підвищення тарифів та ізоляціоністські заходи може спровокувати нові конфлікти, поставивши під сумнів міжнародні зобов’язання в межах СОТ. Отже, незважаючи на стратегічне партнерство між ЄС та США, їхні відносини залишаються вразливими до політичних, регуляторних та екологічних змін, що вимагає постійного діалогу, пошуку компромісів та адаптації до нових глобальних викликів.
РОЗДІЛ 3

СТРАТЕГІЧНІ ПЕРСПЕКТИВИ ЕКОНОМІЧНОЇ ІНТЕГРАЦІЇ УКРАЇНИ У ФОРМАТІ ТРИСТОРОННЬОЇ СПІВПРАЦІ США–ЄС–УКРАЇНА

У контексті поглиблення трансатлантичних торговельно-економічних відносин між США та Європейським Союзом особливої актуальності набуває дослідження динаміки інтеграційних процесів у ширшому геоекономічному просторі, зокрема в Європі. Співпраця між США та ЄС ґрунтується не лише на традиційних засадах вільної торгівлі, але й на спільних стратегічних підходах до регіональної стабільності, енергетичної безпеки, цифрової трансформації та екологічного переходу. У цьому контексті показовим є дослідження Центру Разумкова «Секторальна інтеграція України до ЄС: передумови, перспективи, виклики» (2021), яке, хоча й стосується третьої сторони - України, висвітлює загальні тенденції формування спільного економічного простору ЄС із сусідніми державами та підсилення ролі Європи як глобального економічного актора.

Аналіз секторальної інтеграції України в межах Угоди про асоціацію з ЄС демонструє, що європейська економічна політика, зокрема у сферах енергетики, цифровізації, транспорту та екології, дедалі більше зорієнтована на зовнішнє поширення європейських стандартів. Такий підхід створює передумови для узгодження регуляторних політик між ЄС та його ключовими партнерами, включно зі США. Із цього випливає важливий висновок: формування єдиних регуляторних рамок у трансатлантичному просторі – від США до ЄС і далі до його сусідів – може стати основою нової фази економічної глобалізації, що ґрунтується на «позитивній економічній конвергенції». У цьому контексті участь України у відповідних інтеграційних процесах не лише сприяє модернізації її національної економіки, але й відкриває доступ до ширших ринків, технологічних рішень та фінансових ресурсів. Впровадження європейських норм і стандартів у ключових секторах забезпечує підвищення конкурентоспроможності українських виробників, зміцнює інституційну спроможність держави та наближає її до повноцінної участі в європейському економічному просторі. Таким чином, секторальна інтеграція виступає не лише технічним, а й стратегічним інструментом глибшого включення України у сучасні глобальні економічні процеси.

Разом із тим, гальмування інтеграційних процесів через зовнішні та внутрішні виклики, включно з геополітичною напруженістю, інституційною слабкістю та непослідовністю реформ, є фактором ризику не лише для України, але й для ЄС у цілому. Це ускладнює трансатлантичний діалог із США щодо поширення стабільності та спільного реагування на глобальні виклики. Зокрема, не синхронність у екологічній політиці чи цифровій регуляції між США та ЄС ускладняється додатковими викликами, які ЄС змушений долати у рамках своєї політики добросусідства. У цьому контексті Україна відіграє ключову роль як одна з країн, на якій фактично тестується здатність ЄС проєктувати свою нормативну модель за межі внутрішнього ринку. Відсутність поступу у виконанні зобов’язань за Угодою про асоціацію може не лише сповільнити процес інтеграції, але й знизити довіру до ЄС як до послідовного та ефективного глобального актора. Отже, стабільність і передбачуваність реформ в Україні, а також здатність до ефективної адаптації європейських стандартів – критично важливі для зміцнення євроатлантичної єдності та досягнення ширшої мети – побудови безпечного, сталого та взаємопов’язаного економічного простору.

Таким чином, приклад України як країни, що прагне секторальної інтеграції до ЄС, демонструє складність реалізації стратегічного партнерства навіть за наявності політичної волі. Це має безпосереднє значення для трансатлантичних відносин, адже для ефективного функціонування спільного економічного простору США-ЄС критично важливо забезпечити узгодженість зовнішньої економічної політики Євросоюзу, зокрема в його східному вимірі. Досвід України водночас виявляє і потенціал розширення економічного впливу ЄС на сусідні країни, і межі цієї експансії, які визначаються не лише внутрішніми чинниками, а й зовнішнім середовищем, включно з безпековими, інфраструктурними та нормативними бар’єрами. Фрагментованість глобального економічного ландшафту, конкуренція регуляторних моделей та нестача скоординованої політики на периферії трансатлантичного простору значно ускладнюють досягнення стратегічної консолідації. У цьому контексті Україна виступає як тестовий приклад не лише для політики розширення ЄС, а й для формування стійких форматів глобального економічного співробітництва у нових геополітичних умовах.
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Рис. 3.1. Товарообіг між Україною та США і ЄС (млрд. дол. США)
Джерело: 
У період із 2016 по 2023 роки зовнішньоторговельні зв’язки України з Європейським Союзом та Сполученими Штатами Америки продемонстрували стійку динаміку та чітко виражені циклічні коливання. Так, у 2016 році експорт до ЄС склав 12,07 млрд дол. США, тоді як імпорт із ЄС досяг 15,00 млрд, що створило дефіцит торгового балансу в обсязі майже 3 млрд. Торгівля зі США в тому ж році була обмеженою: експорт становив 0,43 млрд, імпорт - 1,69 млрд дол. США, через що дефіцит у цьому напрямку складав понад 1,2 млрд.

У 2017 році зростання світового попиту дало змогу збільшити експорт до ЄС до 16,26 млрд і імпорт до 18,88 млрд дол., при цьому співвідношення «експорт/імпорт» покращилося, але дефіцит залишився. Обсяги торгівлі зі США практично подвоїлися: експорт сягнув 0,83 млрд, імпорт - 2,53 млрд.

2018 року експорт до ЄС зріс до 18,61 млрд, імпорт - до 20,96 млрд дол. США. Експорт до США виріс до 1,11 млрд, імпорт - до 2,96 млрд, що відобразило зміцнення позицій української аграрної та металургійної продукції на американському ринку.

У 2019 році експорт до ЄС досяг 19,16 млрд, тоді як імпорт помітно виріс до 22,80 млрд дол., відображаючи зростання внутрішнього попиту на європейські товари. Торгівля зі США дещо скоригувалася: експорт упав до 0,98 млрд, а імпорт зріс до 3,28 млрд дол.

2020 року пандемія COVID‑19 призвела до спаду: експорт до ЄС зменшився до 17,06 млрд, імпорт - до 21,42 млрд дол., тоді як обсяги експорту до США зросли до 0,98 млрд, а імпорту трохи знизилися до 2,96 млрд.

Пік торговельної активності припав на 2021 рік, коли експорт до ЄС досяг рекордних 25,22 млрд, а імпорт - 27,13 млрд дол. США. У цьому ж році експорт до США сягнув 1,61 млрд, імпорт - 3,33 млрд, що відобразило посилення американського попиту на українські товари.

У 2022 році експорт до ЄС продовжив зростання до 26,58 млрд при одночасному зменшенні імпорту до 25,26 млрд, що створило перший профіцит у торгівлі з ЄС. Напрямок США характеризувався зниженням експорту до 0,86 млрд та імпорту до 2,17 млрд дол. США.

2023 року, через війну й посилення логістичних обмежень, експорт до ЄС знизився до 22,35 млрд, а імпорт зріс до 30,41 млрд дол., що знову свідчить про дефіцит у торгівлі з найбільшим партнером. Торгівля зі США залишалася відносно невеликою: експорт - 0,52 млрд, імпорт - 2,86 млрд дол. США.

Отже, упродовж восьми років ЄС залишався основним зовнішньоторговельним партнером України, із щорічними обсягами торгівлі в межах десятків мільярдів доларів, тоді як взаємодія зі США характеризувалася значно меншими й більш волатильними показниками. Це свідчить про глибший ступінь економічної інтеграції України з Європейським Союзом, зумовлений передусім дією Угоди про асоціацію та режиму поглибленої та всеохоплюючої зони вільної торгівлі (DCFTA). Постійний дефіцит торгового балансу в обох напрямах підкреслює необхідність диверсифікації експорту, переходу від сировинної моделі до експорту продукції з більшою доданою вартістю, а також підвищення конкурентоспроможності української продукції на світових ринках.

Також варто звернути увагу на те, що торгівля з ЄС має більш стабільну динаміку завдяки інституційним механізмам, що закріплюють співпрацю в межах Угоди про асоціацію, тоді як торговельні зв’язки зі США значною мірою залежать від зовнішньополітичної кон’юнктури. У цьому контексті стратегічним завданням є не лише зміцнення позицій на ринках ЄС, але й активізація економічної дипломатії щодо США, зокрема шляхом залучення інвестицій, участі у глобальних ланцюгах створення вартості та розширення доступу до американського ринку для українських товарів і послуг.

Одним із ключових чинників, що зумовив трансформацію зовнішньоторговельної орієнтації України, стала збройна агресія Росії, яка триває з 2014 року та набула повномасштабного характеру з 2022 року. У відповідь на ці події Україна не лише запровадила політичні та економічні санкції проти Росії, але й почала цілеспрямовану переорієнтацію своїх зовнішньоекономічних зв’язків у напрямі Європейського Союзу, США та інших демократичних країн.

До 2013 року Росія залишалася основним торговим партнером України, однак вже після початку анексії Криму й конфлікту на Донбасі обсяги торгівлі між двома країнами почали стрімко скорочуватися. Водночас торгівля з ЄС стала зростати, зокрема після набуття чинності Угодою про асоціацію у 2017 році. Цей процес значно прискорився після 2022 року, коли більшість економічних зв’язків із Росією було розірвано через повномасштабну війну, логістичні обмеження, втрату підприємств і санкційну політику.

У результаті частка ЄС у зовнішній торгівлі України зросла до понад 60 %, тоді як торгівля з Росією скоротилася до мінімальних обсягів. Ця переорієнтація супроводжувалася зрушеннями у структурі експорту – зменшенням залежності від енергетичних товарів та зростанням частки аграрної, харчової та машинобудівної продукції, орієнтованої на стандарти ЄС. Хоча економічні зв’язки з США залишаються менш інтенсивними порівняно з ЄС, їх стратегічне значення поступово зростає, особливо в контексті постачання високотехнологічної продукції, оборонної кооперації та інвестиційних ініціатив.

Таким чином, російська агресія стала каталізатором глибоких змін у зовнішньоторговельній політиці України, сприяючи остаточному розриву з орієнтацією на ринок СНД та активному просуванню євроатлантичного вектора інтеграції. Цей процес, попри кризові умови, створює нові можливості для побудови стабільнішої та конкурентоспроможної моделі зовнішньої торгівлі, орієнтованої на правила і стандарти розвинених економік.

У контексті поглиблення економічної інтеграції з ЄС та розширення торговельної співпраці зі США Україна має значний потенціал для збільшення експорту в низці пріоритетних секторів. Насамперед, це аграрно-продовольчий сектор, який уже сьогодні є рушієм зовнішньої торгівлі. Україна посідає провідні позиції у світі за експортом зернових, олійних культур, продукції рослинництва та готових харчових товарів. Завдяки відповідності багатьох українських аграрних товарів санітарним і фітосанітарним стандартам ЄС, саме ця галузь має найвищу динаміку приросту поставок на європейський ринок.

Перспективним є також машинобудування, зокрема виробництво електротехніки, комплектуючих для автомобільної промисловості, залізничного транспорту та сільськогосподарської техніки. Деякі українські підприємства вже інтегровані в європейські ланцюги поставок, і подальше технічне оновлення дозволить розширити цю співпрацю. З боку США зберігається інтерес до окремих сегментів високотехнологічного машинобудування, особливо в оборонно-промисловій та аерокосмічній сферах.

Окрему увагу варто приділити сектору ІТ та цифрових послуг, який демонструє стабільне зростання та є стратегічно важливим у контексті цифрової трансформації економіки. Українські ІТ-компанії вже мають значну присутність на ринках ЄС і США, зокрема в аутсорсингу, розробці програмного забезпечення, фінтехі, хмарних технологіях. Підтримка держави у вигляді податкових стимулів створює передумови для подальшого нарощування експорту цифрових продуктів і послуг.

Також потенціал має хімічна промисловість, зокрема виробництво мінеральних добрив, фармацевтичної продукції, косметики, а також легка промисловість, особливо у виробництві текстилю, одягу та взуття під іноземні бренди за контрактами. Для цього сектору ключовим є відповідність вимогам щодо якості, сталості виробництва та умов праці.

Отже, зміщення акцентів у зовнішній торгівлі з сировинної залежності до розвитку переробних і високотехнологічних секторів дозволить Україні не лише збільшити обсяги експорту до ЄС і США, а й закріпити позиції у глобальних ланцюгах доданої вартості, сприяючи довгостроковій модернізації економіки.

Підсумовуючи вищевикладене, варто зазначити, що зменшення торгового дефіциту України з ЄС та США є досяжним завданням за умови проведення системної політики підтримки експорту з високою доданою вартістю. Серед ключових заходів – стимулювання переробної промисловості, розширення державних і міжнародних експортно-кредитних програм, спрощення митних процедур та підвищення стандартів якості продукції. Також важливим є розвиток логістичної інфраструктури, що дозволить українським виробникам більш ефективно виходити на ринки ЄС і США.

Не менш важливу роль у зміні торговельного балансу відіграють прямі іноземні інвестиції. Зростання обсягів інвестицій із боку ЄС і США може стати каталізатором глибшої індустріалізації, локалізації виробництва, а також створення нових експортноорієнтованих галузей в Україні. Інвестиції у високотехнологічні виробництва, інфраструктуру, ІТ та агропереробку здатні змінити структуру українського експорту в бік більш диверсифікованого й конкурентоспроможного на глобальному ринку.

Таким чином, стратегічна переорієнтація зовнішньоекономічних зв’язків України на ЄС і США відкриває нові можливості для модернізації національної економіки. Проте ефективна реалізація цього потенціалу вимагає комплексного підходу: від узгодження регуляторних стандартів до створення сприятливого інвестиційного клімату та підтримки експортерів. Саме поєднання торговельної інтеграції з інституційними реформами та інвестиційним розвитком дозволить Україні перейти до якісно нового рівня економічної взаємодії в трансатлантичному просторі.

ВИСНОВКИ

У ході проведеного дослідження було всебічно проаналізовано поточний стан та динаміку торговельно-економічних відносин між Сполученими Штатами Америки та Європейським Союзом у контексті глобальних трансформацій та геоекономічної нестабільності. Здійснений аналіз дозволив виявити ключові чинники, що визначають характер трансатлантичної співпраці, оцінити її вплив на формування регуляторної моделі світового господарства, а також окреслити можливості для України в умовах поступової інтеграції до європейського економічного простору.

Поставлені завдання дослідження були реалізовані у трьох розділах роботи. На основі теоретичного, статистичного та економетричного аналізу зроблено такі основні висновки:

1. У 1 розділі розглянуто ключові особливості взаємодії торговельно-економічних відносин між США та ЄС, зокрема економічні та політичні фактори, що визначають динаміку співпраці. Окрім цього, проаналізовано основні теоретичні підходи до оцінювання ефективності міжрегіональної економічної інтеграції, що дає змогу комплексно оцінити вплив співпраці на розвиток обох сторін і визначити перспективи подальшого розвитку торговельно-економічних зв’язків.

2. Аналіз торговельно-економічних відносин між США та ЄС у 2010–2024 роках показує загальне зміцнення співпраці, що підтверджується зростанням товарообігу, незважаючи на зовнішні шоки. Регресійне дослідження підкреслює важливість імпорту з ЄС для економічного зростання США, водночас вказуючи на необхідність удосконалення моделей для кращого розуміння взаємозв’язків.
Санкції, митні суперечки та екологічні стандарти створюють значні бар’єри у двосторонній торгівлі, ускладнюючи бізнес-клімат і підвищуючи політичні ризики. Розбіжності в оподаткуванні та посилення екологічних вимог формують додаткові виклики. Водночас ключові галузі, як автомобілебудування і послуги, зберігають високий потенціал співпраці.

Політика «America First» загрожує стабільності відносин, підкреслюючи потребу постійного діалогу та адаптації до змін. Загалом, відносини США та ЄС залишаються стратегічно важливими, але потребують гнучкості та компромісів для сталого розвитку.

3. Стратегічна інтеграція України у форматі тристоронньої співпраці зі США та ЄС має великий потенціал для посилення економічного розвитку країни. Така співпраця сприятиме підвищенню інвестиційної привабливості, модернізації виробництва та гармонізації стандартів. Водночас для успішної інтеграції важливо враховувати політичні, регуляторні та екологічні виклики, а також підтримувати діалог і взаєморозуміння між усіма учасниками процесу. Це створить передумови для сталого розвитку і зміцнення позицій України у світовій економіці.
Дослідження торговельно-економічних відносин між США та ЄС підтвердило їх стратегічний характер і значний вплив на глобальну економіку. Аналіз динаміки торгівлі показав поступове зміцнення партнерства, незважаючи на зовнішні шоки. Регресійний аналіз виявив важливість зовнішньоекономічної взаємодії, зокрема імпорту з ЄС, для зростання економіки США, водночас потребує подальшого удосконалення.
Вплив санкцій, митних суперечок та екологічних стандартів створює додаткові бар’єри у двосторонніх відносинах, ускладнює бізнес-клімат і вимагає політичного діалогу. Водночас окремі сектори, як автомобілебудування і послуги, мають високий потенціал для співпраці.

Стратегічні перспективи інтеграції України у форматі США–ЄС–Україна відкривають можливості для економічного зростання і підвищення конкурентоспроможності, але потребують врахування політичних, регуляторних і екологічних викликів.

Загалом, результати підтверджують актуальність подальшого розвитку трансатлантичних торговельно-економічних зв’язків і інтеграції України як ключового чинника сталого розвитку.
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ДОДАТКИ

ДОДАТОК А

Таблиця А.1.
Коефіцієнти регрессії
[image: image5.png]Source

ss df MS  Number of obs 1

(4, 6) 61.89

Model | 1.2873e+14 4 3.2182e413  Prob > F 0.0001

Residual | 3.1201e+12 6 5.2002e+11  R-squared 0.9763

Adj R-squared 0.9606

Total | 1.3185e+14 10 1.3185¢+13  Root MSE 7.2¢+05
gdpUsa Coef.  std. Err. t  Plt]  [95% Conf. Interval]
InportsfronUStofU |  16.88883 29.06325  0.58 0.582  -54.22638  88.00404
ExportsfromtUtols | 52.65009 18.07599  2.91 0.027  8.428744  96.88944
usaimports | -1.305476  5.65605  -0.23 0.825  -15.14533  12.53438
usaexports | -6.745326 8.720286  -0.77 0.469  -28.0831  14.59245
cons | 1.08e+07 3587331 3.02 0.023 2066250 1.96e+07
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