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целюлозу, легкові автомобілі. В імпорті переважає промислова продукція (75,9%), на 
сільськогосподарську – приходиться лише 6,2%.  

В Аргентині дефіцит торгівельного балансу спостерігався лише в 2015 р. До цього 
негативне сальдо послуг покривається за рахунок експорту товарів, в основному - 
сільськогосподарських. Експорт в основному складається з сільськогосподарської 
продукції (60,9%), у тому числі тверді залишки з соєвого масла (9,7 млрд. дол.), соєві боби 
(4,3 млрд. дол.), соєва олія (3,8 млрд. дол.), кукурудза (3,1 млрд. дол.), пшениця і меслин (1 
млрд. дол.). Експорт промислової продукції становить 28,1%, на паливо і гірничодобувну 
продукцію припадає 5,3%. В імпорті ж найбільшу частку складають промислові товари 
(81,6%), лише 3,7% – сільськогосподарські, в тому числі, банани (216 млн. дол.), харчові 
препарати (132 млн. дол.), кава (94 млн. дол.), рослинні соки і екстракти (68 млн. дол.), 
какао-масло, жир; на нафту в 2015 р. приходиться 60 млн. дол. експорту країни. 

Основними торговими партнерами Бразилії і Аргентини є Китай, США, Чилі. 1-3 
Отже, в цілому можна засвідчити тенденцію до зниження активності 

зовнішньоекономічної діяльності країн Латинськї Америки, що можна пояснити 
світовою фінансово-економічною нестабільністю, зниженням світових цін на основні 
товари експорту, невизначеністю на внутрішніх ринках регіону тощо. В результаті 
відбувається як зменшення експорту, так і імпорту. Зокрема, за період 2011-2016 рр. 
обсяги експорту в Бразилії зменшилися на 28%, а імпорту – на 42%, в Аргентині 
відповідно на 32% і 19%.  
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ОСОБЕННОСТИ СОВРЕМЕННОЙ ПОЛИТИКИ ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКОГО 

СОТРУДНИЧЕСТВА УКРАИНЫ И КАНАДЫ 
 

Исторически формирование экономических отношений между Канадой и 
Украиной было вызвано двумя волнами эмиграции украинцев, находившихся в поисках 
свободной земли и более низких налогов. Но фактически развитие тесных экономических 
отношений между странами началось с момента признания Канадой независимости 
Украины в 1991 г., на что в особенности повлияло наличие уже довольно крупной 
украинской диаспоры, которая на тот момент составляла около 3% от всего населения 
страны. К 2011 г. доля украинцев в населении Канады выросла ещѐ почти на 1%.  

Между Канадой и Украиной был подписан целый ряд двусторонних договоров, 
включающих в себя Соглашение о поощрении и защите инвестиций (1995 г.), Конвенцию 
об избежании двойного налогообложения (1996 г.), Соглашение о воздушном транспорте 
(1999 г.). В апреле 2017 г. был заключен договор о сотрудничестве в сфере обороны [1].  

В Плане действий Канады на глобальных рынках 2013 г. Украина была отнесена к 
развивающимся рынкам со специфическими возможностями для канадского бизнеса. К 
такому типу рынков относятся страны, в которых Канада уже имеет инвестиционные 
связи, видит возможности для развития инфраструктуры, а также сюда входят 
потенциальные партнеры для заключения новых договоров.  

Особую роль в установлении внешнеэкономических отношений с Канадой 
сыграло подписание Соглашения о зоне свободной торговли между Украиной и Канадой. 
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Переговоры были инициированы ещѐ в 2010 г., а само соглашение было подписано 11 
июля 2016 г. Это первое соглашение, после соглашения с Европейским Союзом, которое 
охватывает рынок такого крупного масштаба. Оно открывает беспошлинный доступ к 
рынку Канады для украинской продукции, способствуют росту импорта сырья и 
новейших технологий, что увеличит двусторонний товарооборот, а также сбалансирует 
торговый баланс между странами. Кроме этого, для Украины откроется новый источник 
инвестиций. 

Основные положения соглашения предполагают доступ к 98% канадского рынка 
для экспорта украинской продукции, установление квот на особо чувствительные 
отрасли сельского хозяйства, а именно, мясо птицы, яйца и молочная продукция.  

Тем не менее, Украина со своей стороны всѐ же временно сохранит значительную 
часть торговых барьеров с целью защиты национальных производителей и их 
конкурентоспособности в некоторых отраслях. Так, со стороны Украины будут отменены 
тарифы для 72% импорта канадских товаров сразу с момента вступления соглашения в 
силу, но в определенных отраслях сельского хозяйства и промышленности будет 
происходить постепенное снижение тарифов в течение 3-7 лет и установление квот. 
Такими исключениями в сельском хозяйстве являются живые овцы и птицы, говядина, 
баранина, орехи, свинина и отдельные субпродукты свиней, плоды и семена масличных 
культур, растительное масло, молоко, яйца, мед, овощи и другие. В свою очередь, 
полностью исключен из соглашения сахар. Среди промышленных товаров отсрочку 
получили стройматериалы, промышленное и электронное оборудование, части 
летательных аппаратов, мотоциклы, судна, автомобили, тракторы и части для них. Такое 
применение принципа асимметричности обязательств обусловлен разным уровнем 
социально-экономического развития стран.  

Первыми, кто получат преимущества от соглашения, должны стать производители 
подсолнечного масла, сахара, кондитерских изделий, алкогольных напитков, а среди 
промышленных товаров – производители одежды, керамики, металлургии, химической 
продукции [2]. С начала 2017 г. в украинской продукции уже заинтересованы три 
крупные канадские компании: Commodities Fenix Tactical (подсолнечное масло), Northern 
Alliance (тактические фонари, элементы питания), Canadian Grane (кукурузное масло) [3]. 

Еще одним эффектом, который ожидается от заключения Соглашения о зоне 
свободной торговли с Канадой, является увеличение прямых инвестиций в Украину. 
Однако, прежде всего, необходимо обеспечить благоприятный инвестиционный климат в 
стране и снижение рисков путем борьбы с высоким уровнем коррупции, стабилизации 
финансовой системы Украины, а также совершенствования законодательной и 
нормативно-правовой базы. 

Анализ двусторонних отношений Канады и Украиной демонстрирует, что сделан 
довольно важный шаг к активизации сотрудничества между странами путем подписания 
Соглашения о зоне свободной торговли, которое имеет огромный потенциал для 
украинского бизнеса. В тоже время он не может быть полностью реализован вследствие 
наличия в большей степени низкокачественной и неконкурентоспособной продукции 
украинских производителей, часто не соответствующей международным требованиям и 
стандартам. При этом для украинских производителей, у которых также появится новый 
источник инвестиций, данное соглашение должно стать новым стимулом к 
совершенствованию технологий производства и качества выпускаемой продукции, но 
для этого необходимо сформировать благоприятный инвестиционный климат в стране.  
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СТАБИЛЬНОСТЬ БАНКОВСКОЙ СИСТЕМЫ ЭСТОНИИ В СОВРЕМЕННЫХ 

УСЛОВИЯХ ЕЕ РАЗВИТИЯ 
 

Задача стабильности национальных банковских систем приобрела большое 
значение в последние годы развития мирового хозяйства. Многие центральные банки 
после мирового финансово-экономического кризиса 2007-2008 гг. начали оценивать 
риски, связанные с банковской стабильностью согласно Базелю-ІІІ, уделяя внимание 
четырѐм основным областям: достаточность капитала, качество активов, доходность и 
ликвидность. Для анализа устойчивости банковского сектора как элемента финансовой 
стабильности предложил свою методику и МВФ. 

Банковский сектор Эстонии в 2015 г. признан одним из самых стабильных. 
Положительное влияние на устойчивость банковского сектора оказало улучшение 
качества активов и достаточности капитала, которое происходило в последние годы. В 
результате, текущие финансовые показатели банковского сектора в целом 
демонстрируют устойчивость по качеству активов и доходов [1].  

Достаточность и доступность капитала банковской системы согласно Базелю-ІІІ и 
Методики оценки финансовой стабильности МВФ определяют способность банковских 
учреждений противостоять резким изменениям в состоянии их балансов. Наиболее 
распространѐнным показателем достаточности капитала является отношение нормативного 
капитала к активам, взвешенным по риску. В Эстонии его значение в последние годы 
превышает установленное нормативное значение (6%) и стабильно повышается, составляя 

соответственно в 2008 г. – 18,9%, 2012 г. – 19,3%, 2014 г. – 31,4%, в 2016 г. – 32,4% 2-3. 
Высокое значение показателя достаточности капитала свидетельствуют о том, что 
собственные средства составляют значительную часть совокупных активов банковской 
системы, что свидетельствует о высоком уровне финансовой устойчивости банковской 
системы в целом, невысокой склонности к риску, отсутствии потенциальных проблем, 
связанных с достаточностью собственного капитала [3]. 

Позитивным является и то, что давление рынка в условиях нестабильности 
мировой и европейской финансовых систем, потребность в более высоких уровнях 
основного капитала и ожидания последствий Базеля III привели к увеличению качества и 
количества собственного капитала в Эстонии [2]. 

Важным индикатором устойчивости банковского сектора является показатель 
отношения ликвидных активов к совокупным активам. Он даѐт представление о 
ликвидности, которая может быть использована для удовлетворения ожидаемого и 
непредвиденного спроса на наличные деньги и влияет на способность банковской 
системы страны противостоять различным экономическим потрясениям. Коэффициент 
ликвидных активов в Эстонии постепенно повышается в течение нескольких последних 
лет: так в 2008 г. составил 12,4%, в 2012 г. – 19,3%, а в 2014 г. уже вырос до 21,8%, в 
2016 г. – до 22,4%, что отражает рост доли высоколиквидных активов в совокупных 
активах банковского сектора [3]. 

Показатель рентабельности банковской системы Эстонии в последние годы 
является одним из самых высоких в Европе, что обусловлено высокой операционной 
эффективностью банковских учреждений в стране.  

Индикатор отношения прибыли по процентам (% маржи) к валовому доходу 


